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关注民生
服务大众

(据新京报)

四部委联手开展为期3个月专项整治，打击以“招聘、介绍工作”为名从事传销活动

豫官员建议修订《禁止传销条例》
工商总局、教育部、公安部、人力资源社会保障部近日联合发出《关于开展以“招聘、介绍工作”为名从事传销活动专项整治工作的通知》，决定联手

开展为期3个月的传销活动专项整治行动。已成社会公害的传销到底有哪些特点？它是如何赚钱的？它又是如何洗脑的？为何人们容易受骗？

■■20172017年年88月月88日日，，天津市静海区打击非法传销行动中天津市静海区打击非法传销行动中，，十几名参与传销人员十几名参与传销人员，，正被送往救助站正被送往救助站。。

采访中专家指出，政府相关
部门需要加强对打击传销工作
的考核，不定期开展明察暗访并
公布“红黑榜”。要强化跨部门
跨区域协作机制，形成“一盘
棋”。如：设立专门的打击传销
队伍，各部门、各地区数据共建
共享，跨地区联合执法等。

郑州市郑东新区打传办副
主任付磊说，要完善法规，提高
违法成本。根据传销活动发展
新形势和新特点修订《禁止传销
条例》；修改立案追诉标准，提高
执法标准实用性和可操作性，制
定专门法条提高量刑年限和罚
没标准，提升威慑力。

要创新宣传方式和方法，提
高普通群众发现、抵制传销的主
动性和辨别力。如设立“反传销
宣传月”，针对性开展“反洗脑”
宣传，公开传销重大案件的查处
情况等。

如何进一步打击传销？
政府需加强考核，完善法规提高违法成本

“传销和病毒一样，不断在
发展变化，让人防不胜防。近年
来一些传销还披上了微商、原始
股、虚拟货币等外衣。等传销曝
光或发现问题时，已有群众上当
受骗。”李旭认为传销屡禁不止，
一方面传销“更新换代”迅速，另
一方面在于打击力度不足。

南开大学周恩来政府管
理学院教授徐行表示，流动性
大、依托网络等特征，让传销面

临取证难题。不少传销组织以
网络传销代替实物传销，以“一
日游”、看房销售代替集中洗脑，
以现金交易代替银行还账，以合
法公司身份掩盖非法传销，取证
难度大。

同时，相关制度滞后，法律
追诉标准过高，导致对传销量刑
威慑力不够。《禁止传销条例》施
行于 2005 年，已显得落后。司
法上“组织领导传销活动罪”“三

级且 30 人”的立案追诉标准过
高，有些地方要求数十人举证才
会立案，追诉较为滞后。

而组织领导传销罪一般判5
年以下有期徒刑或拘役，但诈骗
等罪名50万元就可判10年以上
有期徒刑或无期徒刑。有时，传
销主犯宁愿“主动承认传销罪”，
以规避其他罪名。 另外，一些
地方对传销的危害认识不足，打
击传销机制不健全、力量不足。

传销为何屡禁不止？
相关制度滞后，法律追诉标准过高，导致对传销量刑威慑力不够

多位受访专家和反传销人
士指出，近年来传销可谓无孔不
入，除西藏、新疆、青海等地受传
销影响较轻外，其他省份均可以
算作传销“重灾区”。

以人员居住、集体活动为特
征的“北派传销”青睐拥有城中
村、老旧小区、城乡接合部的二、
三线城市；以家庭为单位、串门
方式一对一进行洗脑的“南派传
销”则倾向省会城市、新城区；而
近年来兴起的互联网传销则没

有特定“喜好”，甚至在高档写字
楼里“开张办公”。

“传销能够在某一地区盛
行，当地往往有交通便利、生活
成本低等特点，打击传销力度也
有限；居民对传销也有一定容忍
度，因为传销组织租房、饮食等
消费给当地带来些经济利益。”
天津反传销人士蒋德胜说。

首先要克服恐惧心理。“谋
财”传销一般不会有生命危险。
误入传销组织后，要沉着冷静，

不要行为过激，如跳楼、拿刀伤
人等。

其次，不和传销组织正面冲
突，佯装配合伺机逃跑。比如，
上厕所时将求救信息写在纸张
上扔出，取得一定信任后在外出
学习时突然跑到机关单位或公
共场所寻求帮助等。

同时，遇到传销团伙“洗脑”
时，要不断给自己“打预防针”，
提醒自己“天上不会掉馅饼”。

误入传销后如何摆脱？
要沉着冷静不要行为过激，佯装配合伺机逃跑

李旭等反传销人士介绍，无
论是否限制人身自由，传销会在
一定时期内在相对陌生封闭的环
境里，通过反复说教进行高强度
信息灌输，让人思维疲劳；而互联
网传销则借用新生事物名词，将
人带入未知领域，从而推翻其现
有认知。

当人开始失去抵触情绪时，
传销就会通过曲解国家政策、经
济学规律等方式，以偷换概念、他
人暗示、群体施压等手段洗脑传
销“好处”。

具体方式诸如，讲述传销成
功者的案例，甚至引见因传销暴
富者；给各种传销讲师冠以教授、
大师等称号，让人产生信任；集会
时故意堆起成捆的百元钞票，激
发人敛财的狂热；用“这么多人都
参与还能是骗人”“隐蔽事业，不
能让太多人知道”“国家打击其实

是进行宏观调控”等说辞，打消顾
虑；利用迷信心理曲解一些“寓
意”，如：广西南宁市五象广场中
的“五只象、三个台阶”，便被曲解
为国家支持“五级三阶制”传销。

同时，传销内体系等级森严，
加入者规律作息、饮食，成员间相
互尊重、嘘寒问暖等，还会大打感
情牌让加入者产生归属感。

曾经深陷传销并成为中层领
导的小刘说，传销成员被洗脑后
丧失理性，认可各种虚假宣传，认
为传销可以给自己带来财富。有
人虽然认清了传销真相，却想蒙
骗他人获取利润，期望通过传销
一夜暴富。也有人抱着“我被骗
的钱一定要捞回来”“违法但不一
定会被抓住”等侥幸心理，或另起
炉灶，或易地再干，从而导致传销
驱而不散、反复传销。

传销团伙如何“洗脑”？
在封闭环境里反复说教进行高强度信息灌输，

让人思维疲劳

多位参与传销的人员告诉记
者，传销团伙是典型的科层制，组
织内部由上至下分为不同层级，
不同层级之间包含数个晋升阶
段，如“A级B晋制”，即传销组织
内由上至下分为A个等级，等级
之间有B个晋升阶段。其中，“五
级三晋制”最为常见，代表为“蝶
贝蕾”。

一些传销组织不会明确组织
内的层级和晋升途径，而是要求
传销成员不断单纯发展下线。如

“1040阳光工程”，在推荐人带领

下申购一定资金成为组织成员，
然后发展 3个下线；下线要投资
和上线一样的资金后，每人还要
再发展3个下线，以此类推。

此外记者采访发现，披着互
联网外衣的传销已模糊了组织结
构。比如网游传销，对外宣称通
过游戏、拉人头、购买等方式，获
得游戏中的虚拟货币升级分红，
但此方式极难，需要通过拉人头、
购买等方式获取虚拟货币升级，
以达到欺骗钱财的目的。

传销组织结构什么样？
“五级三晋制”最为常见，代表为“蝶贝蕾”

《禁止传销条例》指出，传销是指组织者或者经营者发展人员，通过对被发展人员
以其直接或间接发展的人员数量或销售业绩为依据计算和给付报酬，或者要求被发展
人员以交纳一定费用为条件取得加入资格等方式牟取非法利益，扰乱经济秩序，影响
社会稳定的行为。

从事民间反传销工作十多年的李旭说：“入伙费、拉人头、团队计酬是传销团伙的

三大特点。具有上述特点的可认为是传销。”
入伙费——传销组织通常以各种名义敛财，只有参加人员交钱，团伙才能吸纳资

金。
发展下线——缴纳“入伙费”后，传销团伙会千方百计让加入者发展下线。
团队计酬——团伙通常通过“发展下线、层层提成”的方式诱骗财富。

传销活动有何特点？
入伙费、拉人头、团队计酬是传销团伙三大特点


