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据中国之声《央广新闻》报道，如今，越来越多的家庭开始使
用净水机，但净水机的质量状况却不容乐观。据央视《每周质量
报告》披露，江苏省质监部门日前对国内热销的家用净水机进行

监督抽查发现，有将近一半的净水机质量不合格。
江苏省质监部门日前委托连云港质检中心，从生产企业、实

体店和网络平台渠道共抽查了 60款净水机样品，涵盖 45个热销
品牌，样品不合格率为48.3%。不合格产品存在的主要问题是标

签说明书项目不规范、净水流量和总净水量不合格等。
连云港质检中心助理工程师钱佳琪介绍：“合格的标签应该

标注净水流量、总净水量、卫生许可批准文号和产品执行标准。
其中，净水流量和总净水量是用户判断净水机运行状态是否良好

的重要指标，也是用户掌握何时更换滤芯的重要指标。”
净水流量反映的是净水机的产水速度。本次抽查的60批次

样品中，11个批次净水流量不合格，不合格率达到18.3%，有的净
水机净水流量竟虚标高达26倍以上。

作为净水机的另一个核心指标，总净水量是指净水机的整套
滤芯能够过滤产出合格净化水的总量，而评价该指标是否合格的
一个主要因素就是出水水质。本次共发现有 9批次净水机出水
的菌落总数不合格，不合格率为15%，水质最差的超标20多倍。

连云港质检中心工程师王爱媛介绍，造成净水机菌落总数超
标的原因主要有两种可能，“一是净水机在生产、运输、储存、销售
过程中受到了微生物的污染。二是净水机使用过程中滤芯吸附

了自来水的有机物，导致了微生物的繁殖。”
本次检验还发现，净水机的价格与性能并不成正比。因此，

消费者在选择净水机时也不要盲目追求高价格。连云港质检中
心工程师刘廷吉建议：“第一点要购买具有卫生许可批准文号的
产品，此信息可在卫计委网站上查询到;第二点购买净水机产品

时要注意以下关键指标，比如净水流量和总净水量;第三点是使
用净水机产品的时候要按照说明书的要求及时更换滤芯，防止超
期使用带来的安全风险。”

家用净水机近半数不合格
价格与性能不成正比

清明小长假第一天,与景区一样
火爆的还有家电卖场。借助空调春
节促销,各大家电卖场推出了内购
会、福利日等各种促销活动。记者从
济南苏宁了解到,空调销量预计比平
时翻番,较去年同期增长20%。同时,
线上家电销售被越来越多的人接受,
销售增长率达到了80-90%。

清明假期销量比平时翻一番
市民李女士去年装修了新房,空

调一直没装。“大家都说三四月份买
空调最合适,所以一直在等。”李女士
介绍说。最近铺天盖地的空调促销
广告,也成为她的关注点。近日,格力

红四月的促销活动开场,李女士提前
参加了认筹。

目前,认筹成为家电促销的重要
手段,提前缴纳认筹金可以享受额外
优惠和赠品。“这几天的价格可以保
全年,绝对划算。”记者在某商场格力

专柜看到,来选购空调的人很多,前期
参与认筹的顾客名单就有上百位。

“今年 3月份以来家电销售一直
保持增长,大约比去年同期增长了
20% 左右, 而空调销量同比增长
40%。”济南苏宁相关负责人称,清明
小长假期间商场推出的促销活动效
果明显,预计销量比平时翻一番,较去
年同期增长20%左右。

线上销售增速迅猛
除了大卖场以外,如今在网上买

家电也被越来越多的人接受。根据
《2016中国家电网购分析报告》,2016
年空调行业线上零售量和零售额分

别为1050万套、296亿元,同比增长了
50%和 51%,远远高于线下的个位数
增长。

济南苏宁相关负责人介绍,去年

线上销售的增速达到了 80-90%,如
今线上线下销售额大约四六开。

在新一轮线上销售的竞争中,空
调品牌的市场格局也出现了新的变
化。《报告》显示,2016年线上空调品
牌格局相对比较稳定,与线下的品牌

零售额排名更加趋于一致。奥克斯
成为线上最大亮点,零售额同比增幅
超过 110%,打破格力、美的、海尔三
巨头对行业的垄断。格力发力电商
平台后,品牌效应已经开始显现,快速

占领了较高的市场份额。

三四月份买空调最合适
据了解,三四月份空调促销已经

形成惯例。那为啥空调促销会选在
这个时间段,对于消费者来说,此时购

买是否真的合适呢?
据了解,通常年后,各个厂家会推

出新品,新品上市之后,老款往往会价
格下挫,原本中高端的机型会调整到

中端,价格自然也更便宜。同时,每年
8月份以后为空调销售淡季,经历过
淡季之后,厂商库存压力往往比较大,
因此空调促销一定程度上是为了缩
减库存。

“空调 3分产品,7分安装。”据介
绍,淡季购买空调还有一个好处,那就
是送货安装不用等。大部分品牌销

售人员均表示,现在买空调能够保证
及时安装,更是有品牌打出了12小时
安装的宣传。

一位销售人员表示,空调的安装
质量会直接影响到空调的使用体

验。现在买空调,可以避开夏季安装
高峰期,安装很及时。另外,夏季销售
高峰期,会临时增加安装、送货人员,
而现在负责安装的一般都是老员工,
技术更有保障。

清明假期“热”了空调
销量比平时翻番


