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收评：大盘重振雄风升 13 点，收
复 10 天线，报 3241 点，成交 4186 亿。
5 理由看好市场：1）A 股年内现增持
小高潮，232家公司大股东及高管196
亿元增持近 17 亿股；2）沪股通和深
股通资金持续流入；3）两融余额突破
9000亿；4）经济企稳上市公司业绩预
喜；5）养老金等长期资金入市。

七月梅子青：
没有量能的收复是不可靠的。

赵青云谈股：
突破向上突破。

股海老炮儿：
我欲清仓归去，又恐迅速反弹，踏空

不胜寒。与其储蓄负利，不如旁观其间，
少追涨，勿杀跌，夜安眠，不应有恨，获利
总在无意间。月有阴晴圆缺，股有横盘
涨跌，此事神难全。

迈克布瑞：
大校眼里永远是牛市，其实我对股

市大方向的期望也是涨，就是有些股票

永远涨回不来了。

苏世山价值投资:
其实星期二尾市有护盘的迹象。

BenChancn：
打新股是王道，结构性行情在运行。

Spark-Fan：
长线持有a股的事情可以开始考虑

了，房价顶部基本可以确认，当然，房价
十年内也不太方便下跌。

君弘：
一直满仓干，都是大蓝筹，一点也不

怕跌。

近两年来，线上黄金理财兴起。有专家
预测，今年将是低门槛、低费率、操作便捷的
互联网黄金行业的爆发之年。目前若以互
联网黄金理财平台的股东背景来划分，大致
可以分为四类：一是互联网系，代表产品包
括阿里存金宝、腾讯微众金和京东京生金；
二是传统黄金龙头企业，代表企业为紫金矿
业的紫金钱包、山东招金的金当家；三是企
业跨界系，如刚泰金多宝、国美黄金；四是风
投系，如黄金钱包、AU金管家等。这些黄金
投资新渠道各具特色，无论您的目标是购买
实物黄金长期保值还是投资黄金理财短期
增值，总有一种渠道适合您。

微信黄金红包
社交价值大于投资价值

随着春节期间马化腾亲自内测黄金红
包，腾讯财付通与中国工商银行合作推出的
微黄金正式浮出水面。由于大家对微信现
金红包已经十分熟悉，黄金红包推出后，即
使是从来没接触过黄金投资的“小白”也很
容易理解它的玩法。从2月14日情人节起，
黄金红包结束内测，正式开始试运营。收发
红包的用户不再仅限于白名单用户，只要绑
定银行卡的每位微信实名用户都可以发送
（接收）黄金红包。

黄金红包是在财付通和中国工商银行
联合推出的“腾讯微黄金”基础上提供的服
务，用户可以将本人持有的黄金份额以红包

的形式转让给微信好友，最少份额 0.001
克。微黄金报价跟踪上海黄金交易所价格
浮动，其入口设在“腾讯微黄金”微信公众号
中。如果黄金红包包好后未发送或未被领
取，24小时后会自动退回到发送用户微黄金
账户。

虽然黄金红包是微信与工行合作的产
品，但微黄金后台对接的并不是工行某款具
体的黄金产品。有用户指出，与工行纸黄金
买卖时利用点差报价收手续费的模式相比，
微黄金变现的手续费较高。微黄金卖出时
要收取每笔0.5%的手续费，而工行纸黄金交
易每笔的手续费大约在0.25%左右。如果买
10万元黄金，就会差 250元。不过考虑到黄
金红包的收发并不是同一个人，无论是“抢
金”的喜悦还是“洒金”的潇洒，其社交价值
远远大于投资意义。

微众金 存金宝 京生金
适宜短期理财

微信黄金红包推出之前，腾讯在微众银
行渠道早已上线“微众金”。微众金投资人
在平台买入黄金，可以按克数买入（0.1克起
购），也可以按金额买入（1元起购），活期产
品利率为年化 1.25%，90 天定期利率为
1.9%，180天定期收益为 2.2%。微众银行的
产品流动灵活，定期产品可以提前转出，但
是会扣除利息。微众金也支持挂单买进/卖
出以及按克数或金额进行黄金定投。

阿里存金宝是支付宝与博时基金联合
推出的互联网黄金理财产品，其实质是博时
基金旗下的博时黄金ETF基金，主要投资于
黄金交易所的黄金现货合约等品种。除了
销售渠道，该产品并无太多创新，但好在买
入卖出都没有手续费。T日15时前买入，按
T日存金宝金价成交，T+1日确认买入份额；
T日15时后买入，按次日的金价成交，T+2日
确认买入份额。该产品能够让投资人完全
享受金价上涨带来的收益，但也要承担相应
的风险。

京生金是京东在 2016年 7月上线的产
品。该产品的主打特色是黄金生息，它的收
益模式是固定收益+金价浮动收益。投资人
除了享有固定年化收益最低 1.7%，30 天
1.8%，90天2.0%，180天2.2%，还有金价上涨
的收益。该产品也没有任何手续费，但起投
门槛为1000元。

金当家 国美黄金 黄金钱包
兑现实物更灵活

虽然这三家线上黄金理财平台的股东
不同，但它们的共同特点是与线下实物黄金
销售渠道的联系十分密切，将黄金投资与黄
金消费很好地结合起来。

金当家是山东招金集团推出的黄金投
资理财O2O平台。它融合了黄金消费、黄金
理财、供应链金融等元素，除了提高传统消
费体验外，还为用户提供线上黄金投资托

管、线下存金提金服务。金当家手机APP首
页有“商城”和“实物专区”两个专区，可以让
投资者通过招金银楼方便地将线上投资黄
金变成金条和首饰。

国美黄金则依托国内首家黄金珠宝垂
直电商平台“多边金都”，也打通了线上和线
下黄金投资与实物兑现之间的通道。在国
美黄金平台内部，各种产品之间的兑换可以
通过“黄金豆”完成。用户无论是进行黄金
定投还是购买黄金理财，都可以获得黄金
豆，10000黄金豆可以兑换1克黄金。

黄金钱包是国内最早的手机黄金投资
APP之一，但它的线下业务也十分发达。黄
金钱包与超过 50 家的珠宝零售店面合作。
用户可以拿手中闲置的旧金饰到线下珠宝
零售店兑换相应克数的黄金，存进黄金钱包
账户，然后就可以享受黄金理财带来的利息
了。

《2016 年互联网黄金行业发展趋势报
告》指出，相比银行和金店这些传统渠道，互
联网黄金平台使黄金投资效率和普及程度
得到较大提高，投资产品更加多元化。黄金
钱包首席研究员肖磊表示，互联网黄金行业
并没有改变黄金投资的本质，就像余额宝把
货币基金搬到了线上一样，主要看的是平台
在互联网的用户获取能力。未来，谁能将黄
金投融资、产品回收置换和消费终端有机结
合起来，不断降低交易成本，谁才能赢得广
大消费者的青睐。

互联网+黄金
线上黄金投资的新玩法
看看哪种渠道适合您

（综合）

银监会近日正式发布《网络借贷资金存
管业务指引》，未来银行存管将成为判别网
贷平台是否合规的重要标准之一。而网贷
之家及盈灿咨询的数据显示，截至目前，共
有 209家正常运营平台宣布与银行签订直
接存管协议，约占P2P网贷行业正常运营平
台总数的8.75%。这意味着，超过九成的网
贷平台要么在短期内完成银行存管对接，要
么出局。

商业银行成唯一存管主体

《指引》第二条规定，网络借贷资金存管
业务，是指商业银行作为存管人接受委托人
的委托，按照法律法规规定和合同约定，履
行网络借贷资金存管专用账户的开立与销
户、资金保管、资金清算、账务核对、提供信
息报告等职责的业务。

上述规定将商业银行作为唯一的存管
人，第三方支付机构作为非银行业金融机
构，无法开展网贷资金存管业务。不过，银
监会表示，并不禁止存管人与第三方支付机
构开展支付业务合作，这意味着存管账户开
在银行、支付走第三方支付公司通道的“直
接存管”模式，已被监管层认可。

明确存管人免责条款

《指引》明确，存管人开展网络借贷资金
存管业务，不对网络借贷交易行为提供保证
或担保，不承担借贷违约责任。存管人不承
担借款项目及借贷交易信息真实性的审核
责任，不对网络借贷信息数据的真实性、准
确性和完整性负责，因委托人故意欺诈、伪
造数据或数据发生错误导致的业务风险和
损失，由委托人承担相应责任。

银监会方面解释称，鉴于网贷行业目前
正处于规范整顿期，为防止风险传染，做好
风险隔离，《指引》明确了存管人的免责条
款，以保护存管人的合法权益，避免商业银
行声誉风险。

扩大存管范围

与征求意见稿相比，《指引》还扩大了存
管范围。除了平台投资人的资金，由借款
人、出借人和担保人等进行投融资活动形成
的专项借贷资金及相关资金，例如平台的风
险准备金，也被纳入存管范围。

中国人民大学重阳金融研究院客座研
究员董希淼分析称，这样更加有利于防范风

险，降低网贷平台卷款跑路的风险。
《指引》还规定，在网络借贷资金存管业

务中，除必要的披露及监管要求外，委托人
（即网贷平台）不得用“存管人”做营销宣传。

此外，存管人应与委托人平等协商确定
存管服务费，不得以开展存管业务为由开展
捆绑销售及变相收取不合理费用。

存管费率较高平台成本增加

目前完成银行存管的网贷平台尚不足
10%，除了商业银行的合作意愿不强这一原
因外，很多小平台技术跟不上、难以负担高
昂的存管成本等，也成为行业存管率低下的
原因。

由于网贷平台定位为小额借贷，动辄几
十万上百万的个人账户需要完成迁移，与银
行账户一一对应，实现资金实时划转，需要
平台拥有一定的技术实力。据了解，一些平
台的银行存管对接要耗时半年以上。

《指引》还规定，对于已经开展了网络借
贷资金存管业务的委托人和存管人，在业务
过程中存在不符合指引要求情形的，应在指
引公布后进行整改，整改期自指引公布之日
起不超过6个月。

网络借贷资金存管业务指引出台

超九成网贷平台进入“退场”倒计时
“不说明实现概率，只宣传所谓的预期

收益率、最高收益率，就是对消费者耍流
氓！”针对银行理财产品存在的问题，上海
消保委副秘书长唐健盛表示，银行在设计
产品时应少玩点技术，多讲点良心，要对消
费者负责。

引发上海消保委愤怒的，是一些银行
理财产品的收益率不靠谱。上海消保委联
合上海师范大学商学院课题组做了一项调
查，结果显示：17家商业银行去年上半年到
期的一些理财产品，最高预期收益率与实
际收益率差距太大，简直就是拿消费者“开
涮”。

这些理财产品的一个共同特点，就是
把预期最高收益率标得老高，而消费者真
正的回报，是那个最低收益率！对此，很多
消费者难以接受，认为自己买理财产品就
是冲着最高收益率去的，即使达不到最高，
收益率居中总行吧？最高的预期是 18%，
最后实际收益为0，这也太糊弄人了！

这种情况并非个例。调查显示，有1/3
的理财产品是以“最低预期”收场，而能达
到“最高预期”的产品，连4%都不到。也就
是说，最高收益率是一个难以企及的“预
期”，基本上都实现不了，一般投资者尤其
是老年人，被最高收益率吸引，结果却大失
所望。

然而，对于消费者的抱怨，银行并不认
账。因为按照相关规定，理财产品可以承
诺保本，但不能承诺固定收益。由于挂钩
资产在市场上起伏不定，相应理财产品的
收益率就存在不确定性，只能用预期收益
率来表述，给客户在购买时提供参考，并非
是对客户的承诺，就算达不到，银行也没有
任何责任，客户不能向银行“兴师问罪”。

“这样的做法显然是不诚信、不靠谱
的，银行更应该少讲些数字、多讲点良心。”
唐健盛表示，产品预期收益率 产 生 误
导，投资管理过程不够透明，信息披露不够
规范等，是银行理财产品存在的主要问题。

当然，消费者自己也要清楚风险，理财
产品是不保收益的，不管银行“吹”得有多
高，购买时也要货比三家，做到心中有数。
如果预期收益率高得离谱，您千万别见钱
眼开，还是多打几个问号吧。

预期收益率18% 实际却为0

消保委称：
部分银行理财“耍流氓”


