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距离农历新年还有不到一个月的时间，年味越来越浓，不
少市民开始为各种人情往来添置礼品，茶叶作为馈赠亲朋好
友的礼品非常受市民欢迎，但记者走访市中区多家茶叶店看
到，高端茶品不仅价格“跌跌不休”，销量也持续下滑。

“我们这高中档茶品都有，您
是自己饮用还是想买些送人？喜
欢喝绿茶还是红茶，如果喜欢喝
绿茶，我给您推荐这款茶叶，配
上这包装礼盒，肯定有面儿，走
亲访友是不错的选择。”在光明路
附近的一家超市，记者注意到刚
有顾客进入茶叶专柜，工作人员
就迫不及待地推荐一些看上去比
较高端大气的礼盒装茶叶，见该
顾客摇头，该工作人员一边将礼
盒打开，一边介绍：“这包装还是

很高档的，内里铺有绸布，木质
茶叶盒里才是小包的茶叶。”

“前几年，走亲访友‘礼轻盒
子重’，尤其是一到年关，茶叶作
为‘人情往来’送礼的佳品‘艳
冠群芳’，怎么奢华就怎么包装，
价格高不说还颇为热销，但这两
年市场上不仅高端茶品的销量急
剧锐减，而且茶叶礼盒也脱去了
奢华包装逐渐向简约风倾斜，甚
至有顾客直接舍去了外包装，‘轻
装’送人。”10日，解放路附近一

家茶叶店的工作人员介绍，“像这
款茶叶在前两年就是熟人来买，
其价格也低不下一千三百元一
盒，外人买就更贵了，都卖到一
千五六百元一盒，如今打折降价
促销齐上阵，价格几乎降了近一
半，虽然价格上降了不少，但这
茶叶的品质却丝毫不敢打折扣，
没办法只能在包装上花心思以节
约成本，这包装上的花费就省了
不少。”

包装太奢华 高端茶销量锐减

“都是刚调的价格，就拿这款
促销价 880元/盒的茶叶来说，前
阵子都卖到一千多一盒呢，而像
这个价格在店里已经属于比较高
的价位了，如果是前两年，这个
价格也就算中等价位，这两年，
行情一年比一年差，价格一上500
元一斤的茶品就不好卖，更甭提
千元一斤的价格了。”青檀路附近
一家茶叶店的销售人员说：“今年
茶叶行情差，不少高端茶品销量
明显减少，而茶商们也只能降低
高端茶品的价格抢占大众化茶品
消费市场，售价上千元一斤的茶

叶这一年也就卖了两单，不过这对
于我来说已经很知足了。”记者采
访多家茶叶商铺发现，眼下，不少
茶商已经把“过年茶”备好迎客，其
中售价在300-500元左右的茶品不
仅数量较多而且最受市民欢迎。

“生意确实难做，不过也不是
咱这两家生意不好，不都在观望坚
守吗？再说不做茶叶生意又能做
什么？价格这么低，各家茶叶店里
的生意还是冷冷清清，眼看就要过
年了，不光散客不上门，就连往年
的大客户也不给面儿——迟迟不
见来。”香港街附近两位茶叶商坐

在一起，开始吐槽今年的茶叶行
情，“只能主推‘平价’茶品，高端茶
品价格‘跌跌不休’抢滩客源，对中
低档茶品造成冲击，这中低档茶不
仅卖不上价，一斤茶叶一二百块
钱，这样的价格更容易让普通市民
接受，一些‘高价’茶品没有存货，
基本上是顾客想要交了定金随时
进货。”采访中记者发现，很难见
到奢华包装的茶品，高端茶品自
降身价抢客源，中低端茶品的日
子也不好过。 （记者 张
莉萍）

高端茶价格向中端茶靠拢

包装奢华售价一千五“礼轻盒子重”没市场

高端茶礼盒 商家“留”当镇店宝

“今天是什么日子，商场里怎
么那么多人？”12日下午 3时许，市
中区居民陈女士在逛一商场的时
候感慨道。虽然正值上班日，但是
当天在市中区振兴路上的这家商
场内，顾客相对往日有了明显增
多。

该商场内一饰品店工作人员
说，“刚开始我们也有点纳闷，这既
不是周末，也不是节假日，为何商
场内的人明显的增多呢？后来看了
下手机日期，才知道原来是进入腊

月的缘故。”
记者在采访的过程中看到，该

商场内的十多个收银台前基本都
排起了长队。尤其是超市内，顾客
纷纷攘攘，好不热闹。“平日里，有
时候周末都没有那么多人，年关
了，顾客们也都开始准备年货了，
所以才会出现顾客增多的现象。”
商场一工作人员表示。

薛城区的一商贸市场，为了营
造“进入腊月就是年”的气氛，甚至
放起了喜庆欢快的音乐，顾客们买

东西听着歌也别有一番感受。
13日上午，在薛城区北城批发

市场一处干货摊位前，来购物的顾
客络绎不绝。干货摊老板说，最近
几天生意越来越好。“常吃干货的
顾客都知道，临近年底，年货价格
越高，现在虽然已经进入了腊月，
但是干货价格多数还没上涨，现在
购买春节的时候吃刚刚好，价格也
实惠，大家也都乐意买。”干货店老
板一边忙着给顾客装货一边说。

12日下午，记者在市中区的香
港街批发市场看到，除了春联批发
进入旺季之后，核桃、糖果、瓜子甚
至栗子、开心果等春节所需的副食
品也进入了批发旺季。

在一处干果批发摊位前，忙着
为客人装货的陈女士抱怨，中午饭
还没有吃上。“核桃、杏仁、栗子以
及糖果、瓜子马上就要进入一年中
的销售旺季，现在批发正合时宜，
一般来说，腊月初批发，为年底售
卖备好年货，所以最近这几天我们
非常忙，也顾不上吃饭。”陈女士无

奈地说。
在春节必不可少的对联、福字

摊位前记者看到，几乎每个摊位前
都有至少五六位客人在选购。据其
中一家春联批发商李女士介绍，早
在十天之前，春联批发就陆续开始
了，只是进入腊月之后，春联批发
才开始真正忙起来。“尤其是最近
这几天，可以算得上是一年中春联
批发最忙碌的时候，过了腊月初八
之后，春联大批量批发的就基本上
结束了。”李女士表示，“从今年早
上 9点店里开门到现在，我忙得连

饭都没顾着吃。”采访时，记者看了
看手表，已经是当天下午 2：48分，
李女士已经连续忙碌了近六个小
时。

在薛城区北城批发市场，年货
批发也已经进入旺季。除了对联、
干货批发，餐盘、餐具甚至是玩偶
饰品批发也进入了忙碌期。批发商
洪女士表示，最近前来批发的顾客
中，多以个体零售商为主，大家都
想趁着过年，在年前批点干货、餐
具甚至玩偶饰品赚点小钱。

如今，环境越来越差，市民
担心吃进嘴里的食品不够安全。
为了吃得更健康，不少市民选择
走进乡村，购买种植户手中的一
手货来食用。

12日上午，记者在山亭区北
庄镇管辖内的一条马路上看到，
沿路两边出售核桃、红枣甚至是
地瓜条的种植户达到十多家，来
往的车辆中有不少人停车购买。
记者询问了几家摊位后发现，这
些摊位上出售的核桃、红枣甚至

是地瓜条价格和市面上零售的基
本持平。甚至有个别产品相对市
面零售价高出一些，虽然如此，
还是有不少顾客选择在此购买。

“这些都是种植户自己种植的，看
着放心吃着也安心，我是特地从
城区赶到这里买这些东西的，进
入腊月了，马上就要过年了，买
上一些留着春节吃。”打算买上几
十斤核桃和红枣的一位顾客表示。

不仅如此，甚至还有些市民
不惜驾车去临沂市费县的农户处

购买土特产。虽然路程不近，价
格也便宜不了多少，但是这些土
特产还是相当受这些顾客的喜
爱。“这些核桃、红枣、地瓜，我
打算留一些自己吃，再拿一些送
给亲朋好友，现在送礼都送健
康，送这些东西也比较有新意。”
市中区居民刘先生特地跑到临沂
市费县石井镇一农户家中购买了
百余斤的核桃和红枣。

（记者 董艳）

俗话说：“进了腊月就是年”。农历腊月初三，记者奔赴枣庄各个市场看到，无论是零售
商还是批发商，亦或者个体种植户，进入腊月之后，都开始忙碌起来。顾客们为了备年货忙
活起来，厂商为了卖年货也活跃起来，各处呈现一种喜气洋洋的气氛。

批发商：年货批发进入繁忙期

种植户：土特产成为顾客最爱

零售商：顾客渐多 忙备货

市场顾客渐多 零售商备货忙

年货批发旺季到了晚报讯（记者 马高超）
家住铁东小区的王女士今年
将近 50岁了，每次当她照镜
子看到自己满头的白发时，
心里就很烦恼，前段时间，在
街上遇到了老同学，虽然与
她同龄，但是她老同学看起
来却显得要年轻许多，王女
士心里不免有些感慨。正当
她在回家的路上心里寻思这
事时，看到路边有商家搞活
动，售卖一种染发剂，销售人
员说，这个染发剂对身体没
有任何伤害，可以放心使用，
再加上王女士看到摊边有不
少老年人也买了该产品，于
是她也买了一盒。

“几十块钱一盒倒是不
贵，如果能使我看起来更年
轻更有精神，那就再好不过
了。”王女士心想，回到家后，
王女士按照产品上面的说明
书，开始按照比例调配起来，
稍微洗了一下头，就戴上手
套再配合梳子，染了起来。
几分钟后，再按照说明书上
的要求，进行冲洗，在这个过
程中，王女士感觉头皮有点
发热，但是也没想太多，或许

是因为染发剂在发挥作用
呢。过了一会王女士就冲洗
了头发，对着镜子梳起头来，
头发倒是变黑了，但是却让
王女士感到不舒服，总感觉
头皮、耳朵后边还有脖子处
发痒，总想用手去抓挠。

感觉不对劲，王女士赶
紧给女儿打了电话，随后去
了医院，医生判断说王女士
的症状属于过敏，给开了治
疗过敏的药物并嘱咐王女士
不要乱用染发剂，即使使用
也先要做过敏试验，防止发
生皮肤肿胀等更严重的危
害。王女士随后让女儿在网
上查了一些相关资料后才得
知，中老年人白发染黑，往往
时间相隔很短，皮肤年复一
年吸收着染发剂，加上自身
体质相对较差，因此更容易
发生染发剂过敏。严重的还
会发生过敏性休克，危及生
命。消费者在每次染发前，
先选耳根后方的皮肤做过敏
测试，如出现异常，可选择其
他品牌重新试验，仍有过敏
现象就应放弃染发。

促销染发剂用后头皮发痒

老人体质差 或引过敏性休克

1月13日晚至14日凌晨，市环保局监查人员对薛城区和滕
州市内6家企业开展夜查活动。其间，监察人员着重对其污染
防治设施运行情况进行检查，并就在运行过程中容易出现的问
题对企业相关负责人进行告知。 （记者 王龙飞 摄）

夜查


