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晚报讯（记者 刘一单） 二
孩政策的即将全面放开，不少爸
妈们都在为迎接“猴宝宝”的到
来做准备。这也导致我市月嫂市
场火热，众多家庭更是“一嫂”
难求。

家住市中区光明园小区的连
女士预产期是明年的正月初五。
眼看着腹中的猴宝宝即将降临，
可是连女士眉头却始终没有松
开。原来连女士还没找到自己心
仪的月嫂。

“很早之前我就已经开始找
月嫂了，但至今都没找到合适
的。之前有同事和朋友把聘请过
的熟悉的月嫂介绍给我了。但是
由于价格问题和时间有些冲突，
我就没同意。后来我和对象也跑
了几次月嫂公司或中介，都没有
相中的。”市民连女士说，“马上
就要过年了，有些月嫂不愿在正

月在别人家帮忙看孩子，二孩政
策落实，月嫂就更难请了。而且
月嫂不比保姆，照顾新生儿谁不
想找个经验丰富、温柔细心的月
嫂。可是这样优秀的月嫂我看中
了，别人也都看中了，如今只好
请朋友四处打听靠谱的熟人。”

记者采访了解到，像连女士
一样有此烦恼的人并不在少数。
家住市中区国泰花园的张女士也
被同样的问题困扰着。想要二孩
的张女士，父母年纪都有些大
了，没有能力再帮忙照顾二孩。
张女士咨询了多家家政公司，均
被告知很难在她预产期前后找到
有档期的月嫂。

昨日，记者走访了我市部分
家政公司，了解了最近月嫂市场
的行情。“自从国家二孩的政策
出来之后，预订月嫂的市民便多
了起来，临近年底，很多父母都

准备生个猴宝宝。”月嫂陈女士
告诉记者，“绝大多数金牌月嫂
的档期已经被安排到了明年 5月
份。目前，我们的金牌月嫂已经
开到了月薪6000元，这在我市行
业内是个普遍的价格。很多好的
月份，月嫂早已经被订出去了。”

昨日，记者走访了我市几所
医院了解到，从今年的下半年开
始，准妈妈们明显比上半年增
多。从事多年月嫂工作的夏女士
向记者介绍，“如今月嫂市场火
热，除了扎堆生猴宝宝外，跟生
育年龄的逐年走高有关。不少准
备生二胎的是 70 后 80 后，年龄
集中在 35-45岁。这部分人比较
特殊，本身年龄大，高龄产妇更
需要专业护理，而且父母多为50
后、60 后，照顾新生儿力不从
心。目前我们公司的月嫂都被订
完了。”

晚报讯（记者 张琛）每到
年末，家居市场就到了每年的

“年关冲刺”阶段。记者走访市
区家居市场，发现不管是家装
公司、家具商还是建材商，都在
抓紧时间赶工、接单、回访、送
货、调整、促销。

“最近一段时间几乎所有
装修工地都在全力赶工，希望
能赶在春节前收工完成验收，
好让户主们在春节前看到新房
装修好的样子。”建设路上某装
饰公司经理告诉记者，“还有一
些需要间隔时间的项目，比如
调整建筑结构、防水保养等等，
本来就需要在做好后等待观察
一段时间再继续装修，正好趁
春节前把这些提前做完，等到
春节后装修就可以加快进度。”

因为担心春节后人工成本
会继续增加，导致订单减少，所
以很多家装公司已经在提前囤
积春节后的订单，不少家装公
司表示，最近“抢订单”竞争比
较激烈，已经定下来的订单，大
多和户主约定春节后开工。“春
节前本来就是家装公司冲刺业
绩的最后销售节点，很多家装
公司和建材商都推出了优惠政
策，春节前下订单对户主来说
是比较划算的。”解放路上某装
饰公司的工作人员解释道。

21日，记者走访建华路上
装饰材料市场，发现不少商家
纷纷贴出了“年底大促销”、“暖
冬行动”等各种名号的促销信
息。一家主打简约概念的洁具
品牌的浴盆、座便器原价要三
千元，现在只要半价就能买到。

“店面要重新装修，样品要处
理，降价幅度很大。”导购人员
说，“年底了，我们要把旧款产
品赶紧卖出去，春节后好销售
新款产品。”

有的建材商打算装修老店
“改头换面”，有的更是直接开
起了新店。某品牌瓷砖的旗舰
店最近刚刚正式营业，和老店
相比，新店显得非常气派。“为
了庆祝新店开业，我们这几天
的促销力度非常大，而且还集
中上新了一批新的货品，款式
都是老店没有的，大家有兴趣
可以来多逛逛。”该瓷砖负责人
说。

另外，记者还在市场看到，
一些店面的玻璃橱窗上贴出了
招聘启事等招工信息。一边是
火热促销，一边是紧急招工，年
末经销商们都开始为来年做准
备，有经销商表示：“节前收好
尾，节后才会有一个好的开
头。”

晚报讯（记者 张琛）随着
二孩政策全面放开，对于很多
家庭来说，由于经济条件的限
制，换房并不现实，那么，在已
有的儿童房基础上进行小小的
改造来迎接另一个宝宝，是个
经济实惠的选择。

昨日，记者在位于市建华
路上的家具市场走访发现，不
少准备要第二个孩子的家庭，
已经开始着手准备改造儿童
房。

“现在我们住的是三室一
厅，主卧之外，父母和儿子各占
一间，要是再多一个小家伙，换
四室肯定是最好的，但是经济
又不太宽裕，短期内换房也不
太现实，所以就想着改造一下
儿童房。”市民张女士说，自己
有再添一个宝宝的打算，等有
了新宝宝就把现有的儿童房改
造一下，把儿童床换成可拆装
的双层床，宝宝小的时候睡小

床，等到宝宝大一些，就把两张
床拼到一起。另外，把衣柜换成
稍微大一点的，单人小沙发换
成双人的，书桌也需要换成可
调节高度的。

“早在‘单独二孩’政策之
后，就有不少顾客来店里咨询
多人用家具，特别是在高低床
的销量上更是表现明显。”一名
销售儿童家具的工作人员表
示，有了新政的促进，再加上不
少国际家居品牌的入驻，儿童
家具在渠道、品牌上的竞争也
将愈演愈烈。

“除了多人用儿童家具之
外，多功能儿童家具也很受关
注。带储物空间的儿童床、结合
书架的书桌等都是近段时间的
热销产品，这对于不少计划‘添
丁’的家庭而言，可以节省更多
的空间，特别实惠。”这名工作
人员说。
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家居卖场优惠多

随着年终临近，走
亲访友，朋友聚会，各种
应酬接踵而至，扎堆“应
酬”饮酒助兴是少不了
的，往年这个时候一向
是各类酒水销售的黄金
季节，部分高档酒水还
会趁机涨价，不过记者
走访中了解到，曾经高
大上的酒类风光不再，
经销商寄托岁末打个
“翻身仗”不得不搞降价
促销。

“眼看就要过年了，各种聚会
‘纷至沓来’，朋友聚会最少不了
的就是酒了，这不，趁着不少品牌
的酒搞促销就多买两瓶，像这样
的白酒这两年还没见搞过促销，
今年促销的活动力度却有些出人
意料，往年一瓶的价格今年可以
买两瓶。”23日，在市中区解放路
某超市内，市民高先生颇为满意，
据他介绍，自己虽然没有到嗜酒
如命的地步，但每天小酌一杯也
成了习惯，对于白酒的价格也算

颇有研究。随着年关逼近，白酒
市场也迎来今年最后一轮旺季，
而在其岁末冲量的影响下，不少
白酒品牌也纷纷抓住最后冲刺机
会，打出了“促销”、“满赠”等优惠
吸引市民购买。

“买一瓶白酒送一瓶白酒”、
“买一箱白酒送某品牌高档香烟
一条，多买多赠”、“满一百赠五十
代金券”……一到年底，向来都是
酒水销售旺季，各品牌酒水经销
商自然不会错过机会早早地开始

备战年底酒水消费市场，在期望
冲击年底销量，争抢年底消费市
场的同时，也为明年开个好头，而
各式各样的促销手段就成了卖家
吸引市民选购的制胜法宝，打着
各种促销手段的酒水品牌日渐多
了起来。采访中，记者发现市面
上价位在 100 元到 200 元左右的
白酒成为市场促销的主力军，而
市场上销量走得不错的白酒价位
则多数集中在七八十元/瓶，中低
档白酒仍然是市民的首选。

“上周末，我去某超市闲逛，
发现其中一款酒品正在搞促销，
在其促销牌的显眼位置还特意留
了一句话：若您在本超市购买的
酒品高于其他同类超市同款酒品
的价格，我们将给予您该酒双倍
的价格补偿，也正是因为看了如
此承诺，我便决心购买了该酒
品。”市民朱先生讲述了自己的经
历，“随后我便开始留意该酒品的
价格，可城区大大小小的超市都

找遍了却没发现同款酒品，后来
有朋友告诉我，目前超市内出售
的酒品中有部分是只针对个别超
市提供的‘特供’产品，这部分产
品其他超市并不销售，最低价基
本形同虚设。”

“这宣传单上印着买一送一，
还以为是同款类等容积酒品，到
超市才知道是‘缩小’版的同款酒
品，这不明摆着有意诱导我们
吗？我是‘醉’了。”无独有偶，市

民宋先生也遭遇了尴尬，“不少优
惠可以说是‘雷声大雨点小’。”采
访中记者了解到，临近年关各种
有关酒水的促销纷至沓来，清仓
价、会员价、折扣价……看着品牌
酒水专柜前黄色“促销”牌上的价
格，不少贪杯的市民也眉开眼笑
起来，不过有“爱酒”的市民指出，
看似诱人的促销价格却有可能暗
藏商家噱头。

“基本上每个品牌都有三四
款促销款，不少品牌白酒的折扣
力度都不小，甚至有厂家现在的
价格比没有折扣前降了大半。面
对年终收官之战，不少品牌白酒
经销商表示并不轻松，甚至有经
销商几乎是零利润销售，赔本赚
吆喝，目的就是清库回笼资金的
同时能拿到厂家的部分回扣，总
的来说还是库存压力催生了年底
酒水市场的价格战。”市中区振兴
路某烟水超市的销售人员表示，

“进入12月份以后，各酒水经销商

可谓是频频甩出‘杀手锏’，用不
同的方式进行促销，尤其是针对
年末的促销活动进一步加大，甚
至有经销商绞尽脑汁与年底婚宴
市场进行捆绑，通过套餐的方式
联合促销。”

“往年‘金九银十’过后，酒水
市场表现逐渐趋于平淡，直到岁
末年终，折扣、优惠、促销才会再
度成为酒水市场的关键词，往往
到了这个时候会出现别样的热
闹：一方面本土酒水生产厂家会
加入‘价格混战’；另一方面连一

些价格一度坚挺的著名酒水品牌
也将占据一席之地。事实上，岁末
冲量，向来是酒水市场的固有招
数，今年的酒水市场自然也不会
例外。各家有各家的促销方式，一
些没有完成销售任务的经销商急
于减少库存也会借机大幅让利。
而对于部分爱酒贪杯的市民而
言，这个时候‘出手’何尝不是好
的选择？”我市某品牌酒水经销商
王先生表示。

（记者 张莉萍 文/图）
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