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晚报讯 （记者 孔浩）近
日，由市文化广电新闻出版局
主办，市图书馆学会、市图书
馆承办的“枣庄市首届‘书香
人家’”评选活动圆满结束，
王洪铁等 10 名侯选人受到表
彰。

活动要求，凡本市市民，
均可参与“枣庄市首届‘书香
人家’”的评选活动，年龄不
限。参加的评选条件是：藏书
量在1000册以上（不含复本和

中小学教材教辅）；藏书内容
健康向上，既有一定数量规
模，又富有特色；结构合理，
具有收藏、利用价值；能发挥
个人专业工作或爱好专长，为
社会服务成效明显，社会反响
良好。同时要求藏书人要具有
良好的社会影响和个人信誉。

评选活动启动后，引起众
多藏书家庭的踊跃参与，通过
前期各区（市）推荐以及家庭
自荐，共有 73 户家庭报名参

加。经对严格的申报家庭登门
查看、公众投票、专家组评审
审核等程序，王洪铁、王善
民、闫和亮、孙井泉、沙朝
佩、杨位浩、徐向东、提文
臣、隋相伦、董龙江10名侯选
人，从我市诸多藏书家庭中脱
颖而出，成为枣庄市首届“书
香人家”，受到了主办方的表
彰。据悉，“书香人家”评选
活动将每年一届，长久持续地
开展下去。

首届“书香人家”评比揭晓

十位市民受表彰

晚报讯（特约记者 金亮）
马某（男）是滕州市羊庄镇某村
村民，与洪某（女）于 2007年结
婚，婚后育有一子。2012年，马
某被检查出患有尿毒症，在久
治不愈的情况下，洪某迫于生
计的压力，于 2014年 11月向滕
州市人民法院提起离婚诉讼。

2014年 11月，马某在家人
的陪同下来到羊庄法律服务
所，申请法律援助。在案件审
查过程中，羊庄法律服务所的
工作人员发现马某病情不容乐
观，为了看病家里早已债台高
筑，生活十分困难。羊庄法律

服务所的工作人员当即决定为
马某提供法律援助。

援助工作者通过调查走访
发现，马某与洪某婚后感情一
直很好，洪某虽提出离婚，但双
方感情并未完全破裂，加之两
人儿子年幼，婚姻还有挽回的
余地和可能。据此，援助工作
者向人民法院提出不应准予洪
某与马某离婚的代理意见。经
法院审查，判决二人不予离婚。

2015年 6月洪某再次向滕
州市人民法院提起离婚诉讼，
并要求抚养孩子。马某再次来
到羊庄法律服务所，羊庄法律

服务所的工作人员又一次决定
为马某提供法律援助。通过调
查得知马某的病情已经到了晚
期，并且失去了活下去的勇气，
加之洪某坚决离婚，马某的状
态很不好，一度产生了轻生的
念头。援助代理他出庭，从而
为他争取到更大的利益。通过
羊庄法律服务所援助工作者的
努力，为马某争取到了孩子的
抚养权和孩子的抚养费，考虑
到马某的经济情况，洪某承担
了婚姻存续期间的共同债务
30000 元，并且支付给马某
10000元的经济帮助金。

丈夫生病妻离婚 法律援助救生命

他，是滕州市多家酒店的老总，但是，他
最喜欢的称谓，是心理研究院的副院长。他
扎进心理学浩瀚的知识海洋，执着地探索学
习，并在知天命之年，取得了国家级心理咨
询资格证书，让很多人瞠目，他就是冯卫东。

用心经营让他从无到有

巧用心理学管理酒店

冯卫东而立之年下了岗，迫于
生活的压力，他和其他创业者一样
选择了开个小吃店。在和记者熟络
后，冯卫东开始变得健谈起来，“我
至今都清楚记得，当初创业的种种
艰辛。我们这代人当时下岗的很
多，大家都扎堆开小饭店。刚开
始，生意还不错。后来，小吃店越
来越多，生意也变得惨淡，很多人
就转到别的行当了。”

当问起冯卫东当时是否也有转

行的想法，他说，“偶尔闪过这个想
法，但创业最怕浅尝辄止，坚持
才能成功啊。”说到这，冯卫东笑
了，“正确的创业理念，是我开饭店
成功的法宝，我们店当时遵循的理
念是：味道鲜美，价格实惠。为了
保证菜品的新鲜度，我这个老板承
包了店里所有的活。回头客倍增，
生意越来越好，慢慢地积累了第一
桶金。”

▶▶ 积累创业第一桶金

在和冯卫东的聊天中，记者看
到他办公桌上放了几本关于心理学
的书，于是，开玩笑地说，“想不到
一个酒店老总还看这样的书。” 冯
卫东回应道，“你不知道，这些可是
好东西，心理学研究对我的酒店管
理帮助不少啊。”

“前几天，我们店里两个服务员
小张和小王产生了矛盾，惊动了店
里所有人。部门负责人处理不了，
就闹到我这里来了。我一了解，其
实她们本身没有多大矛盾，只是因
为一点小事，有人在中间乱传话，
以至于两个人都认为对方贬低侮辱
自己。心理学中的‘读心术’正巧
就用上了。矛盾解开了，两个员工
不但握手言和，还成了好姐妹，工
作也更努力了。”冯卫东说。

说起与心理学的结缘，冯卫东

笑着告诉记者，朋友喊他去听一位
心理学家在滕州的讲座。说是去听
讲座，也就是朋友间聚会。结果听
心理学家一讲，冯卫东就深深地迷
上了。“当时朋友都觉得我不可思
议，当大家又听说我要去考《国家
中级心理学资格证》 时更是不理
解。”第一次去日照考试，冯卫东没
考上，后来到烟台补考才取得了证
书。现在，他计划再考《国家高级
心理学资格证》。

目前，冯卫东和一帮从事心理
学研究的朋友成立了枣庄市社科院
应用心理研究院，并任研究院副院
长。据了解，研究院的成员常常聚
在一起，探讨心理学的内容，并针
对学校等公共场所做公益讲座，希
望用他们的力量更多的服务于社会。

▶▶ 好奇让他爱上心理学

现在，冯卫东经营酒店已有十
个年头。从接手时的惨淡经营到现
在的门庭若市，成为滕州乃至枣庄
的名牌酒店，冯卫东可谓花了很大
的心思。酒店可谓高档、大气、上
档次，会议、餐饮区更是顾客络绎
不绝，冯卫东说，“其实我一点都不
忙，我倒觉得自己空闲的时间很
多。从心理学中我发现，整个酒店
的运营，大家各司其职，也就不需
要我具体做什么了。”

多年的经营，冯卫东研究了一
套自己的模式，打造了一支奇特的
餐饮技术管理团队——餐饮外包管
理公司。冯卫东说，“通俗地讲，就
是如果哪家饭店经营不下去了，我
们这个团队可以帮着人家前去经
营，将自己的团队和理念带过去。

在保证对方盈利的情况下，对半分
红。目前我们已经参与了 7家酒店，
都很成功。其中，已经帮助5家培训
好了人员，只留下我们的一个技术
顾问。他们提供酒店，我们负责经
营，从而达到双赢。”

说起对未来的打算，冯卫东
说，“我想再开一家特色店，但大家
都劝我再想想，我和我的团队有信
心做好。”目前，冯卫东已将新店的
地址选好，位于一片高档小区的门
市房，既有得天独厚的地理优势，
也潜藏着很强的消费能力，最为关
键的是饭店追求的不仅仅是档次，
主要是别具一格的特色菜品。“这个
店定位准确，成功指日可待。”冯卫
东自信而又坚定地说。

（记者 邵士营）

▶▶ 打造特色品牌饭店

11 月 28 日，备受关注的东风日产 LAN⁃
NIA蓝鸟，在市中区西外环远方专营店举行
了上市发布会。东风日产枣庄远方店总经理
刘建光在发布会上宣布：LANNIA蓝鸟共推出
5款车型，官方指导价为10.59万元～14.39万
元。

作为东风日产2015年的重磅力作，LAN⁃
NIA蓝鸟是汇聚NISSAN全球精英团队，第一
款为都市活力年轻人打造的专属座驾。秉承

“All in YOUNG （全为年青） ”的开发理
念，LANNIA蓝鸟以源自狂想的创动造型、释
放活力的灵动驾控以及肆意前卫的智能科
技，为都市活力年轻人打造出一款“与众不
同的三厢车”，开创了汽车市场上专属于年轻
人的YOUNG时代。

此次，LANNIA 蓝鸟携魅力价格正式上
市，不仅将以足够YOUNG的售价进入年轻人
的购物篮子，更将为东风日产“高质量跨越
百万”的目标提供强大助力。

除了带来令人惊喜的售价，发布会上，
东风日产还宣布了 LANNIA蓝鸟为年轻人量
身打造的金融政策和营销举措，双拳出击，

以满足年轻人的潮流渴望，丰富年轻人的潮流
生活。

“用年轻人的思维，造年轻人的车；用年
轻人的方式，做年轻人的朋友。”刘建光这样
说道。

为了让更多年轻人可以轻松拥有LANNIA
蓝鸟，东风日产在上市发布会上还同步推出了

“蓝鸟年青购车计划”： 1年无息分期贷款业
务，本月购车还享 2 年或 6 万公里的免费保
养，与年轻人共享购物狂欢。

现如今的汽车消费者市场，对于年轻人的
争夺已日趋白热化，谁能赢得年轻人的青睐，
谁就能在激烈竞争中掌握主动权。LANNIA蓝
鸟的上市，让东风日产先行业一步，赢得占领
年轻人汽车消费市场高地的先机。相信凭借出
色的产品实力，LANNIA蓝鸟必将掀起一场年
轻潮流狂欢，带领东风日产迎来年轻化的全新
格局。

最后，东风日产枣庄远方店总经理刘建光
先生热情邀请年轻朋友到店试乘试驾，感受年
轻人专属——新蓝鸟带来的无线魅力。

试驾预约专线3533888

LANNIA蓝鸟全球首发上市

12月2日为全国第
四个交通安全日。当
日，枣庄市公安局交巡
警支队组织警力，走上
街头，开展以“拒绝危险
驾驶安全文明出行”为
主题的交通安全宣传活
动。

(记者 刘豹 摄)

安全文明出行


