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团家居·团建材·团装饰本报报抱团·家居建材团购直通车招募乘客
本报推出的“报抱团·家居建材团购直通车”活动，

自启动以来，先后走进多家一线品牌和家具建材商场，
为60多个品牌，300余位市民达成购买意向，取得了良
好的社会效益，受到广大市民的盛情赞誉。

在历次的“报抱团家居建材团购直通车”团购活动
中，所有参与商品均以全年最低价格加盟该项活动，同
时，本团购活动由《枣庄日报》和《枣庄晚报》对参与品牌
质量、价格、服务等全程监督，免除了广大市民的后顾之
忧。准备搬新家或者换家居产品的市民，拨打报名电话
或加报名 QQ，便可加入“报抱团·家居建材团购直通
车”，就有机会得偿所愿，以最优惠的价格装饰最美丽的
家。

同时，本活动面向枣庄市所有家居、建材销售企业
招商，只要你的产品质量过硬，只要你秉承“薄利多销”
的理念，只要你想把生意做大、做强，受到全城人的关
注，我们“报抱团·家居建材团购大联盟”将为你提供展

示自己的大舞台，并以此扩大你和商品的知名度及影响
力，赢得全城人的关注。参与本报“报抱团·家居建材团
购直通车”活动,面对广大团购会员郑重承诺：

价格承诺：本次活动价格均为全年最低价，如果
在今后的销售中你发现价格低于现行价格，差价以10
倍返还。

品牌承诺：参与本报活动品牌均为行业一线品
牌，所有公司均为枣庄地区代理商或分公司。

质量承诺：各参与品牌所有产品绝无假冒伪劣产
品，假一罚十。

报名方式：
1、短信报名：编辑“姓名＋年龄＋意向购买品

牌＋理想价位”发送至188632391593

2、电话报名：18863239159

3、QQ报名：5549181774

4、邮箱：554918177 @qq.com

报抱团·家居建材团购
直通车

废物利用：
看起来不用的东西也可以发挥作用，装饰一

下温馨的家。
欢迎将这样一类作品发给我们，枣庄晚报的家居

饰界将给你发表，让朋友们一起废物利用装饰家。

品

“我家装修都是网上买的‘装修包’，加起来算一下比外面
公司要便宜将近 20%。”正在装修新房的张先生最初对于自己
的装修网络思维很是满意。足不出门可以找家装，而且还比线
下的要便宜，可以说互联网家装的兴起给有装修需求的消费者
带来了更多的选择空间。然而，就在工程推进大半时，这样的
家装组合出了问题。

苦恼
选购易操作难

256元/㎡的施工包、100元/米的水电包、1000元/㎡的主材
包、68元/米的设计包……据了解，张先生通过网络第三方平
台，购买了某设计师的设计包，然后买了一家施工队的施工包、
水电包，又在一家小有名气的装修公司名下买了主材包，东拼
西凑地开始了自己的家装，可装修之后却发现问题不停袭来。

张先生购买的设计包和施工包并不是一家公司的，施工队
对设计师出具的图纸不是特别明白，只能网上沟通、电话沟通，
施工队一发现不明白的地方就停工，最后张先生花钱买进度，
给施工队所在公司加了钱，请设计师对图纸进行了调整，才保
证工程得以顺利进行。“本以为买个专业点的设计包，就可以省
点工程包的钱，结果还是没有省下来。”张先生对记者叹息道。

接下的主材包与施工队的对接也不顺利，“很烦躁，因为要
一个人面对好几方面去沟通，早知道还是找家品牌装修公司算
了。”张先生坦言，“现在还不知道装修后会不会有什么问题，到
时候都不知道该找哪一方解决，想起来都抓狂！”

困惑
选择多选好难

目前，枣庄市面上大大小小的装饰公司加设计工作室数不

胜数，还不包括一些规模小的装修队，各个家装公司也在借助
互联网+的形式来展现其公司产品。在80后、90后为买方市场
的大背景之下，互联网装修更是成为一种趋势。

记者在淘宝等各种第三方平台上看到，琳琅满目的各种家
装包让人眼花缭乱，价格便宜得极具诱惑力。

经了解，目前市场上的设计包、工程包、水电包以及主材包
都是可以单独来卖的，某家装网站声称，比如工程包这块产品，
建筑面积超过 100平方米的，工程施工费用是 299元/平方米，
建筑面积小于 100平米，按照 100平米的报价为基础，每减少 1
平米按照100元减去相应金额；设计包也是按照平方数来收取，
每平方米 80元-120元不等，“设计师的设计也可单独出售，不
过单纯设计包无优惠。”某装饰公司客服对记者表示。

但据业内人士透露，这种依托互联网平台来卖“各种包”的
装修公司大量存在，虽说这种家装包对业主来说，看起来是一
件两全其美的好事，业主可以根据自己的经济实力挑选出性价
比高的家装包，但在日后的施工中，难免会进入权责不清的装
修纠纷中去。

担忧
价格低售后难

在被问及为何在网上选装修时，不少人觉得这就是一种习
惯。业主小林表示，至少前期选择哪些家装公司或者跟设计师
沟通的过程，不用再东奔西走了，不仅沟通效率高而且很方
便”。业主朱小姐认为网络的监督功能较强大，可以看其他业
主的评价，充分了解设计师的作品后作判断，效率高而价格也
不会太离谱。业主吴先生则表示看重价格便宜，“说是比普通
家装价格要便宜30%左右。”但吴先生也表示出了犹豫，毕竟家
装的后期服务也很重要。

有业内人士表示，现在不少业主自己找施工队，再单独选
用设计包、水电包等产品，如此一来，不同主体面对同一个施工
工程，各方交接过程很容易出现纰漏。所以对于张先生顾虑的

“售后问题”，也是眼下网络选购装修包的一个弊病所在。业内
人士提醒，业主自己要做好相应准备，尽量避免陷入权责不分
的纠纷，如果只是普通的房屋装修，建议业主最好统一作业，避
免参与人员过多，造成不必要的麻烦。

对于业主来说，还需要搞清在施工过程中，施工方和平台
或公司各自承担什么样的责任。记者从各个网站的官方公布
信息了解到，大多数平台承诺提供免费的工程关键节点的验收
服务，且一旦发生质量问题，如果协调不成功，有些平台能够对
业主进行先行赔付。因此，业主前期最好先要一份合同看看，
研究一下各方在装修过程中各自承担什么样的责任，不要听信
客服人员在前期的通用话语：“售后的话，打我们客服电话就
行。”“保修由我们公司的人负责。”再次提醒，业主在选择网上
家装包时，还是多了解，选择可靠的平台、公司或者施工队。

互联网家装包难包满意
近日，由盛北五金建材城主办、“乘盛北跨快车

享大优惠政策，聚焦盛北共创辉煌”新闻发布会在
盛北五金建材城召开。与会人员人头攒动场面浩
大，发布会上盛北五金建材城招商部张经理详细介
绍盛北五金建材城情况。

盛北五金建材城程董事长详细介绍了项目的
规划，盛北五金建材城采取“一心、二街、四区”的
规划设计理念，涵盖了五金、建材、装修公司、仓
储、物流等功能。并对商户关心的细节、优势、发
展前景等都一一向大家进行了阐述，并得到了参加
人员的一致认可。首批签约入驻五金的１５０个
商家装修完并且营业，现在建材入住装修有的已经
营业，创造了 270 余家规模以上商户，深度促进了
枣庄经济，为枣庄做出了表率；盛北五金建材城已
成长为面向枣庄的行业领跑者；整合营销渠道资
源，系统推进走向鲁南地区，以点带面，带活全局；
在商户的拼搏努力下成为所在区域行业的佼佼
者。大品牌签约入驻盛北五金建材城、不仅仅带着
市中区的优势产品，进行“三街入市”打造门业一
条街、五金一条街、建材一条街，更带来了枣庄市
场的成熟模式与成功理念。在盛北五金建材城未
来，乃至区域行业未来的发展，二次招商、整体运
营、渠道对接等方面都将从中受益。最后，程董事
长说商家代表表示签约盛北五金建材城，看重的是
盛北五金建材城承接北跨的发展潜力、强大的政府
支持、完美的产品规划以及庞大的市场前景，并对
项目未来发展充满信心。

盛北五金建材位处枣庄城市战略核心位置。
项目西邻市中区城市南北主干道----迎宾大道，
北临北安街，南部是齐陶路，便捷的交通条件方便
到达枣庄的每一个区域；无缝对接高速公路路口，
占据枣庄与外界对接交通枢纽，集枣庄城市交通大
动脉于一身。中国（枣庄）盛北五金建材作为枣庄
城市经济结构转型战略实施的重要载体，独一无二
的区位优势和交通物流条件使盛北五金建材城承
担了将枣庄市的市区商业核心圈、城乡商贸衔接
圈、农村周边辐射圈有机结合、相互拉动、协调发
展的城市发展重任。缔造淮海经济区有相当影响
力的超级市场综合体，以规模大、品种全、速度快
的大商贸、大流通迅速占有并汇聚周边物流、人
流、车流、资金流、信息流，创造产业大平台。盛北
五金建材城将树起“枣庄领先，国内一流”的目标，
秉承高起点规划、高标准建设，实现大商贸、大物
流、大发展的新格局，打造城北的“盛北时代”，拉
动和实现北部繁荣。

“乘盛北跨快车 享大优惠政策
聚焦盛北 共创辉煌”新闻发布会


