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春节期间，不少跨年装修的
业主纷纷“打烊”，装修市场进入

“停工”状态，而春节过后，一些还
没有“完工”的业主陆续复了工，
另外，也有一些拿了钥匙的业主
也选择在这样一个阳光明媚的时
节“开工”。3日，记者从多家装饰
公司了解到，春节过后的四五个
月间历来都是装修的旺季，今年
也是如此。春节过后，前来咨询装
修事宜的业主骤然增多，但装修
报价并未应季上涨，据业内人士
分析，春季天气暖和，气候干燥，
有利于潮气的挥发，不少业主也
是瞅准了这个时机，选择此时着
手。

“初三，我就接到公司领导的
电话，让我尽快赶回公司，说是接
了两单生意初六就要动工，没有
办法，初四我就从老家赶了回来，
做设计、预算，这几天少有空闲。”
市中区建华路附近一家装修公司
的工作人员表示，“三室两厅，中

等装修的价位基本上在十万左
右，稍微上档次的就要十五万左
右，当然还有更高价位的，不过总
的来说，不管是工人的工资还是
建材价格基本没有明显变化。”据
了解，与去年年底相比，家装建材
的价格并未有明显上涨，而随着
新一年的开始以及即将到来的3·
15，使得不少装修公司和建材商
家为讨个吉利拿个“开门红”，有
针对性地推出了一些优惠促销活
动，而多数业主也是提前做足了

“功课”，不仅对市场上的各类家
居建材做了初步了解，而且对各
品牌的价位也有了了解，就只待
3·15大促期间下单。

“过了初六，我就火急火燎地
往回赶了，没办法，年前的活没干
完，年后又接下了三单，都等着
呢，即便是这样，平均每天还是接
到三四个咨询电话，多数咨询者
除了咨询价格外，也会对我们从
事装修行业的年限进行询问，仔

细点的还会亲自到工作现场查看
我们的‘技术’，大部分业主是新
房业主，当然也有部分‘二手房’
需要重新装修的。有愿意等的就
等个把星期，不愿意等的就只好
往外推了，只要‘技术’好不愁接
不到单，在这个行业摸爬滚打了
近20年，什么情况基本上都了解。
这家的活马上干完了，下一家得
去新城干了，距离是远了点，不过
咱有车，也不怕，人家信得过咱，
给咱的价格又高，远点也无所
谓。”刷漆工周先生是位实在人，
说起年后的工作，周先生安排得
井井有条，“每年的元宵节过后，
装修市场就正式迎来了高峰期，
不少工人也开始集中返城，不过，
由于今年年前就立了春，因此今
年工人返城的时间要比往年早一
些，提前争抢今年早春装修市场
的先机。据我所知，一些好的工人
师傅手里的活已经排到了五一以
后。” （记者 张莉萍）

天气干燥利于潮气挥发 业主瞅准时机早下手

装修行业“蛰伏”一冬迎旺季

春节过后，滕州市租房市场
开始遇上“租房热”，许多在滕州
工作的外地人开始奔波着找房
子，家住山亭区的小李就是租房
大军里的一员，因换工作的原因，
春节前他把滕南开发区的房子退
掉，打算春节后在市区火车站附
近租房，然而，漫漫寻房路，让小
李感觉到了四处找房子的不易，
因为一些中介的介入，更让他愁
上加愁。

4日，在滕州银座附近上班的
小李，专门抽出一上午的时间找
住处，小李年前由经济开发区那
边的工作调到市区，现暂时居住
在朋友那里，之所以出来找房子，
因为他觉得，临时住在朋友那里
不是长久之计，然而，找房子却不
像小李想得那么简单，用他的话
说，整整一天，他不是在看房子，

就是在看房子的路上。“从早上九
点钟一直到现在，基本上没闲着，
先是在网上查了离我单位近的几
个小区，打过去电话发现，百分之
八九十都是中介，无奈之下，我只
有去附近小区转悠，看看有没有
张贴的出租信息，根据小区张贴
栏上张贴的租房信息，有针对性
地打电话。”小李很是无奈地表示
出了租房的艰辛，并且一再与中
介有“瓜葛”。“我在小区转悠的时
候发现，宣传栏上确实有不少租
房信息，但打过去电话之后发现，
大部分都是中介，于是我就要求
看房子，中介的工作人员答应了，
我们在电话里约定，费用是五十
元，可是，到了之后，房子还没看，
中介的工作人员就让我先交五十
元，我当时就很纳闷，房子还不知
道合适不合适，就先把中介费交

了，这样很不合理。”说着说着，小
李显得有些生气了。

小李介绍，更令他生气的并
不是那五十块钱交与不交的问
题，而是中介工作人员的态度非
常让他不可思议。“我说先交钱不
大合理吧，如果房子合适，我租下
来了，肯定少不了你钱，但那个中
介公司的谢经理很不耐烦地说，
都是这样，给了钱才能看，不给钱
就让我走人，我一气之下，扭头就
离开了，房子也没看成。”

忙活了一天的小李不禁没有
找到房子，还惹了一肚子气，这让
他感觉到漫漫寻房路的艰辛，同
时，一些中介公司让他感觉厌烦，
小李感叹：租个房子，咋就这么
难！

（记者 姚付林）

两个月前，高新区阳光小
区的居民徐女士的女儿在结婚
时为其购买了一件2000元的服
饰，为了吸引顾客，当时销售服
装的店员送给徐女士一张 500
元的代金券，并给徐女士承诺，
待徐女士下次购买服装的时候
便可使用这张 500元的代金券
了。

买了 2000 元的服装送了
500元的代金券，而且商家还承
诺这500元可当现金使用，不会
出现面额打折的情况。收到这
张代金券，徐女士很是开心。
可是两个月后，待徐女士再次
来到这家服装店，却遇到了让
她意想不到的事情。一心以为
这 500元代金券能当现金用的
徐女士，进店后东逛逛西逛逛，
终于在店里看到了一件让她心
仪的服装。翻牌一看价格是
1280元，虽然价格不低，可是徐
女士手里还有张代金券，衣服
试过之后，准备付账的时候，徐
女士拿出这张500元代金券，却

被商家拒绝。
“我付账的时候，拿出 500

元代金券，商家一算这成本，就
有些慌了，一看这用了代金券
的衣服才不到八百块钱，商家
立马改变了当初的说法，称这
件衣服不能使用代金券支付。”
当初店员一口承诺可以充当现
金使用的代金券被商家给出了
这样一个理由，无论如何，徐女
士还是觉得有些接受不了。本
以为只有这件衣服不能享受优
惠，徐女士又试了店内三四件
衣服，都被商家告知不能享受
使用代金券的优惠。

店长告诉记者，可以享受
使用代金券的服装，基本都在
3000元以上，如此一来，徐女士
更是郁闷。气愤的徐女士找到
当初送给自己代金券的店员，
店员对于当初给徐女士的承诺
竟然矢口否认，郁闷的徐女士
实在气不过，决定扔掉代金券，
并表示以后也不会再来光顾该
店了。 （记者 董艳）

最近，气温回升了不少，春
天的气息也越来越浓，可是尽
管如此，此时却不是应季豆角
的成熟期。日前，记者从市区
的多家超市、菜市场获悉，应季
豆角虽然不到上市季，但市面
上依旧可见新鲜豆角的影子。
据了解，这些豆角的价格竟然
达到每公斤近 20元，如此昂贵
的价格不禁让一些喜欢吃豆角
的市民感到有些吃不消。

“刚过完年，萝卜、白菜、韭
菜馅的水饺没少吃，这年过去
了，孩子还吵着要吃水饺，我们
确实是吃腻了这些口味的水
饺，想要换种口味，于是我就想
着买点豆角给孩子包顿水饺，
顺便也换换口味。”家住市中区
薛庄小区的居民马女士说，年
后，一次逛街的过程中，她偶然
发现市面上出售的豆角不错，
于是就想给孩子买点豆角包水
饺吃，可是让马女士没有想到
的是，再次来到当初见到有豆
角出售的超市，马女士竟然发
现，这豆角的价格惊人的高。

“一斤豆角就要 9.98元，马上就
要赶上薄皮辣椒的价格了，难
道豆角也要跻身‘贵族菜’的行
列了？”马女士虽有些疑惑，但
9.98元/斤的价格确实是明码标
价标在那里，看豆角如此昂贵，

马女士只好放弃购买。
随后，马女士又来到市中

区的另外一家超市，该超市内
的豆角价格也在9元以上，虽然
价格比之前超市的价格低了
点，但马女士还是感到价格有
些昂贵。为了买到便宜的豆
角，马女士之后又奔波了三处
菜市场，才以 8.5元一斤的价格
买了一些豆角，虽然价格相对
便宜，但对于马女士来讲，结合
市面上目前在售的蔬菜价格来
看，豆角已经成为蔬菜中的“贵
族菜”。

对于为何豆角价格会如此
之高，7日上午，记者咨询了一
位有着多年蔬菜零售经验的蔬
菜商户王老板，对此王老板表
示，这和这段时间豆角的供求
不平衡有着很重要的关系，而
至于为何会出现价格不等的情
况，王老板称，这和各零售商的
进货渠道有很明显的关系。“这
段时间豆角贵，消费者可以选
择避开这段高价期，等过段时
间，价格下来了再购买也不
迟。”王老板说，不仅如此，这段
时间豆角的进货价也较高，担
心因价高影响销量，王老板对
豆角的进货并不多。

（记者 董艳 文/图）

不管是否满意先交“看房费”

节后租房多 设卡惹人烦

一斤近10元 豆角跻身“贵族菜”
价高“吓退”不少顾客

购物使用代金券
商家怕赔本拒绝

3月6日，是正月十六，俗话说：“三六九，往外走。”当日，枣庄西站迎来节后出行高峰，主要是外
出打工、学生流，由于车站部门制定了春运应急预案，进站秩序井然有序。 （记者 孙明春 摄）

打工去


