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春节期间，各大酒店推出年
夜饭套餐，年夜饭的预订给餐饮
业带来了一定的商机，同时年后
各种聚会不断，更是让餐饮业和
住宿业在这期间火了一把。3日
下午，记者走访枣城餐饮、住宿
业市场发现，元宵节马上就要到
了，这些行业的经营却不如春节
期间活跃。

春节期间年夜饭预订在枣城
几乎出现了一桌难求的局面，可
是如今元宵佳节马上就要到了，
纵使部分酒店同样为顾客推出了
元宵节盛宴，可是预订却没有出
现像“年夜饭”那样的一桌难
求。3日下午，记者在市中区解

放路上的一家酒店了解到，为满
足顾客需求，早在春节期间，店
内就接受顾客“元宵盛宴”的预
订，如今要到元宵节了，可是店
内目前仅预订出去三桌，照目前
的形势来看，不仅一桌难求的场
面难以出现，就连是否能预订出
去都难说。

“年后，不少人都纷纷踏上
了返程的列车，元宵节因为没有
假期，一些在外地工作和生活的
年轻人就很难回家和父母团圆
了，这种形势的出现也是“元宵
盛宴”预订遇冷的一大原因。”
市中区一家知名酒店大堂经理分
析，“主要的原因还是元宵节的

受重视程度不及春节。”
不仅餐饮业元宵节受冷落，

住宿行业在元宵节这几天也是相
当低迷。记者走访枣城的数家住
宿场所发现，春节之后不少住宿
场所的营业额几乎出现了零增长
甚至负增长。“春节过后到元宵
节期间，我们店内的住宿一天最
多也就三四人，有时候还出现一
天只有一位顾客的情况，这种情
况加上员工、成本的开销，根本
赚不到钱，有时还倒贴钱。”看
着店内不温不火的行情，市中区
振兴路上一宾馆的老板不禁有些
担心。

（记者 董艳）

3日，记者走访枣城的服装市
场发现，随着气温的上升，如今服
装市场上的冬装已经成了促销商
品，春装成为服装店的主角。在市
中区吉品街上的数家服装店门口
记者看到，各种冬装打折处理，春
装优惠上市的宣传语铺天盖地。
同时“元宵节钜惠”等字样也是随
处可见，尽管如此，可是记者在吉
品街上的服装店发现，店内顾客
却没有想象的多。

记者在一家年前生意相当火
爆的知名品牌服装店内看到，年
前店内顾客络绎不绝的场景和当
天形成了鲜明的对比，中午 12：30
分左右，店内的顾客仅有四五位。
对此，服装店张老板有些郁闷。

“元宵节马上就要到了，为了吸引
更多的顾客，店内还推出了各种
优惠打折活动，可是就算促销打
折声再大，顾客依旧不买账，从过
完年服装店开业以来，店里的服
装销售趋势就有了明显的走低。”
张老板介绍，“就算是周末，一天
的销量也没有年前的三分之一
多。”

除了服装店销售情况不尽如
人意外，家电卖场的销售情况也
不乐观。日前，记者从枣城多家家
电商场了解到，为吸引顾客，不少
品牌的家电卖场元宵节期间推出
各种优惠活动，但是纵使商家再
努力，元宵节期间家电的销量还
是不温不火。

3日下午，记者在市中区君山
路上的一家家电卖场看到，偌大
的家电卖场内，不同品牌的家电
优惠幅度大有不同，各种优惠活

动不断，即便如此，该家电卖场内
的顾客依旧少得可怜。下午 3时
许，记者在该卖场看到，家电卖场
内顾客仅有三人，卖场内销售人
员比顾客多，显得很是冷清。记者
从三位顾客口中得知，他们中有
两人是为了结婚来买家电，一位
则是闲逛的顾客。记者从该卖场
工作人员处获悉，最近几天，家电
销售的情况都很是冷清。“有时候
一天也就能卖出去一两台家电，
元宵节期间家电的生意真是比春
节期间差很多。”某品牌家电销售
人员介绍。

随后，记者又来到君山商城
内的几家小型家电销售店了解
到，元宵节期间，家电的销售生意
着实不如春节期间好。“春节期间
一天能卖出去十台二十台根本不
是问题，可是从过完年到现在为
止，店内总共卖出去三台家电，其
中两台洗衣机，一台液晶电视。”
该销售店老板表示。

“年前促销幅度确实大，不过
之所以出现这种不温不火的场
面，和季节有着一定的关系。”一
品牌家电销售商王经理介绍，“目
前正处于冬春交替的时间，气温
正在慢慢回升，春天的味道已经
越来越浓，气温正在向不冷不热
前进，春天的时候，空调、洗衣机
等家电的使用频率也越来越低，
这种季节性的因素也是导致家电
生意低迷的一个原因。”王经理还
告诉记者，目前家电在不少居民
家中已经饱和，供求不平衡是导
致这种局面出现的主要原因。

（记者 董艳）

元宵不放假 家人难团聚
酒店“团圆饭”鲜有人预订

4日上午，记者在薛城区一商贸市场看到，各式各样的灯笼吸引
了不少市民驻足购买，俏皮的卡通灯笼、喜气的火红灯笼以及各种
模型车样式的灯笼尽收眼底，作为本命年的“喜羊羊”灯笼尤其受到
小朋友的喜爱。 （记者 马帅 摄）

今年元宵继续了往年口味众多的优势，“成品”汤圆的价格与去年基本持平，而手摇元

宵的价格较去年则略微上涨，与此同时，今年汤圆的包装较往年也简易了不少，馅料上倒是

推陈出新，除了传统的黑芝麻、豆类、水果、紫薯等馅料外，今年的鲜花、绿茶等“时尚”口味

也成为新宠。

眼下，元宵已然成了“香饽
饽”，街头巷尾不仅各商家提前搭
起了促销元宵的展示台让市民早
早感受到了节日的气氛，而且汤
圆促销的声音此起彼伏，萦绕行
人耳畔。“还是这现磨的元宵煮出
来好吃，不过就是这价格比去年
贵了些，好在年年都来买，老板每
斤便宜了五角钱。”家住市中区河

滨花园的赵女士一家比较“钟情”
现磨的元宵，今年她却发现现磨
的元宵每斤比去年上涨了一元，
这一情况，记者在市内多个元宵
摊位得以证实。

“这两袋元宵还用不到九块
钱，再加上折扣，太便宜了。”如果
不是黄色的“促销牌”消费者何女
士怎么也想不到这么低的价格会

是品牌元宵的价格。4日，记者走
访多家超市发现，今年不少品牌
元宵的价格与去年基本持平，几
乎所有品牌的元宵都进入低价促
销的冲刺阶段，普遍售价在 5
元-15元/袋之间，而价格超过 20
元/袋的汤圆所占的比例甚少。

“往年超市里也会根据部分
市民需求推出一些包装精美的盒
装元宵，以供市民走亲访友之用，
但今年这样的盒装元宵已经销声
匿迹了，取而代之的是一些普通
袋装的元宵，其中不乏有品牌元
宵也只是用白色的塑料袋进行了

‘简单’的处理。”解放路某超市的
工作人员表示：“没有了‘精装’外

表，反而更实惠亲民，市民的购买
热情高了，这销量自然也就上去
了。”

就在各大超市，各品牌速冻
元宵纷纷推出各种买赠活动的同
时，现磨元宵也让不少市民趋之
若鹜。在振兴路一处售卖元宵的
摊点，记者注意到，前来购买元宵
的市民少则二三斤多则五六斤地

购买，而热情的销售员也不停地
向来往顾客介绍着元宵的馅料，
四五个人正在“卖力”地推磨着手
里的箩筐，现场忙得是“热火朝
天”，即便是这样还是供不应求，
如果赶上上下班人流量较多的时
候还会出现短暂的排队现象。

与往年的元宵市场相比，今
年的元宵市场在馅料上再次推陈
出新，除了传统的五仁、花生、芝
麻、果酱、豆沙等馅料热销外，一
些知名品牌的元宵相继推出以各
类鲜花为原料的“新面孔”馅料。

“从目前的销量上看还比较满意，
虽然是今年首次‘亮相’，但还是
有部分市民愿意做尝鲜者，购买

群体则以中青年为主。”解放路一
家超市的工作人员介绍。

另外，该工作人员还介绍，
“相对于年轻人愿意接受新口味
而言，一些老年人更倾向于传统
的口味，另外，‘无糖’汤圆在老年
人群中也比较受欢迎，与此同时，
为了迎合消费者的需求，部分厂
家还专门在包装上进行改良，小

包装多口味的组合装也比较受欢
迎。另外，小孩子们则比较‘中意’
水果馅料的元宵。”胜利路某医院
的一位医生提醒：“元宵虽然好
吃，但属于不易消化的食品，市民
不要贪嘴多吃，尤其是老年人和
孩子，以免引起消化问题。”

（记者 张莉萍 文/图）

品牌元宵价格“亲民”现磨元宵“抬高”身价

品牌元宵大打“简装牌”

“时尚”馅料赚人眼球 难消化不宜多吃

包装简化价亲民 馅料出新受欢迎

今年元宵不拼外观拼“内涵”

商家“两节”频繁促销

顾客购物兴趣锐减

3月4日，在元宵节来临之际，市中区多个烟花销售网点也开始打折甩货，一些

热销品种也进入甩货的行列。由于经历了春节期间的销售高峰和市民环保意识增

强的影响，各个销售烟花网点的销量下降不少。 （记者 苏羽 刘一单 摄）

销售惨淡
烟花甩卖

花灯热卖


