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又将迎来新的一年，白酒行业的
促销活动也如火如荼地进行着。在过
去近一年的时间里并不给力的白酒消
费市场，在春节来临是否能打个翻身
仗。近日，记者走访了市区多家商超
发现，白酒逢节必涨的现象不复存在，
促销力度还是挺大的。

在新城区嘉豪国际小区的茶叶店
内，记者看到曾卖千元的茅台酒现才
卖 990元。地产酒也比其它商超便宜
几十元。导购员向记者极力推荐，“我
们这儿卖的酒水比其它地方都便宜，
因为我们主营茶叶，附加着卖酒，酒水
根本就不赚钱，许多前来购买酒水的
顾客都说实惠，回头客、新客不少，也
带动了我们的茶叶生意。”

新城区舜天购物中心，琳琅满目
的酒水展柜上，也有不少酒正在搞促
销活动，有的白酒买一箱送一条烟，有
的红酒买一赠一。

也有经销商表示，近几年高端白
酒的销售较为冷淡，曾经高价屯的货
也只好随行就市，而在往年，名酒价格
会随节庆水涨船高，比现价高一倍，或
高几十、上百元。

据了解，紧随名酒价格回落，加上
春节临近，名酒消费将有老百姓拉
动。促销员如是说，前几年，只有请
客、送礼才会买高端酒，以商务人士、
单位用酒居多，现在是市民购买人群
逆袭增长，大家看到了价格实惠。

正在购酒的小刘说，“父亲爱喝
酒，我经常买酒孝敬他，身为儿子，都
想让父亲喝好酒，以前价格太贵，动辄
上千元，赶超我一个月工资，买了怕父
亲不高兴，现在好了，高端酒价格回

落，走亲民路线，我
也趁机买实惠，今
年让俺爸尝尝茅
台。”

名 酒 销 量 趋
升，本地酒广受青
睐。近几年，地产
酒发展迅猛是有目
共睹的，餐桌上出
现了“独红”现象。
多数市民表示，本
地酒酒质越来越
好，价格实惠，平时
过节更优惠，物美
价廉，何乐而不为
呢！

有经销商这样说道，“三公消费”、
“限酒令”下，唯有地产酒最火，人们买
不起高端酒但能买得起地产酒，喝不
起高端酒喝得起地产酒，新年临近，市
民开始紧锣密鼓地准备年货，酒水是
必不可少的，这也是千百年来“无酒不
成席”的习惯。

多年从事酒水行业的刘先生说，
春节来临，高中低档酒各自发挥其领
域的作用。市民按照以往的习惯购买
着自己想要的酒水，除了地产酒外，其
它酒水销售也比前两年渐好，泸州老
窖广受消费者认可，扳倒井一直走亲
民路线，再加上节前许多酒水搞促销
活动，给市民带来了福利。

市民马先生说，“近两年酒水价格
的平稳，使我们消费者开始理性消费，
不再盲目地专认一种品牌，现在选择
性很大，比如，不同的聚会，不同的场
合，可以选不一样的酒，我出去谈业

务，就会选高档酒，因为客户有的是外
地人，名酒是大家共知的，也是对对方
的尊重，面子上、档次上能够达到标
准，容易切入正题，达成协议，朋友聚
会，投其所好，选他常喝的酒，这样气
氛融洽，也表现为人周到，家庭聚会喝
地产酒比较多，毕竟是本地酒，家人都
爱喝，所以，我喝酒不固定，需要什么
酒就喝什么酒。”

和老婆一起回济宁送节礼的龙先
生说，“我岳父爱喝咱们的当地酒，每
次去我都给他捎两箱，现在正值促销，
买酒便宜，我准备多买两箱提前送过
去，亲朋好友过节时经常聚，哪能少了
酒助兴。”

业内人士表示，近两年，大多数酒
厂走亲民路线。消费者可以自主选
择。同时，民酒刚需支撑了节前酒水
的热销。各大名酒纷纷放下身段，中
端品牌酒水变相降价促销，也说明当
前酒企存在的巨大压力与无奈。

春节临近白酒销售渐暖
安卿超 马帅/文

近日，枣庄日报社小记者部、峄城义工协会联合洋河
蓝色经典市府名苑店、云翔酒水在市中区解放路举行了

“公益捐助 情暖枣庄”爱心义卖救助刘昱含活动，活动共
募捐善款 20000多元，此次募捐资金将全部用于因车祸
而在北京住院治疗的五年级学生刘昱含小朋友。

当日上午 9点，活动现场聚集了来自立新小学的小
记者和家长们，他们带着枣庄日报社提供的1000份报纸
沿街售卖；洋河股份现场义卖了价值15000元的酒水；云
翔酒水现场捐助了2000元现金；文化路小学某班级全体
师生捐助了1900多元；过往的各界爱心人士也现场纷纷
捐献了自己的爱心。11月 9日下午三点多，在临沂市莒
南县十泉路与小土路的交界处，峄城区阴平镇人杨慧骑
电动车带两个孩子在回家的路上，被一辆脱审多年拉土
的工程车撞倒，杨慧当场死亡，两个孩子被好心人送往医
院，自出事以来仅治疗费用就花去了 20多万，其中大孩
子刘昱含后续还需做多次手术，需要巨额医疗费用，本就
贫困的家庭已经无力承担。洋河股份的颜经理和云翔酒
水的毛经理了解这一情况后，决定将新开张的洋河蓝色
经典市府名苑店开业庆典仪式改为爱心义卖救助活动，
除提供义卖物品外，还将庆典活动节约出来的资金捐给
患儿，这也得到了报社小记者团、文化路小学、十五中学、
峄城义工协会等单位团体人士的支持和帮助，共同完成
了“公益捐助 情暖枣庄”活动。

（记者 宋高峰 通讯员 王乾）

爱心义卖“生意”火
募得善款助“患儿”

花冠美酒名
扬四海，精英荟萃
齐聚一堂。12 月
29日，花冠冠群芳
滕州（酒店经销
商）答谢会在静雅
国际大酒店隆重
举行。此次答谢
会有新老客户代
表 150 余人，集聚

滕州各大酒店老板。花冠集团希望借此机会感恩答谢
多年来对花冠酒做出突出贡献的各界人士和朋友。

花冠集团淮海大区总经理雷秋焱致答谢辞，向前来
参加答谢会的经销商、顾客表示热烈欢迎和衷心感谢。
雷总回顾了花冠酒从2013年九月份至今的发展步伐，总
结了取得的成绩。他说，我们花冠人希望用最朴实的行
动来感谢最尊贵的经销商们，在以后的工作中，我们会
发扬“实实在在做人，认认真真酿酒”的企业宗旨，带着
花冠人满满的诚意，保证产品质量，服务好每一位客户，
争取让更多的滕州人民品尝到我们的花冠美酒。

花冠集团枣庄地区经理侯永东也表示，花冠酒能够在
滕州市场广受消费者青睐，离不开经销商们的支持与努力，
此次相聚在一起就是表达最诚挚的谢意与敬意，为此，花冠
集团还为每一位来客准备了储存6年的珍藏版花冠原液。

众经销商也纷纷表示，作为花冠酒最忠诚的合作伙
伴将义无反顾地同花冠酒一起面对挑战，勇往直前，为
花冠酒的发展尽最大努力。据了解，自花冠酒入驻滕州
市场，短短一年多的时间，却赢得了消费者的一致好评。

目前，花冠已成为山东酒水品牌的主力军，产品在
省内外深受广大消费者青睐，并先后荣获“国家标准样
品酒”、“2013年度中国白酒酒体设计奖”、“中国低度浓
香型白酒著名生产企业”等荣誉。滴滴花冠，浓浓真情，
花冠美酒的旗帜正在神州大地徐徐开来。

（马帅 安卿超/文图）

花冠冠群芳滕州酒店
经销商答谢会圆满结束


