
12月6日，怡景丽家国际建材家居广场·枣
庄店盛大开业! 最具档次的盛会，最具震撼的
优惠力度，最具性价比的产品，最具人气的明
星，最具快乐的体验，让您非来不可,让您非买
不可！

李修贤12月6日空降怡景丽家携众大腕现
场签售，一字千金。

12月6日，香港巨星李修贤携众大腕亲临
怡景丽家国际建材家居广场·枣庄店举行现场
签售会，一字千金，500万现金，疯狂送！（参与
返现活动的顾客需提前购买明星总裁签售卡）

500万装修基金惠补全城 火爆预约
怡景丽家国际建材家居广场·枣庄店，500

万建材、家具装修基金，惠补全城，顾客可凭购
房凭证或有效身份证件领取怡景丽家价值

1000元建材、家具装修基金。
开业期间，装修基金在享受所有优惠的基

础上，直抵现金，单张销货单满1000元可直抵
现金100元，以此类推，最高可抵1000元，让您
轻松置家，一步到位！（注：定货单、买断品、特价
品不参加本项活动）

1000辆法拉利BIKE 、10000台液晶电视、
名牌冰箱、空调 、香奈儿Perfume、GUCCI古驰
奢侈品、米兰时尚之旅双飞10日游，无需抽奖
疯狂送无需抽奖，活动当天只要您购物满一定
金额就送米兰时尚之旅双飞10日游、香奈儿
Perfume、GUCCI古驰奢侈品、名牌空调、法拉利
BIKE等豪华大礼！

10000款建材·家具名品 商场独家买断
最高补贴99%，工厂直供，万款建材、家具名品、
商场买断再补贴，10000款建材、家具精品超低

价抢购，抢到=赚到！
价值1680元限量版捷克水晶酒具，疯抢全城

凡在12月6日、7日在怡景丽家购物且单张
定销货单实缴金额满2000元的前300名顾客可
获得价值1680元限量版捷克水晶酒具一套。
顾客凭定销货单以及身份证等有效证件领取奖
品。12月6日仅限前200名，12月7日仅限前
100名。

12月6日，怡景丽家国际建材家居广场·枣
庄店盛大开业!更多娱乐精彩，敬请关注怡景丽
家国际建材家居广场·枣庄店系列报道。

怡景丽家国际建材家居广场·枣庄店12月6日盛大开业
——非来不可，非买不可的建材家具盛“惠”

走进怡景丽家国际建材家居广场系列报道（二十四）

29主编/褚福永 编辑/田坤2014年11月20日 星期四 热线电话：18863239159 家居·周刊

“冠军联盟”、“钻石联盟”、“好家居联盟”、“领军联盟”……近几年来，以“联盟”为口号
的家居建材团购活动，在建材市场出现的次数越来越多，活动也越来越频繁，甚至一些联盟
活动每一季度举办一次大型团购，每个月有一个小型建材团购活动。这些也让消费者们从
一开始的欣喜到现在的疲于应付。今年由于楼市状况的影响，作为其下游的家居建材行业
受到了很大的影响。因此，联盟团购会、总裁签售会等活动不断扑面而来。可以说企业为
寻求发展是使出了浑身解数。
市场竞争日趋激烈建材团购联盟猫腻多

“刚刚接到之前曾留过号码的一个建材商的电话，说是本月中旬有一场联盟团购活动，
让我去。我正在考虑要不要去。”市民李先生一脸苦恼地告诉笔者，他之前曾参加过几次联
盟团购，但是都没有挑到合适的，后来看到网上有对建材联盟团购的一些猫腻的曝光，也对
联盟团购产生了怀疑。那么建材团购联盟到底有哪些猫腻呢？
猫腻一：偷梁换柱 定制产品最受伤!

“今年上半年，我在一个联盟团购活动中定制了一组衣柜，当时觉得买得值，省了好几
千块钱。可是等安装的时候却发现板材上面的标签不是之前订的那个品牌，而是一个不知
名的小牌子。后来找商家理论，商家说是发错货了。”市民吉女士激动地向笔者诉苦，虽然
商家最终换了衣柜的板材，但她的心里却始终有个疙瘩。据了解，在联盟团购活动中消费
者通常看不到产品实物，或者展示的产品与实际拿到手的产品在质量上有出入。 据一位
不愿透露姓名的建材商介绍，“作为展示的样品肯定都是最好的，但是买到手的就不一定
了，很多商家在实际交付中便会‘偷梁换柱’，用同款产品中的次品充当好品。 ”由于定
制的特殊性——从订单到提货安装，有一段时间，很多不良商家便会利用这个间歇从中做
手脚，用不好的材质或者价格较低的材质充当。因此定制衣柜和橱柜成了‘偷梁换柱’的
重灾区。
猫腻二：提前加价 高折扣诱惑消费者这种方法其实已经屡见不鲜。

“提前把产品的价格提高，这是他们最惯用的手段，其实就是跟消费者耍障眼法。”据某
建材商透露，参加这些活动的商家一般都会提前提价，比如一款在店面里标价 3000 元的
产品，在实体店里消费者最终买到手的价格可能只需要不到 2000 元。但是这款产品如果
出现在活动上的话，商家会在活动前便把价格提高 50%，再以高折扣为诱饵，大肆宣传。
就算半价，消费者最终在活动上买到这款产品的价格也会花 2500 元。两者一比较，买同
样一款产品，消费者在所谓的优惠活动中花的钱反而更多。因此小编在这里提醒消费者，
在参加联盟团购之前可以去这些联盟商家的店里看一下产品，从而对产品价格有一个了
解。

小编提醒：目前枣庄市场上建材联盟团购、签售会等活动此起彼伏，一个活动还未结
束，另一个活动又将开始。很多建材商受到楼市低迷的影响，也失去了以往冷静的判断力，
不断跟风参加联盟团购活动，借希望于这些活动获利。小编在这里真诚劝告各位建材商，
不要跟风，一定要继续保持冷静，否则有可能偷鸡不成蚀把米，钱没有赚回来损失却不少。
小编也提醒各位消费者，团购作为一种新型的营销模式，目前在执法以及监管上往往都是
尚不明确的灰色地带，而消费者一旦在团购会上买到的建材出现质量问题或退货争议，
到底是由组织方还是商家负责也存在争议，经常会出现双方互相推诿、“踢皮球”的现象，
维权之路困难重重。 因此小编建议消费者，在即将到来的联盟团购活动中，购买建材一定
要货比三家，不要盲目跟风团购，更不能冲动下单，以防止退单过程中产生纠纷。此外，在
团购会现场下单时，应跟商家签订违约责任，团购服务没能如期兑现，对方要进行赔偿。
再者，在选择团购活动时要擦亮眼睛，事先了解下清楚组织方背景，尽量选择一些可以信赖
的组织方，比如行业协会或是权威媒体机构举办的团购活动。
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