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“从这两天前来咨询线路的顾客
来看，最为热门的还是短途亲子游，
因为只有 3 天的假期，时间比较短，
很多家长在选择线路上也比较理智，
不选择长途线路，从目前的销售情况
来看，泰山、徐州、青岛三个目的地
的亲子游产品卖得不错，多数出行的
家庭选择一日游或者两日游的线路,
热门景点集中在大型主题公园、游乐
场、动植物园、科技展馆等，另外也
有不少家长会选择近距离的自驾游、
温泉游、采摘游等健康主题游。”据解

放路某旅行社的工作人员介绍。“家长
之所以选择游玩这些线路,主要因为时
间短,价格适中，旅途不会太劳累,行程
也针对孩子的假期安排，不少景区景
点都有针对性地推出了相对有趣、又
颇受受孩子们青睐的旅游产品。”

“对于平时忙于工作的家长们来
讲，儿童节撞上端午节小假期是难得
的与孩子交流的机会，多数家长认为
带孩子出去旅游除了让孩子收获快
乐、缓解学习压力外，更重要的是能
让他们从中增长知识、亲近自然、拓

宽视野、接触社会，因此短途的亲子
游是目前旅游市场上的香饽饽。另
外，也有部分线路专门制定了与‘端
午’习俗有关的服务，让孩子们在欢
声笑语中了解传统民俗。”振兴路某旅
行社的工作人员表示：“目前旅游旺季
尚未到来，端午团期报价与日常报价
基本持平，部分线路还针对儿童节推
出了儿童节当日，凭户口簿可享受折
扣的活动，预计随着高考结束和暑期
的来临，一些精品旅行线路的报价会
有所上涨。” （记者 张莉萍）

儿童节“撞上”端午小长假

短途亲子游成了香饽饽
今年的“六一”儿童节正好撞上了端午小长假，而随着“两节”的临近，近日，记者从市区多家旅行社了解

到，继“五一”小长假后，即将到来的“两节”再度掀起旅游行业的销售旺季，涉及采摘、游乐园等周边短途亲子

旅游产品的线路渐火，预计本月底将迎来亲子出游高峰。

天气越来越热，也到了麦子成熟
的季节，此时也正是食用新鲜麦仁的
最好时节。家住薛城区奚仲花园的刘
女士在市场上买到了新鲜的麦仁，回
家后刘女士用麦仁做了顿美食，让全
家都品尝到了最新鲜的味道，也勾起
了一家人对儿时美味的回忆。

刘女士下午到市场买菜的时候无
意间在街头遇到了售卖新鲜麦仁的商
贩。时下，正是麦子刚刚成熟、但麦
仁还未变硬的时候，剥干净的麦仁黄
中透绿，个个饱满，特别让人眼馋。
刘女士用五元一斤的“高价”购买了
两斤。回到家后，刘女士迫不及待地
直接抓了一小把麦仁放到嘴里品尝，

虽然没有儿时在地边直接摘了麦穗，
点把活烧去麦芒，亲手搓出来的麦粒
香甜，但鲜嫩又有嚼劲的口感，以及
清甜的味道勾起了刘女士儿时的美好
回忆。

刘女士小的时候住在农村，每到
这个时节，她的母亲就会到地里摘鲜
麦穗，搓出麦粒，再把麦粒用石磨磨
成糊，最后把这些鲜麦糊煮熟，就是
那个时节最鲜美的食物，因为麦子从
即将成熟到收割的时间很短，可以做
这种美食的机会不多，而且到了收麦
子的时节，人人都在忙碌，很少有人
再去如此费时费力地做一顿饭。刘女
士已经多年没有品尝过鲜麦仁的味道

了，现在有了鲜麦仁，虽然没有石
磨，但是刘女士琢磨着把这些鲜麦仁
做成美食。最后，刘女士把这些麦仁
做成了以鲜麦仁为主，又加了些大
米、豌豆、山药做成的杂粮粥，为了
突出鲜麦仁鲜嫩的口感，刘女士特意
等其它食材都已熟透之后，最后加入
鲜麦仁，这让鲜麦仁不仅鲜嫩，而且
嚼在嘴里特别有弹性。

晚饭的时候一家人品尝了刘女士
做的鲜麦杂粮粥，都说味道鲜美，而
且很健康。刘女士打算等明天去菜市
场买菜，再多去买些鲜麦仁回来，冻
在冰箱里，以便家人随时享用。

（记者 杨舒)

买来鲜麦仁 做成杂粮粥
美味勾起儿时记忆

近日，薛城区的小崔在某超市购买了某品牌的
茶饮料，购买时，小崔看都没看该茶饮料的生产日
期和保质期就买了下来。并将该茶饮料和大多数刚
刚从超市选购来的物品放进了汽车的后备箱里。

晚上回到家后，小崔将在超市内选购的物品全
部带上楼去，休息下来的小崔顺手拿过该茶饮料饮
用，可是刚入口，小崔就感觉饮料的味道有些怪怪
的，心有疑问的小崔将饮料一口吐了出来。担心自
己买到过期茶饮料，小崔顺势看了看茶饮料的瓶体
包装，发现距离茶饮料的保质期还有一个多月。

“按道理说，保质期还有一个多月，茶饮料应
该不会变质，但是当时就是感觉味道不对，和以往
喝的不一样。”细心的小崔说道。为了弄明白是怎
么回事，小崔仔细地查看瓶体上的包装说明书，可
是翻来覆去总也找不出个所以然。

心有余悸的小崔决定将茶饮料倒进透明的玻璃
杯里。让小崔没想到的是，这不倒不知道一倒吓一
跳，瓶子里倒出的液体比自己平常喝的该款茶饮料
颜色浑浊了不少，小崔觉得自己购买到的茶饮料是
变质的。“还有一个月才过保质期，在保质期内饮
料变了质，如果不是商家放置不合理，就是该产品
存在欺瞒消费者的嫌疑。”小崔有所质疑地说，“是
不是存在生产日期篡改，保质期标注不合理的情况
还有待检验，只是遇到这种情况确实让消费者寒
心，希望厂商能够诚信对待消费者，让消费者获知
可靠地产品信息。” （记者 寇光）

饮料没过期

颜色味不对

四五月份是进行家居装修的好时节，随着市民
环保意识的增强，越来越多的业主也会选择在此时
实行自己的装修计划，不少业主在经过了一个月如
火如荼地忙碌之后，成果初显，就想着能尽快搬进自
己的“小窝”，可是门一打开，扑来而来的刺鼻异味让
一部分业主，尤其是孕妇和孩子望而却步，一些耐不
住性子的业主迫不及待地买来大堆的活性炭或者空
气净化产品，以此吸附甲醛等有害物质。

20日，记者从新昌批发市场了解到，从四月下
旬开始，像活性炭、甲醛清除剂、去甲醛的植物、电子
空气净化器一类的空气净化产品的销量明显增加。
在该批发市场的一家家居饰品店里，记者看到大大
小小的展柜内摆放着多款除甲醛的活性炭，店里除
了最为常见的活性炭、甲醛清除剂外，一些新奇的电
子空气净化器也成为市民青睐的明星产品。

“如今，各种室内污染日益受到市民的重视，而
不少市民也意识到空气净化产品能使新装修后的房
子在短时间内吸附屋内有毒物质，这是空气净化产
品畅销的主要原因。”该店的销售人员表示：“不少顾
客都是在三四月份装修的房子，他们当中不乏有人
会担心随着气温的升高，装修或家具中含有的甲醛
会大量挥发，除了装修旺季使得空气净化产品的销
量暂时大增外，汽车销量增加也是空气净化产品畅
销的重要原因。”除了实体店空气净化产品卖得火
外，在淘宝购物平台上，空气净化产品同样受到追
捧。仅仅在淘宝上，就有约 2.99万件宝贝在该平台
上售卖，有店家仅活性炭一种产品最近一个月的销
量就达到17367件，作为使用者，中青年人占了绝大
多数，不同的产品其价格定位也从几元至数千元不
等。

高温季节甲醛挥发最“猖狂”，在此我市某装
饰公司的工作人员提醒业主，要保证室内一定的通
风时间，保持空气流通；购置一些有效去除室内有
害气体的产品，如室内空气净化器、活性炭等；巧
用绿色植物来降低室内有害气体的浓度，例如吊
兰、芦荟等。 （记者 张莉萍）

市民环保意识增强

空气净化产品俏销

小到拖鞋，大到家具，美食、娱
乐、休闲、生活用品各个方面从团购
可以一网打全，团购正以一种全新的
商业形态深入市民生活。

马小姐也算是个“团购达人”，出
门吃喝全来自美团。她自称一年参加
大大小小团购不下 200 个。作为一个
团购的“狂热分子”，她参与的团购形
式也很多，从吃饭到休闲、娱乐，一
应俱全。“市面上一个蛋糕卖到七八十

元，团购价只需四五十元，价格比市
面上低了不少。每次一团购，就能省
不少钱，大家都挺开心的。”马小姐的
同事说。

“进入夏天，喜欢大排档的人越来
越多，现在路边大排档也能美团了，
团购这东西真是太强了。”马小姐说。
记者来到马小姐讲述的一家大排档，
摊子上挂着一块醒目的大黑板，黑板
上写着三种不同价位的美团套餐，低

至 68元高至 128元，来此的顾客络绎
不绝，基本上座无虚席，生意十分火
爆，不少打算来此用餐的市民看到黑
板上的美团后，纷纷打开自己的手
机，开始美团，“平时吃也是吃，既然
有美团何乐而不为呢，原价一百多元
美团后六十多元，美团还能省点。”一
起在此用餐的几个小伙伴说道。

（记者 王萍）

小到拖鞋 大到家具

吃喝玩乐 团购一网打尽

端午临近，超市内红枣、蜜枣专柜吸引了大量前来购买的市民。超市红枣价格一般在5元到20元不等。
（记者 王震 摄）


