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五一期间，是婚庆嫁娶的高峰期，也
是酒水销售的黄金期。记者走访了省内
多个城市，也了解了一些地区的婚庆用
酒情况。

家住菏泽市巨野县核桃园镇的解先
生，5 月 2 日为二儿子操办婚宴用的是一
款 38°的花冠·冠群芳。这款酒每瓶的价
格在 40 到 50 元左右，在农村婚宴中，属
于盛行的一款酒。据来宾介绍，花冠酒
不仅在农村销量好，在城市的婚宴中也
是常客。它的生产厂家在菏泽市巨野
县，不论是酒质还是价格，广受菏泽父老
乡亲们的青睐。当记者向他们问花冠酒
的口感如何时，一位坐在主宾位置的赵
先生说，口感还是不错的，我们这些人都
喝几十年了，仍旧百喝不厌。另一位同
桌的来宾补充道，花冠酒的价格也符合
我们当地老百姓的经济水平，高、中、低
档酒水的价位适中，迎合了当地消费者
的心理。

5 月 4 日，记者在临沂参加一朋友孩
子的满月酒，喜宴上，用的酒水是兰陵·
兰陵王，朋友笑谈，兰陵美酒，清香远达，
饮之至醉，不头疼，不口干......当然，这是
大家喜闻乐见的酒水之一，选它做喜宴

酒水也有面子。朋友的妈妈王阿姨是东
北人，平时就喜欢喝两口，她说，“今天是
我孙子的满月酒，也是一件喜庆事，我们
选这款酒，价格也相对合适，现在不是流
行说，高端、大气、上档次吗？我觉得咱
们山东的地产酒就能充分表达这一点，
当时，和孩子他爸也是选了好多品牌酒，
选来选去还是选兰陵的一款兰陵王了，
我老家东北那的亲朋好友也来了，他们
尝了尝也感觉不错，孩子他老舅还想回
去时买一箱让大伙尝尝呢。”

回来后，与朋友聊天，她近几天参加
了 4个婚礼，据说有两家是选用帝豪新品
天赐良缘为喜酒的，一家选用的是天赐
良缘 L9，另一家选用的是天赐良缘 L3，她
对这款酒有不同评价，感觉 L9 的口感更
加纯净、绵柔，L3稍微淡雅。“近两年参加
婚礼，餐桌上最常见的就是地产酒，有一
种再现雄风之势。”另一位朋友笑言。

其实，记者在走访酒水市场时也有
发现这种势头。据多年从事酒水行业的
刘经理表示，近年来，国家对于酒水这一
块的政策不算明朗，比如“三公消费”、

“禁酒令”等等，使许多一线品牌的价格、
销售量深受影响。再者，近两年，一些外

地酒水层出不穷的负面消息，比如：“勾
兑门”、“塑化剂事件”等问题的曝光，让
消费者对酒水的信任度降低，但是，在日
常生活中，人们还需要酒水应付事情、招
待朋友，于是，开始把苗头转向本地酒

水，一是，家门口的酒水，若出现酒水问
题，可以及时解决。二是，多年来，打造
出的品牌，是老百姓喝出来的口碑，值得
信赖。所以，在这种竞争与机遇并存的
状态下，地产酒有强势出击之势。

据悉：我国每年婚宴市场大概5000亿元以上，未来10年内婚宴市场消费不会下滑，婚宴用酒充满了无限商机和潜力。

地产酒或成喜宴的主力军
安卿超/文

一年一度的伯克希尔·哈撒韦公司
股东大会将于5月3日在“股神”巴菲特
的家乡美国内布拉斯加州奥马哈市举
行，今年的股东大会和往年相比，新增
了以下的看点。

看点一：股东要求分红，投资者
对巴菲特信心下降？

今年的股东大会上，有一项投资者
提出的提议引人关注，这位名为David⁃
Witt的拥有价值 8600美元伯克希尔哈
撒韦B股的投资者提出，目前伯克希尔
哈撒韦公司拥有足够多的现金，董事会
应该考虑支付一定的股息。

伯克希尔哈撒韦公司自 1967年以
来从来没有支付过股息，该投资者的提
议显得有些另类，但某种程度上却反映
了部分股东对巴菲特投资的信心可能
出现动摇。

看点二：业绩不及标普500指数
去年全年，伯克希尔哈撒韦公司的

业绩跑输标普500指数，对此，巴菲特在
致股东信中已经做了详细解释称，通常
在市场表现出奇得好时，公司业绩确实
很难战胜指数，而在市场表现平庸甚至
下跌时，公司业绩往往能超过指数，这
在巴菲特以往的投资记录中已经有了
充分的证实。

看点三：对可口可乐股权激励
计划的“暧昧”态度

可口可乐公司的管理层股权激励
计划引起不小争议，而作为其最大股东
的巴菲特，在对该计划进行投票时选择
了“弃权”，但在随后接受媒体采访时，
却表达了对该计划的不赞同态度。巴
菲特的这一举动引来了部分质疑，有美
国律师甚至指责巴菲特未能尽到大股

东的义务，在该表明明确态度时未能表
明，这种做法是以伤害小股东为代价
的，但巴菲特自己的解释是怕引起投资
者误解，认为自己对可口可乐管理层的
信心不足。

看点四：巴菲特接班人是谁？
近两年关于巴菲特接班人的话题

逐渐升温，今年该话题依然将是股东大
会期间的热门话题。实际上在两年前，
巴菲特便宣布公司董事会已经选择好
了接班人，并且还有两位作为后备，但
这三人的名字至今依然是秘密。

目前，巴菲特接班人一职呼声最高
的包括伯克希尔哈撒韦再保险公司首
席执行官阿基特·简（AjitJain），伯灵顿
北方铁路公司首席执行官马修罗斯
（MatthewRose），近年来，公司的投资管
理人泰德·维斯切勒（TedWeschler）和托
德·库姆斯（ToddCombs）也脱颖而出，投
资业绩令人瞩目，并且被巴菲特称为是

“血管中流淌着伯克希尔血液”的人。
目前这两人各自管理的投资组合价值
均超过70亿美元。

巴菲特股东大会四看点：
可口可乐激励方案惹争议

经销商资金紧张
2013年，受国内经济社会转型和市场环境变

化影响，白酒高端产品市场销售进一步下滑，利
润空间进一步紧缩，利润高增长势头受到遏制，
作为行业中巨头企业的五粮液也在所难免。

对于应收票据金额大增的原因，五粮液在财
报中解释称，“主要系经销商采用银行承兑汇票
购货增加所致。”有分析认为，承兑汇票是企业一
般经常使用的付款方式，公司应收票据高企一方
面说明经销商资金紧张，另一方面也是公司在积
极给予经销商相应支持，共度行业调整难关。相
当于五粮液在变相授信给经销商，用现金流反哺
渠道。

其他酒企日子也不再向以前一样顺风顺水，
记者整理其他酒企发布的年报数据显示，沱牌舍
得一季度净利润同比下降86.03%，老白干酒净利
润同比下降30.91%，泸州老窖一季报净利润同比
下 降 56.86% ，山 西 汾 酒 净 利 润 同 比 下 滑
54.46%。这几家酒企下降幅度都很大。古井贡
酒同比下降 6.79%，洋河股份同比下降 15.07%，
算是下降较少的锉将军了。

目前，A股上市酒企多已公布或预计一季度
业绩，以高端酒为主的企业，仅贵州茅台和伊力
特净利润增长，贵州茅台实现一季度净利润
36.99亿元，同比增长 2.96%；伊力特一季度实现
净利润9329万元，同比增长21.44%。

对于白酒企业的惨淡业绩，业内人士称主要
还是产能过剩所致。五粮液也在其 2013年年报
中称，“公司面临产能严重过剩的挑战，随着行业
调整期的深入，公司将面临更多的挑战和竞争：

一是行业产能过剩严重、消费需求发生变化，高
端产品价格进一步调整；二是企业渠道下沉力度
不足，区域性酒企数量众多，行业集中度低，地方
保护政策，中档酒产品竞争激剧。”

祝有华认为，“五粮液经销商库存高企所致
的状况短时间内不会改善。”

不过也有券商分析称，五粮液经销商库存已
经降至新低。春节期间五粮液旺销，由于之前控
量保价，截至春节，渠道整体库存水平不足15%，
降至近 4 年来的新低，而 2013 年公司发货量约
1.1万~1.2万吨，加上之前库存，终端实际消化量
在1.5万吨以上，比2012年有所增加，预计在库存
极低、需求稳定的前提下，2014年发货量同比增
长应该在20%左右。

中国酒业资深营销策划人、九度治理集团董
事长马斐认为，考虑到2014年白酒行业仍将维持
深入调整态势，再叠加上半年的淡季因素，预计
五粮液上半年的业绩增速仍将为负。

二季度难有起色
据中国酒业协会发布的数据，中国白酒产业

2002年全国白酒销售收入495.88亿元，到了2012
年全国白酒销售收入近 4500亿元。2003年以来
产量和销售收入分别保持了近 13.3%和 23.4%的
年均增长速度。过去十年被称为中国白酒的“黄
金十年”。

五粮液在2013年年报中披露，白酒行业在经
历高速发展的“黄金十年”后，行业步入深度调整
期，受客观大环境影响，白酒行业 2013年遭遇增
长逆境，多年来利润持续高增长势头受到遏制，
2013年行业利润总额同比降低1.9%。

从行业整体发展情况来看，消费市场转型，
业外资本刺激，业内竞争急剧增速，业内企业利
润总体滑坡，致使行业发展增速受阻。同时行业
内企业高度离散，集中度低，白酒产业在“十一
五”末期和“十二五”初期形成的产能相继进入市
场，行业产能结构性过剩问题加剧，化解过剩产
能也将是必然。

据五粮液公司公开消息，2013年以来，五粮
液为保增长采取了诸多措施：推出了五粮特曲、
头曲、绵柔尖庄等主攻“腰部”价格带的产品，抢
占中端市场；出资2.55亿元与其他合作方成立河
北永不分梨酒业股份有限公司，并收购河南五谷
春酒业，布局区域市场；重视新型渠道的开拓等。

知名白酒营销专家铁犁认为，“春节前酒厂
为了做靓报表，想尽办法让经销商拿货，导致经
销商压货严重，在一季度进入淡季后，经销商库
存压力增大，所以以消化库存为主。二季度更是
淡季，销售不会有起色。”

对高档白酒而言，将近一半的市场下滑是限
制“三公”消费所致。白酒行业近来突然出现问
题，有“三公”消费限制的因素，但从长远看，主要
是近几年白酒行业快速发展，规模不断扩大，供
过于求后所致。多重因素导致白酒业危机更加
明显罢了。

有行业人士称，经过去年一年的调整，白酒
行业特别是高端白酒，失去 50%左右的公务市
场，虚高发展的水分被挤干，现在高端白酒摆脱
公务市场支撑的畸型状态，回到正常水平。五粮
液是受公务市场冲击最大的酒企之一，但这个品
牌商务市场与普通消费者也认可，此后五粮液应
将重点放在开发更大的商务市场上面。

喜欢喝饮料吗?平日里，您是怎么喝饮料的呢?
是倒进小杯子，还是直接对瓶喝?炎热的夏天，想必
很多人有大口喝饮料的习惯，可是饮料对瓶喝真的
不是好习惯。专家提醒：饮料对瓶喝容易诱发溃
疡！最近,日本“MSN”网站介绍了几个容易诱发溃
疡的坏习惯,饮料对瓶喝就是其中之一。

不爱刷牙。刷牙次数少,尤其是睡前不刷牙
是大忌,会导致食物残渣不能及时去除,使得口腔
内细菌繁殖,易引起口腔发炎,若这种情况下不慎
咬破口腔,患病风险就更大。建议养成饭后睡前
刷牙的好习惯。

吃饭凑合。工作忙时,人们常常一顿快餐、外
卖就打发了,这样容易导致维生素摄取不足,尤其
是维生素B2有保护黏膜的作用,能预防改善口
腔炎症。建议如果经常饮食不规律,要注意搭配
富含维生素B2的豆类、鸡蛋、牛奶等。

抽烟喝酒。抽烟会破坏体内的维生素C,喝酒会
大量消耗B族维生素,因此抽烟喝酒的人容易得口腔
溃疡。建议这类人要戒烟限酒,及时补充维生素。

饮料对瓶喝。瓶装饮料开瓶后对嘴喝,会令口
腔细菌进入瓶内,若不一次性喝完,几小时后就会滋
生大量细菌,再喝时就会进入口腔,诱发口腔发炎。
瓶装饮料若不能一次性喝完,建议倒在杯子里喝,避
免嘴巴与瓶口直接接触。

饮料怎么喝?
饮料对瓶喝容易诱发溃疡

落难公子五粮液
应收票据骤增55亿有苦难言

近日，五粮液发布一
季报，该公司营业收入
67.19 亿元，比去年同期
减少 22.54%，净利润为
26.7 亿 元 ，同 比 大 降
27.79%。

这是继 2013 年利润
下降以后，新的一年首季
利润继续下滑。根据五
粮液 2013 年年报，当年
实现归属于上市公司股
东的扣除非经常性损益
的净利润为 797.2 亿元，
同比下降19.75%。

这还不算什么，真正
让投资者担忧的还有其
应 收 票 据 和 现 金 流 数
据。截至 2014 年一季度
末，五粮液账面上的应收
票据金额高达 91.54 亿
元，相比期初的 36.25 亿
元锐增了 55.29 亿元，上
涨151%。应收票据大涨
相对应的则是现金流下
降，五粮液今年一季度现
金流大幅下降，其经营性
现金流为-22.02亿元，为
上市以来经营性现金流
首次出现负数。


