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3 月 22 日中午 12:30，由枣庄市家具建
材的安信地板、客来福衣柜移门、兄弟木
门、玉兰壁纸、惠达卫浴、大信橱柜、爱依
瑞斯沙发软床、奇力吊顶、萨米特瓷砖、
鸟巢窗帘十个大品牌，联手打造的大型
家具建材一折惠，让枣庄市广大业主得
到最大的实惠。本次一折惠家居建材活
动在迎宾馆大酒店举行，这十家一线建
材商家齐聚一堂，由专业砍价师现场砍
价，为每一位消费者带去超低的价格和
品质服务保障。

本次一折惠知名网站家网主办，几百
名业主参与一折惠。此次建材团购会品
牌云集，价格超低，并且服务进一步升
级。活动现场成交订单达到预期效果，
粗算商品成交额达到各个品牌销售量，
从地板到瓷砖、从卫浴到橱柜，还有木

门、墙纸、家具等等，
一 元 的 商 品 让 参 加
的业主争抢购买，广
大 业 主 从 这 次 一 折
惠 中 真 正 得 到 实
惠 。 实 力 商 家 打 造
枣 庄 市 家 居 建 材 饕
餮盛宴，参与本次一
折 惠 的 均 为 国 内 一
线知名品牌，涵盖了
地板、瓷砖、卫浴、橱
柜 、衣 柜 、木 门 、软
床、壁纸、吊顶等众
多 家 居 建 材 种 类 最
牛，真正做到让走进
展 会 的 消 费 者 享 受
到 家 具 建 材 一 条 龙

服务。参与品牌多、折扣低、样式多成为
这次一折惠的亮点。记者询问一位业
主，他表示这种形式挺好，我们一家人都
参加了，并且购买了三个品牌的东西，很
满意。当记者准备走的时候，一对中年
夫妻拉着砍价师的手说，这样的活动太
好了，省去我们很多时间，为我们节省了
好多钱，还能够购买喜欢的品牌，最重要
的是我们这次幸运抽到大奖，54 英寸名
牌液晶电视。去年我们就是参加奕博联
盟团购，购买的这几个品牌的东西给孩子
装修的房子，用着挺好，所以今年我们自
己装修房子又来了，还来参加这样的活
动，省钱省时间还能购买到中意的东西。

本次一折惠最大的亮点莫过于，现场
部分业主到前台和砍价师一起砍价。希
望以这种方式用最低价格购买满意品牌

的家具和建材。相信这种置家新理念会
得到业主喜欢，将来会成为枣庄市民购买
家居建材的最佳选择。本次参展商家均
保证价比个人最低零售价低，否则退还双
倍差价，保价协议期限为全年。光便宜
了，会不会有质量问题呢？活动主办方承
诺有网站资金作为保证，枣庄市主流媒体
枣庄日报全程监督，所有口碑好的产品一
定都有强大的品质做保障，本次一折惠的
参展品牌也都承诺从源头把关，同时厂家
支持，力争使客户花的每一分钱都最大
化。参与家具建材十个大品牌联手打造
的大型家具建材团购会，买家居建材 so
easy!活动主办方友情提示 4 月 12 日与您不
见不散！

本次活动采用多种形式报名、主持人
现场砍价加现场下单的模式，是枣庄市
大型团购活动的一次创新。通过本次活
动，拉近了商家与业主的距离。业主们纷
纷表示对这样的活动非常感兴趣，希望以
后能多多举办。 （褚福永）

家具建材“一折抢购惠”圆满成功

喜鹊筑家活动 真正的360°服务
枣庄日报为更好服务

广大业主，特别联合枣庄知
名家居装饰企业和一线品
牌家具建材，推出喜鹊筑家
全案家居装修活动，一站完
成从家装的第一个环节到
最后的收尾细节，从初期的
设计、选材到后期的施工、
监管以及家具、家电与家居
百货的选择，从而真正地实
现 360°的家居服务，为业
主更好地打造便捷、高品

质的家装体验。对于家装行业来说，发展时间
不长，增速却很快，这源于现代人对家的高标
准，以及对家装消费的渐趋理性。拿枣庄市家
装、家具、建材行业来说，竞争越来越激烈，“以
价跑量”等单一促销手段，已经很难满足众口不
一的业主需求。家居如何在大市场营销中拔得
头筹，实现对市场需求和品牌塑造的结合？枣庄
日报特别推出喜鹊筑家大型活动，让广大业主在
有限资金和时间上，收到最大化。

契合“国标”的模式，不少业主在做家装时，遇

到不正规家装公司故意漏项、压低预算，导致结
算价比预算价多出三分之一以上，吃了哑巴亏。
作为国内首部家居家装行业贸易标准，《家居行
业经营服务规范》明确规定，家装服务类的增项
不得超过事先约定的工程合同报价的 8%。然
而，很多业主对该规定却是一无所知。喜鹊筑家
全案家居模式与《规范》的要求完全契合。仅仅拿
设计环节来说，设计师在对客户实际房屋进行测
量后，将配置出全案解决方案清单，囊括装修方
案、家电配置方案、装饰方案，并且在与客户沟通
完毕后签署订购单，“除非业主主动要求增加项
目，决不擅自添加费用。”

事实上，喜鹊筑家活动并不仅仅提出了“0
增项、0 管理费”的理念，对全部经营服务内容做
出了明确规定，不仅涉及面广、而且内容繁多。
从效果、设计、用材、价格、服务、品质六大方面，
着手打造实体家装，同时融入枣庄业主们的个性
化喜好，提供省时省钱又省心的家装服务。

喜鹊筑家是由枣庄日报和枣庄市知名装修企
业、枣庄市品牌家具建材联合行动，其目的就是让
老百姓装修没有那么多烦恼。目前，喜鹊筑家活
动计划征集 10 户业主参加活动，推出了 30 套方

案：1 主流实景房供业主参观选择，分为现代、国
际、风情与书香四大系列，同时还能给业主提供个
性家居生活解决方案，实现家装效果与装修结果
百分百相吻合。

之所以能实现“所见即所得”的效果，得益于
喜鹊筑家活动联合的装修企业和品牌团队实力，
从家居、家具、建材顾问、方案设计师、绘图设计
师、配饰设计师、物流专员、项目管家到客服人
员都经过了严格挑选，更是引进了王牌施工技
术人员，配合三重监管系统，为枣庄的业主们打
造高品质的适合你自己的家装工艺，创造温馨
浪漫的家。

我们认为，喜鹊筑家活动会让老百姓零距
离感受不同的装修风格与细节，可以看作是新
一轮家居营销的利器。全案家居模式的出现则
是家装行业营销方式的深度演化，也是喜鹊筑
家活动更具前瞻性、贴近性的服务模式升级，能
加快行业的转型升级，实现行业内部的自我更新
和市场优化。

名额有限，本次活动仅限10名，欢迎广大业
主积极踊跃报名参加，活动热线：188632329159、
15562258577。


