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好家居建材半价日，让来的人满载回归
2月 22 日在薛城区金尊国际

大酒店举行的建材全场半价日活
动，是一场刺激的“半价日”。据本
次活动主办方负责人介绍，本次活
动策划经过了周全的考虑和筹备，

“半价日”是由马可波罗瓷砖、CBD
寝具、史丹利衣柜、浪鲸卫浴、绿森
林硅藻泥、金牌橱柜、皇派门窗、TA⁃
TA木门、格勒吊顶、肯地亚地板十家
家居建材品牌共同举办的一场盛大
建材工厂直销会，并喊出“半价日”的
响亮口号。

本次活动经过一个多月的准
备，活动当日各大品牌厂方亲临活
动现场大放“价”，大量产品均以半
价甚至比半价更低的价格销售。一
位业主告诉记者这种形式很好，他
还购买到了自己满意的产品。

十家家居建材大牌强强联手，
为消费者提供实实在在的优惠。活
动旨在以低价让利、物美价廉的产
品和优质的服务来赢取消费者的青
睐。据悉，此次“半价日”活动当日，
消费者将凭保价卡进场。只要去就

能享受此次活动中所有品牌商家的
超低折扣和优惠活动，以及购买各
种特惠冰点价产品。

惊喜好礼，抢先看。此次十大家居
建材“半价日”2月22日12时30分正式
开始，活动当日精彩不断，好礼送不
停。有现金和红包赠送，十大国内一
线建材品牌郑重承诺，所有现场的产
品均以半价出售，甚至有些产品还以低
于半价的价格出售。十大品牌集聚一
堂，打造家居一站式购物，提供给消费
者一个尊享建材家居优惠，体验的平
台。本次十大建材品牌“半价日”活
动折扣力度创年度之最，工厂直供
省去中间利润，保证全年最低价。
活动当日很多业主排队购买心动
商品。

值得关注的是，本次好家居联
盟团购不仅是高品质的商品，更是
实实在在的售后服务和质量保证。
商家向所有业主承诺所有产品均
为全城最低价，保价 90天，买贵的
以索赔十倍返差现金。全程还有
《枣庄日报》作为主媒体进行交易监

督，一切抢购产品在价格低廉的同时，
也保证了商品原有的外观和质量。

“2·22半价日”没有浮夸的明星阵容，
没有批发市场一般的吆喝叫卖，十大
家居建材品牌在保证产品质量，做好
品牌高度的同时，将所有精力、人
力、物力全部集中在怎样让消费者享
受到最大的优惠、买到最好的产品、
体验最好的服务上，而这次“半价
日”活动更是一次盛世空前的让利
优惠活动，在薛城家居行业里掀
起一股行业风潮。 （褚福永）

新家具到家就“张嘴儿”
“楠木”竟是冒牌货

价值上万元的床和衣柜买回家还没
用就张开4毫米的“大嘴”，消费者白先生
向工商部门投诉，但因此前的卖家北京
祥和之家家居建材商城有限公司(以下简
称“祥和之家”)已变更名称，给维权带来
不小困难。在工商部门协调下，双方半
年未达成协议，白先生只好自掏6000元
去鉴定。检验报告显示白先生所购家具
为“不合格品”，材质上也并非合同中写
的“楠木”。

6万元家具维权半年未果
“要早知道这个商家这么不靠谱，说

什么也不会买了。”说这话时，家住大兴旧
宫的白先生一脸无奈。2013年6月28日，
白先生从位于朝阳区东五环附近的祥和
之家订购多套家具，花费约6.4万元。

销售合同显示，白先生一共购买6件
家具。包括一张1.8米床、一个移动门柜
和一个床头柜，合同显示这三件均为楠木
材质，白先生将这三件家具放到位于大兴
庞各庄的一套房里。因自己暂住旧宫的
另一套房中，所以白先生又购买两张床和
一个四门衣柜放到旧宫家中，合同显示，
四门衣柜和其中一张床为非洲刺猬紫檀
材质，另一张床为白橡木材质。

“记得当天去祥和之家时，正好赶上
他们店庆，下单后可以返还大约10%的
货款，所以才一下买了这么多。”白先生

说，本以为捡了个大便宜，没想到从此陷
入无尽苦恼。“刚送来没多久，就出现裂
缝，越来越大，投诉后也是一拖再拖。”掐
指一算，从工人上门送货到现在，时间已
过去大半年。

床板张开5毫米“大嘴”
2月22日，北京晨报记者来到白先

生位于旧宫的家中。走进其中一个卧
室，一张花梨色大床占据大半个房间，

“你看看，这缝隙裂成这样，我们都没敢
睡在上面。”随着白先生手指方向，北京
晨报记者看到，在床板上一条近1米长的
裂缝非常扎眼，将手指头靠近，可以看到
裂缝宽度超过半个手指头宽度，足有四
五毫米，而且是贯通裂开。

床板开裂，床头同样不甘落后，原本
紧密合在一起的缝隙如今也张开了

“嘴”，宽度约2 毫米，长度却足有 1.5
米。将床下方的抽屉拉出来，可以看
到拐角处也裂开超过 2毫米的缝隙。
在另一个房间，另一张白橡木材质的
大床同样开裂，“这个还稍微好点，就
是床头裂了，工人维修过一次，但又开
裂了。”
合同称“楠木”竟是冒牌货
白先生庞各庄家中的三件家具是

他最早发现开裂的，在他投诉后，有祥
和之家售后上门，并写下了“衣柜左侧

板后有道口子；滑轨尺寸不符；柜门花
纹不对”等证据字条。“但祥和之家之后更
名，从此不再做家具业务，售后工人也都陆续
走了，客服电话再也打不通。”白先生说。

除了家具外观有明显瑕疵外，还有一
件更让其恼火的事儿。白先生拿出一份检
验报告给北京晨报记者看，这份报告由“国
家家具及室内环境质量监督检验中心”出
具，是白先生在维权遭遇困难时请朝阳
区消费者协会指定检验机构，费用由白
先生出，发票显示，仅检验“外观质量和
材质鉴定”两项就花了他6000元。

这份检测报告是今年1月23日出
炉的，北京晨报记者在衣柜报告中看到，

“经材质鉴定，该部位材种中文名：榄仁
木，使君子科，不能称作楠木”。报告还
指出，衣柜有贯通裂缝4处，最大宽4毫
米，另门框部位有多处裂缝和断裂，“依
据GB/T3324-2008《木家具通用技术条
件》7.4检测结果判定，该产品为不合格
品”。而1.8米床的报告也显示“不合格
品”和“柏木，隶柏科，不能称作楠木”等
字样。

“ 祥和之家明显涉嫌消费欺
诈！”白先生说，虽然 6 件家具他只
检验了 2件，但基本可以认定商家欺
诈，家具是他一起买的，所以要求全
部退货并赔偿。

西北首个宜家项目开工
国际品牌进驻内地淘金

作为具有巨大潜力的中国内
地家居市场，正吸引着众多国外企
业的目光，纷纷进驻淘金。21日，
西北地区首个宜家家居项目在西
安开工建设，预计2015年8月正式
对外营业。

瑞典宜家集团是全球最大的
家居用品零售企业，是全球“最有
价值的50个品牌”之一，品牌价值
超过 100 亿美元。截至 2013 年 8
月，宜家集团在中国的北京、上海、
天津等11个城市共开设了14家宜
家家居商场。

瑞典宜家中国区投资总裁乔
恩在开工仪式上表示，西安是西北
五省的中心城市，交通便利、商业
辐射能力强，宜家非常看好西安的
市场。

他认为，基于西安市快速的经
济发展与本地消费市场的提升，宜

家必将满足广大顾客的需求，同时
为地方政府创造可观的税收。
据了解，中国不仅是宜家倍受关注
的产品销售市场，同时也是宜家集
团最主要的产品采购市场。截至
2013年，宜家集团在中国采购的产
品已经占到其全球采购量的23%，
中国已成为宜家最大的产品采购
国。

西咸新区沣东新城管委会主任
康军表示，此次瑞典宜家项目开工
建设，将成为西安建设国际化大都市
的重要名片，同时也将对西安以及西
咸新区的消费市场起到引领和带动
作用，对辐射周边省份消费市场具有
重要意义。

有专家认为，自金融危机以来，
欧美家具市场日益萎缩。而随着中
国经济的高速发展，国外家居厂商不
断进驻内地市场已成为必然趋势。

海南将建家具材质鉴定平台

2月 24日，中国家具协会传
统家具专业委员会在海口召开
主席团工作会议。下午 3时，该
委员会的理事长、主席团主席等
人一起参观了海南国盛古典家
具有限公司，并欣赏了海南的部
分古典家具。

“由于海南有一个特殊的树
种—黄花梨，让海南的古典家
具行业受到全国人民的重视。”
中国家具协会副理事长陈宝光
在参观时表示，从整个生产角
度来说，海南发展古典家具的
市场空间不大，在整个古典家
具行业里，只占了很窄的一个
部分。从资源来看，海南珍贵
原材料比较稀缺，对行业发展
也有限制。但是陈宝光认为，
海南的黄花梨资源，就要做出
盛世精品，并流传到下一代人
手中。

据业内人士称，海南红木
家具的年销售产值保守估计达
10 亿元。而目前海南最吸引人
的材质莫过于黄花梨，海南黄
花梨红木家具大件难寻，收藏
者也渐渐从收藏家具到收藏工
艺品，收藏者多为岛外经济实
力比较雄厚的商客。中国家具
协会传统家具专业委员会主席
伍炳亮告诉记者，近年来海南黄

花梨上千年的老料几乎难寻，其
价格已经达到 2 万元一斤，现
在市场上的大件家具渐渐变
少，反而手串、工艺品等小件
物品比较受欢迎。

面对市场上出现越来越多
的令人难以分辨真伪的黄花梨
产品，伍炳亮表示可以通过密
度、纹理等方面对材料进行鉴
赏。他指出判断海南黄花梨成
品的标准主要有两点：一是形，
即是否协调、精美；二是工艺，即
是否生动传神。他建议黄花梨
的家具制作不要雕刻太多，以免
破坏了大自然赋予的纹理。

针对目前海南古典家具市
场的情况，海南省古典家具协会
秘书长马浩指出：以黄花梨为
代表的古典家具是可以保值的，
家具的价格不会有太大的动荡，
市场前景依旧可观。而红木加
工厂以及家庭式的小作坊的集
聚出现也给古典家具市场带来
了繁荣，只是出现管理不规范、质
量和服务跟不上的情况需要各部
门进行调节。

马浩透露，目前海南省古典家具
协会与国内权威检测机构联系，准备
在海南建立一个检测平台，对木材、
家具进行材质鉴定，以促进市场
的正常化和有序化的发展。


