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枣庄楼市一周成交播报

进入 12 月份以来，枣庄商品
住宅成交量呈一路上涨态势，成
交均价出现小幅度上升。

据枣庄商品房网上备案系统
数据显示，12 月 9 日—15 日，枣庄
共成交商品房 478 套，较前一周
的 417 套增加 58 套。其中住宅成
交 384 套，相较前一周的 367 套增
加了 17 套；非住宅成交 94 套，较
前一周的50套增加了44套。

上周本地的单日商品房最高
成交量出现在 12 月 9 日，129 套的
成交量相较前一周峰值(86 套)增
加 33.3%；单日最低成交量则出现
在 12 月 15 日，29 套的成交量相较
前一周谷值(4套)增加86.2%。

当下居民市场情绪相比年初
发生了转折，但是市场仍然比较
稳定，成交主要还是以刚需为主，
这类购房者难以出现大规模抢购

行为。所以，购房者大可不必对
购房产生恐慌，目前商品房的库
存量也依然维持在一个稳定水
平。由于 2014 年的春节在 1 月
底，所以购房需求在 1 月份仍将
持续释放。

业内人士指出，临近年底，不
少开发商为年底回笼资金促销，
房价相对实惠、稳定。

（王丹丹）

（12·9——12·15）

晓丹/文

年底新一轮的促销高潮，也刺
激了很大一部分准备入市的购房
者。上周末，记者走访部分正搞促
销的楼盘发现，部分品质楼盘的人
气变得旺盛。

专家指出，在按揭贷款利率上
升、房贷紧缩、楼市调控、限购令等
多重因素影响下，住宅成交持续走
低，全国范围内的降价潮越来越明
显；在枣庄，房价尽管未出现实质
性下降，但促销力度越来越大，从
近期各楼盘的打折优惠幅度来看，
似乎也能窥见房价初现松动的迹
象。因此，临近年底，多数开发商
将面临资金紧张的严峻态势，为了
完成销售任务，或将有一场席卷全
国楼市的降价潮向购房者“走”来，
年底楼市或将凸显最佳购买时机。

“楼市的底部到底在哪儿？没
有人能给出标准答案。但是可以
肯定一点，目前是一个购房的好机
会，一来房价处在下行渠道，二来
市场上房源多，可选择范围大。“专
家认为，对购房者来说，这段时间
应该抄底还是观望应该一分为二
来看：假设你是在明年有结婚的打
算或者换房的打算，而目前清仓的
房源中又有你中意的房源，且你的
经济实力可以承受，这种情况下可
以买房；假设你是一个投资客或者
换房客，想要获得更大的投资回报
或更好的居住环境，可以考虑在目
前的情况下多看看多选选，如果没
有中意的可以再等等，看到合适的
则要果断出手。

临近年末，一些楼
盘为年底冲关，优惠活
动开始“回暖”，“看房
抽奖”、“买房享折扣”、

“团购”、“秒杀”……最
普遍的就是交几万抵
几万，还有不少特价
房，花样繁多的促销口
号 依 旧 占 据 市 场 主
流。随着元旦、新年的
日益临近，开发商将新
盘亮相与购房优惠促
销巧妙结合，各种活动
纷至沓来。本不打算
在年末买房的周先生，
又开始计划看房，他认
为以现在的市场行情，
只要有合适的房源就
赶紧出手。

业内人士表示，无
论是为了度过年关，还
是为了抢占市场，短期
来看，这一两个月的促
销幅度将最大，购房者
也可趁此机会挑选中
意的房子。

促销是市场主旋律

12 月份可以说是今年的
最后一个销售节点了，为了抓
住今年楼市销售的尾巴，许多
楼盘便打出力度较大的折扣，
最后再疯狂冲刺一回。“为了
完成全年销售任务，许多楼盘
不得不最后拼一次了。”市中
区某楼盘置业经理就目前枣
庄楼市兴起的促销热潮表达
了自己的看法。他说，虽然有
一部分项目早早地就完成了
全年任务，但还有很多项目目
前还在抓紧赶任务。

中央释放出的信号，也
加剧了房地产市场的促销氛
围。国务院总理温家宝日前
表示，对于房地产一系列的
调控措施，绝不可有丝毫动
摇，目标是要使房价回归到
合理的价格。

分析人士指出，此言表
达出中央调控房价、促使房
地产业健康有序发展的坚定
决心，看来，房地产调控政策
不会也不能退出。从楼市最
近表现来看，“拐点”特征日

趋明显，随着房地产调控效
果进一步显现，年底市场压
力将会更加凸显，更多开发
商或将顺应降价趋势，未来
几个月市场有望形成“降价
换量”的整体格局。

业内普遍认为，接下来，
大型开发商的促销动作还会
加大。“企业要生存，年关将
近，那些资金吃紧、年底销售
目标压力大的开发商只有促
销走量这一个渠道，其他根
本顾不了。”

准备近期买房的市民李
先生，从 8 月开始便一直关注
楼市动态和价格走势。近期，
他终于看好了新城区一大型
楼盘。“进入 11月，我看这个盘
的优惠活动已经很大，现在临
近年底了，促销幅度进一步加
大。我觉得是时候了，所以决
定出手。”

市场走势也正如李先生
感觉的那样。为抢占市场先
机，不少开发商给出的优惠升
级，不再是优惠几千元、几百
元的“小儿科”，促销活动全面
升级。

据统计，进入 12 月，枣庄
打出促销牌的楼盘多达 15
个。闽峰·赛纳斯城和昂立·来
泉山庄推出了买房送汽车活

动，江北绿城推出购买 80—90
平米实用小户型交 10 万抵 15
万的认筹活动；和家园推出了
买房就送储藏室、名牌太阳能、
7万豪礼；东湖豪庭倾情推出幸
福家庭N+N购房优惠活动；后
村新苑现房呈现并推出特价车
库 3间；富翔庄园将于 12月 21
日开始招募VIP贵宾，交1万抵
2万，交5万抵7万；御园福邸推
出了商铺50万抵70万的活动，
同时推出了限名额的买房送储
藏室活动……

对开发商的促销连连，业
内人士表示，无论是为了度过
年关，还是为了抢收市场，短
期来看，促销幅度最厉害的，
就在这一两个月。“年底前，由
于部分开发商资金链紧张，所

以促销动作会越来越大。”分
析人士认为，现在卖得比较好
的楼盘，一般是促销力度大的
品质楼盘。但是明年春节后，
开发商资金链压力有所缓和，
那时的房市如何，要看当时政
策怎么样，但短期来看，促销
力度会加大。

还有专家表示，一些房企
尽管资金压力不大，但考虑到
明年的发展，或者自身的市场
占有率而举行促销。“通过促
销吸引目前的购房者，可以确
保一定的现金流来应对明年
可能会出现的问题，另一方面
也是对一些中小房企进行洗
牌。因此无论是时间还是力
度上，这两个月的时间，开发
商必定会低开抢市。”

年末促销力度加大

年底楼市
凸显最佳购买时机
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