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居然之家国庆长假销售火
————销售突破—销售突破—销售突破 300030003000万万万

国庆长假是家居建材行业的传统旺
季，是各卖场和商家争相把握、分秒必争
的促销时机。作为中国家居建材流通领

域的领军卖场，居然之家全国各分店国庆
促销活动捷报频传，销售长虹。居然之家
枣庄店更是人气火爆，销售增势喜人，销

售总额突破 3000万元。
记者在国庆期间走访了居然之家枣

庄店，见场内张灯结彩、促销宣传琳琅满
目，场内人气火爆，商家和导购
人员忙得不亦乐乎。商场负一
层兑换礼品处排起了长龙。活
动期间，居然之家在成交价基础
上满 1000最高立减 200元，同时
满 2000再送 60元豪礼，这一活
动环节倍受顾客追捧，正在排队
兑换礼品的张女士表示：“比较
了好几个卖场，最后还是选择了
来居然之家买东西。感觉居然
之家的活动实实在在不玩虚的，
真金白银拿出来补给顾客，挺好
的。而且居然之家是全国的大
品牌，服务好，买东西有保障，
最让人放心。”

记者了解到活动期间，居然
之家商场出现了两次人气爆棚
点，一次是在 10月 5日、6日凭 10
元邀请函就能领取价值 58元的
电子秤，现场参加活动的顾客排
起近 1500米的队伍长龙，在枣庄
家居建材行业，实属罕见。另外
一次是“20根黄金 50张购物卡疯
狂抽”的活动现场，人气爆棚到极

点。
居然之家相关负责人表示，这次活动

的相关环节都本着实实在在让利的原则，
精心设计，简化参与程序，顾客能轻松得
到最想要的实惠，因此倍受消费者追捧，
取得好的销售业绩。其中顾客无参与门
槛或者门槛很低，加上居然之家本来就有

“同一品牌商品同一价格”的服务承诺，在
此基础上再增加了“立减再返”的双优惠
环节，让居然之家的商品在活动期间更具
价格优势，顾客对比来对比去还是居然之
家最实惠。同时加上“10元就可获取价值
58元电子秤和 0购物 50张购物卡抽奖机
会”等聚人气的辅助活动，让顾客在购物
的同时得到意外的惊喜和收获，顾客对此
赞不绝口。

居然之家作为国内家居建材行业的领
军品牌，自入驻枣庄以来，一直倡导和推行

“先行赔付”、“绿色环保”、“一个月内无理
由退换货”、“同一品牌商品同一价格”、“统
一收银统一退换货”、“送货安装零延迟”、

“三包服务延长至 3年”等七大服务承诺，并
以千万元保证金为消费者护航。消费者在
居然之家购物均能享受到全程无忧的愉悦
和保障。居然之家已经成为枣庄消费者购
买家居建材最放心、最具保障的卖场。
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