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就在“江小白”上市一年左
右，市面上又冒出了一个与其酷
似的小酒“小江白”。同样拟人
成一个相似80后的卡通形象，有
点吊丝，个性鲜明。它自命“中
国驰名的白酒文艺青年”，也在
网上卖萌。其实，“江小白”和“小
江白”都与江津老白干母厂江津
酒厂有着不同程度的关联，如果
说后者是亲生子，那么前者就类
似于养子。

“江小白”与“小江白”
小白酒网上卖萌争市场

五粮液时尚化营销
已推出针对年轻人果酒

9月13日，五粮液在投资者
互动平台上表示，公司目前已经
推出针对年轻人的果酒，包括亚
洲干红葡萄酒、青梅果酒、青梅实
酒、冰珀43（多种果酒调配而成）
等产品，售价从几十元到数百元
不等。

2013年，中国白酒行业进入
了深度调整期，各大酒企纷纷采
取产品结构调整、时尚化营销方
式等应对挑战。在产品结构调
整上，五粮液推出特曲、头曲品
类及低度酒，包括五粮特曲、五
粮头曲、低度系列35度、39度、42
度五粮液、以及2013中国梦·特
别纪念版五粮液。上述产品定
位中低端，被认为五粮液发力腰
部战略的选择。

每年的中秋节都是酒水销售每年的中秋节都是酒水销售““爆点爆点””的开始的开始，，而随之而而随之而
来的十一国庆节又将是一年白酒旺季的重头戏来的十一国庆节又将是一年白酒旺季的重头戏。。近日近日，，记记
者走访枣庄各大酒水市场者走访枣庄各大酒水市场，，发现各大酒水品牌已发现各大酒水品牌已““摩拳擦摩拳擦
掌掌””推出了各类促销活动推出了各类促销活动，，双节来临之前双节来临之前，，枣庄酒类产品销枣庄酒类产品销
售渐热售渐热，，促销场面十分火爆促销场面十分火爆。。

99月月99日上午日上午，，记者走进枣庄大润发超市记者走进枣庄大润发超市，，
刚进入超市就感受到浓浓的节日氛围刚进入超市就感受到浓浓的节日氛围。。在超在超
市二楼中央最显眼的位置市二楼中央最显眼的位置，，各大品牌的月饼各大品牌的月饼
都贴出中秋优惠等字样都贴出中秋优惠等字样。。当然当然，，同样作为中同样作为中
秋礼品首选的酒类产品也纷纷加入到促销优秋礼品首选的酒类产品也纷纷加入到促销优
惠的行列惠的行列。。

随后随后，，记者在超市的酒水区看到记者在超市的酒水区看到，，贵州茅贵州茅
台台、、五粮液等各大品牌也都为双节的到来推五粮液等各大品牌也都为双节的到来推
出精美礼盒装出精美礼盒装，，其中其中，，茅台金凤凰礼盒茅台金凤凰礼盒500500mlml××
22 节日优惠价节日优惠价 119119 元元，，茅台一帆风顺礼盒茅台一帆风顺礼盒
500500mlml××22节日优惠价节日优惠价 198198元元。。除了风格各异除了风格各异
的包装和有着美好寓意的名字外的包装和有着美好寓意的名字外，，有的盒子有的盒子
内还配有小酒杯等精致的礼品内还配有小酒杯等精致的礼品。。工作人员告工作人员告
诉记者诉记者，，随着中秋节的临近随着中秋节的临近，，这种礼盒装的酒这种礼盒装的酒
类很受欢迎类很受欢迎，，平均一天都会卖出几十盒甚至平均一天都会卖出几十盒甚至
上百盒上百盒。。

记者采访了正在购物的王先生记者采访了正在购物的王先生，，王先生王先生
表示每年的新年和元旦表示每年的新年和元旦，，都会购买酒水作为都会购买酒水作为
走亲访友的礼品走亲访友的礼品。。枣庄是爱酒的城市枣庄是爱酒的城市，，大家大家
喜欢过节的时候喝点酒喜欢过节的时候喝点酒。。王先生还表示王先生还表示，“，“现现
在买酒的种类已经不仅仅是白酒在买酒的种类已经不仅仅是白酒，，还会再选还会再选
购红酒作为礼品购红酒作为礼品。。红酒在各大一线二线城市红酒在各大一线二线城市
是健康养生的酒水标志是健康养生的酒水标志，，在枣庄已经越来越在枣庄已经越来越
多的人开始接受红酒多的人开始接受红酒，，喜欢红酒了喜欢红酒了。。中秋佳中秋佳
节节，，各大红酒商也都在搞促销活动各大红酒商也都在搞促销活动，，甚至有的甚至有的
商家还推出了买一送一的活动商家还推出了买一送一的活动。。但是我更看但是我更看
中红酒品质中红酒品质，，既然是为了健康品红酒既然是为了健康品红酒，，当然要当然要
选信得过的好红酒选信得过的好红酒。”。”
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随后随后，，记者又来到银座超市记者又来到银座超市。。该该
超市除了在超市中央搭建了专门的超市除了在超市中央搭建了专门的
酒水促销展台外酒水促销展台外，，还给出了很多优还给出了很多优
惠活动惠活动。。而而枣庄其他各大超市酒水枣庄其他各大超市酒水
促销展台上也均放置着促销展台上也均放置着 200200元以内元以内
的白酒和红酒的白酒和红酒，，各品牌中端白酒前各品牌中端白酒前
也张贴着黄色的促销条也张贴着黄色的促销条，，甚至有品甚至有品
牌白酒牌白酒打出了打出了““买买 66瓶只需瓶只需 200200元元””
的促销标语的促销标语。。

但是通过记者调查但是通过记者调查，，发现各大发现各大

高端白酒依然像往常一样静静地放高端白酒依然像往常一样静静地放
在展柜内在展柜内，，并没有加入到促销的行并没有加入到促销的行
列列。“。“目前五粮液目前五粮液、、茅台等高端白酒茅台等高端白酒
的价格比较稳定的价格比较稳定，，相比去年同期相比去年同期，，价价
格略有下降格略有下降。”。”超市工作人员表示超市工作人员表示，，
自去年开始自去年开始，，高端白酒只涨不跌的高端白酒只涨不跌的
神话破灭之后神话破灭之后，，行情就一直难有起行情就一直难有起
色色。。不过不过，，相比地产品牌白酒相比地产品牌白酒，，高端高端
白酒目前基本没有促销活动白酒目前基本没有促销活动。。

节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售节日促销利于白酒销售
某商场相关人士告诉记者某商场相关人士告诉记者，，今今

年年 88 月以来月以来，，超市酒类产品促销手超市酒类产品促销手
段多种多样段多种多样，，价格比平时要优惠不价格比平时要优惠不
少少。。除此之外除此之外，，高端白酒的销量也高端白酒的销量也
是稳中有升是稳中有升，，而且货源比较充足而且货源比较充足。。

““促销都是刚刚开始做促销都是刚刚开始做，，这样的促销这样的促销
力度也是近年来最大的力度也是近年来最大的，，我们希望我们希望
借中秋节来提高销量借中秋节来提高销量。”。”一家超市白一家超市白
酒销售区的负责人员表示酒销售区的负责人员表示。。虽然白虽然白
酒优惠促销比比皆是酒优惠促销比比皆是，，但据记者了但据记者了
解解，，目前销售情况仍未达到商家预目前销售情况仍未达到商家预
期期。。有白酒商告诉记者有白酒商告诉记者，，从去年到从去年到
现在现在，，他们一直在盼望白酒生意能他们一直在盼望白酒生意能

好做一点好做一点，，但现在看来但现在看来，，白酒市场仍白酒市场仍
处于处于““寒冬寒冬”，”，这让他们压力很大这让他们压力很大。。

““尽管行业的整体情况不好尽管行业的整体情况不好，，
但中秋毕竟是一个很重要的传统节但中秋毕竟是一个很重要的传统节
日日，，中秋打折销售还是会给白酒销中秋打折销售还是会给白酒销
售带来一定的生机售带来一定的生机。”。”业内人士分析业内人士分析
说说，，在传统习俗的影响下在传统习俗的影响下，，中秋佳节中秋佳节
成为酒和月饼的销售大季成为酒和月饼的销售大季，，因此酒因此酒
水商家均对中秋节寄予了很高的期水商家均对中秋节寄予了很高的期
望望，，也做好了充足的准备也做好了充足的准备，，希望通过希望通过
中秋节中秋节、、国庆节的销售来改变上半国庆节的销售来改变上半
年白酒市场销售惨淡的情况年白酒市场销售惨淡的情况。。

帝豪酒的质量哲学帝豪酒的质量哲学
首开鲁酒“五粮”先河
全力保障消费权益

据往年资料显示，在2004年山东帝豪酒
业改制成立之前，枣庄地区的餐桌上充斥着
地产的“瓜干酒”和“高粱酒”，老百姓很难喝
到纯粮食白酒，直到2005年国家才正式实施
和推广“纯粮固态发酵”工程。帝豪酒改制
上马后，全国首创实施了一项“五粮酿造 地
下窖藏”工程，帝豪决策层坚信，只有采用最
好的粮食，最好的工艺，最好的储酒法，才能
酿出绝佳的美酒。基于高贵品质和消费升
级的考虑，帝豪结合本地酿酒环境和鲁酒风
格特点，选择成本更高、品质更好的“五粮
型”白酒，即用高粱、玉米、大米、大麦、小麦
五种粮食酿造的浓香型白酒，枣庄第一家真
正坚持纯粮酿造的“五粮型”白酒企业就此
诞生。

帝豪酒业这一高瞻远瞩战略工程的实

施，打破了枣庄地区没有纯粮酿酒企业的历
史，彻底改变了地产酒落后的现状。

但是，2009年后，随着帝豪酒知名度的
不断上升，当地一些不法分子，开始模仿帝
豪酒的包装造假酒，以次充好，以假乱真，一
度搅乱了帝豪酒市场秩序，一些不明真相的
消费者，开始怀疑帝豪酒的品质，误传帝豪
酒的形象，甚至以讹传讹帝豪酒“没车间、没
窖池，没酒味”等，严重影响了帝豪酒的社会
声誉。

经过审时度势，帝豪酒业决定一边连续
多年组织声势浩大的“万人大参观”活动，让
老百姓“耳听为虚，眼见为实”。一边联合有
关部门，秘密侦查，一举端掉多个假酒窝点，
重建市场秩序，全力保障了当地消费者的权
益。经过“严打”后，仿冒帝豪的假酒最终彻
底消失了，枣庄老百姓对“帝豪品质”亲眼所
见后，也完全打消了疑虑。不久，帝豪酒重
新回归到当地消费者心中的重要地位，美誉
度、信任度和忠诚度与日聚升。

顶级技术合作
填补市场“蓝海”

2012年 8月 7日，帝豪酒业与中国商业

联合会酒类质量检测测试中心、四川省酒类
科研所举行了技术合作签字仪式，并于当年
9月举行了全国首家“地下窖藏科研中心”揭
牌仪式。“帝豪”为什么单单与四川酒类科研
所签订技术合作项目？我们知道，“帝豪”采
用的是五粮酿造工艺，“五粮”比“单粮”生产
工艺复杂，技术难度高，口感醇厚柔和，绵甜
悠长，最适合大众消费口味，而这个工艺技
术领域的研究，四川酒类科研所恰恰领先全
国。

两家进行技术合作，还有一项最大的优
势是：帝豪酒业采用的是一套具有很高科学
实验研究价值的“地下窖藏，恒温水封”储酒
工艺。在传承千年储酒古法的基础上，进行
了大胆的科技实验创新，把盛满“五粮基酒”

的通透性极好的紫砂陶缸，存入地下 4米深
的酒窖中，让酒中的微生物充分融合，经过
岁月的修炼之后，再择吉日吉时开窖调酒。
四川酒类科研所要做的，正是对这种经过特
殊储藏的帝豪“五粮基酒”，进行研究、测试、
调配、升级，最终达到符合人体饮用的最佳
口感效果。

可以这么说，帝豪酒业与中国商业联合
会酒类质量检测测试中心、四川省酒类科研
所的合作，是一项战略性、前瞻性的合作。

山东帝豪酒业与中国顶尖级的酒类技
术机构合作后，恰恰找到了方向和突破口。
现在，新产的帝豪酒达到了这样几个标准：
好喝，不易醉，不上头，醒酒快，醒后身体舒
适，这正是“帝豪”的最大成果和成就。

未来几年，我们甚至可以这样预测：“帝
豪”的新产品将属于白酒市场的“蓝海”，这
是应对当前白酒产能过剩、竞争同质化的最
佳产品，也是山东帝豪酒业对行业做出的重
大贡献。 (孙延元）

8月五粮液“走出去”
拉升活跃度

8月，茅台牵手银基，并发布
了半年业绩报告，这让茅台坐稳
了8月白酒活跃指数榜榜首，而
五粮液则受到“走出去”，落子邯
郸以及中报等因素的影响，为例
第二。从白酒绝对活跃指数来
看，古井贡上升了十位，挤入前
三甲。从白酒相对活跃指数来
看，五粮液本月活跃度强势上
升，上涨了7108.70点。

贵州酒博会
遵义市共签约项目40个

9月8日，记者从贵州酒博会
上获悉，遵义市共签约项目40个,
投资总额达735亿元。国内酒类
贸易合同 225 个,总额达 261 亿
元。进出口酒类贸易合同3个,总
金额达3.39亿美元。

酒花帮您鉴别白酒优劣酒花帮您鉴别白酒优劣
中秋和十一两节，“举杯邀明月”朋友

亲戚小聚在所难免，席间难免要对杯中之
酒品头论足一番。面对市场上琳琅满目
的白酒，如何辨别白酒的真伪优劣呢？市
质检所食品专家教你几个最为简易的白
酒优劣鉴别方法。

有着 20多年鉴别经验的市质检所食
品中心相关专家说，购买瓶装白酒，由于
不可能打开盖先尝尝，所以在挑选时要认
真观察识别。

具体方法看酒色是否清澈透亮具体方法看酒色是否清澈透亮
尤其是白酒，装在瓶内，必须是无色透

明。鉴别时，可将同一牌子的两瓶酒猛地
同时倒置，气泡消失得慢的那瓶酒质量
好，气泡消失得慢，说明酒的浓度高，存放
时间长，喝时味道醇香。这是因为酒中乙
醇与水反应成酯，酒存放时间越长，也就
越香。

看是否有悬浮物或沉淀物看是否有悬浮物或沉淀物
把酒瓶颠倒过来，朝着光亮处观察，可

以清楚地看出，如果瓶内有杂物、沉淀物，
酒质就有问题。

看包装封口是否整洁完好看包装封口是否整洁完好
现在，不少酒厂都用铝皮螺旋形“防盗

盖”封口，这样比较保险。

酒瓶上的商标标识酒瓶上的商标标识
一般真酒的商标标识，印制比较精美，

颜色也十分鲜明，并有一定的光泽，而假
冒的却非常粗糙；查看是什么酒厂生产
的，什么牌子的酒，这也是识别瓶装酒的
重要方面。

其次，在打开瓶饮用前，可采用以下
方法：取一滴酒置于手心中，然后使两手
心接触摩擦稍许，酒变热后发出的气味清
香，则为上等酒；若气味发甜，则为中等
酒；若气味臭苦，必为劣酒无疑；将酒瓶倒
置，察看瓶中酒花的变化，若酒花密集上
翻且立即消失，并分布不均匀，酒液浑浊，
即为劣质酒；若酒花分布均匀，上翻密度
间隙明显，且缓慢消失，酒液清澈，则为优
质酒；取食用油一滴，置于酒中，若发现油
在酒中不规则扩散，下沉速度变化明显，
则为劣质酒，若发现油在酒中较规则扩散
和均匀下沉，则为优质酒。 （李社生）

中秋中秋、、国庆双节临近国庆双节临近
酒水商出奇招拼人气酒水商出奇招拼人气


