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酒水维权服务站酒水维权服务站

携手共治·畅享消费

“酒里乾坤大，杯中日月明”

所有您遇到的有关酒水的问题，
我们将为您解忧。欢迎广大消费者
提供酒水行业相关线索。

新闻·维权·举报

热线电话：0632-3310553
邮箱：zzrbjs@126.com
QQ：2358263807
来信：枣庄市市中区文化中路61号酒水部。

在这里，

让我们倾听您对酒的看法；

在这里，

分享您与酒的故事分享您与酒的故事。。

无酒不成席
婚宴用酒选哪般

“无宴不成婚、无酒不嫁女”，真可谓无酒不成欢。喜事当头，好酒助兴，选择哪款酒水，
成了一件头等大事。向来都是提前几个月定喜酒，近日，记者专门走访了枣庄酒水市场，为
不久步入婚礼殿堂的新人们提供更多的选购酒水信息。

结婚是人生的头等大事。随着生活水平的提高，人们对物质生
活的追求越来越讲究。如一位老大爷所说，二十年前有杯喜酒喝就
很高兴了，现在生活条件好了，红包给的多了，招待朋友当然得用性
价比高、大家喜闻乐见的品牌。
据多年销售酒水的刘先生说，虽然近几年酒水市场不景气，但是婚宴
上不能少了酒水，人们越来越重视品质和口碑，中等价位的酒水成了
老百姓的最爱，在喜宴上，也能站得住脚。

一位酒水经销商告诉记者：“临近结婚时节，定酒的消费者越来
越多，随着消费水平的不断提高，婚宴用酒也越来越注重品质。百元
以下的白酒几乎没有人订购了。而一些热门的婚宴酒水在婚宴市场
成了竞争对手。最近几年，酒水仍处于低迷期，涨价现象不复存在，
取而代之的是促销、让利活动，买酒送烟、买一赠一等字眼屡见不鲜，
也就是把实惠带给消费者。

都知道枣庄人热情好客，也是一个自古盛
行酒风的城市，许多厂商看到商机，便纷纷在
枣庄开拓市场，以至于枣庄酒水市场品种繁
多，鱼龙混杂，老百姓想买到安全放心酒却成
了头痛事。在婚宴这种重要场合，红酒作为助
兴的另一辅助品，品质的好坏也会影响到宴会
的档次。

因为“拉菲”事件，让众多消费者对红酒心
存芥蒂。一位消费者这样说道：“喜宴上本来
想买一些好的红酒助兴，但是新闻上报道的假
酒事件，让我们真是谈酒色变，从哪买到好酒，
成了大问题，毕竟结婚是人生大事，到场的也
都是亲朋好友，不能怠慢。”其实也不能以一概
全，细细发现，仍有不少专营店值得信赖。如

凯米拉酒行、醍恩红酒行、骏德酒行等，一直倡
导以质量为本，而且其高层对红酒颇有研究，
并多次做过诚信保障，迎来了众多消费者的青
睐。

喜宴用酒，亲朋好友欢聚一堂，当然要选
择消费者信赖的产品。

一位经销商对记者说：“前几年，婚宴用酒
以本地酒为主，他曾一天收到4张婚宴用酒订
单，有3张是用本地酒的，但到后来，外来品牌
白酒进军市场，销售格局发生变化，消费者开
始选择新口味，现在本地酒立足于研究，有了
突飞猛进的变化，消费者越来越拥护本地酒，
还是进本地酒好卖。

“在枣庄市场上，帝豪酒是咱们当地的龙
头企业，这几年，一直立足于对酒质的研究，更
迎来众多酒界名家指导工作，在家门口就能喝
到名牌酒的质量，老百姓当然高兴。”业内人士
笑谈道。

“我喜欢喝帝豪酒，本地酒咱们老百姓自己的
酒，放心。10月份，我儿子就得结婚，所以我提

前选好酒，现在帝豪出了一款新酒——赖公
酒，大家都说酒好喝，我准备就订此款。”正在
选购酒水的赵大爷说。

喜事临门，好酒助兴，亲朋好友欢聚一堂
和乐融融，图得就是个真诚祝福和交流情感。
选一款好酒，不禁给宴会增添喜气，也是对到
来宾客的尊重。 (安卿超 马帅）

喜宴用酒 谁主沉浮

选择老百姓信赖品牌

喜宴用酒 品质追求

2015年是中国葡萄酒市场进入盘整期的第三年。在葡萄酒
行业新常态下，渠道扁平化、参与者重构、产品重构成为题中应有
之意。

根据笔者观察，去年一批进口葡萄酒企业增速明显，而这些企
业大多是代理国际知名品牌的企业，如黄尾袋鼠、蒙大菲。几年前
市场的贴牌酒占据市场四成份额的局面正在明显改变。

6月10日，法国最古老的酒商宾德·杰思和北京佰香醇酒业在
上海外滩和平饭店宣布，别致系列将在近期推向中国市场。

宾德·杰思出口总监马里恩认为，中国海关数据显示，葡萄酒
调整已经结束，中国市场在今年可能进入一个微增时代。这个时
代消费需求发生变化，别致系列是为了满足白领阶层的需求的一
款产品。

中国总代理佰香醇董事长戎日宽也表示:“别致行者Passport
的意义就是护照，这和中产阶级的生活调性很匹配——热爱生活，
热爱旅游。这个系列起点较高，全部是AOC以上级别的酒，甚至
还有玛歌等知名小产区的酒款。零售价格在 300-600 元之间。
在这个下面是别致1725系列，零售价格在100-300元之间。”

据了解，别致系列行销全球137个国家，其中欧洲和北美各占
三分之一份额。此番进入中国市场，戎日宽表示不做简单的国际
贸易，他们准备和各地经销商风险共担，派精干业务人员下市场协
助经验商做市场。此外，佰香醇还酒业有与优秀经销商成立分公
司的规划，与经销商共享品牌资源。

法国波尔多宾德·杰思公司是波尔多葡萄酒行业现存最古老
的葡萄酒贸易商。成立于 1725 年，创始人是托马斯·巴尔顿。
2002年，帝亚吉欧并购了宾德·杰思，2010年，卡思黛乐（Castel）
从帝亚吉欧手里将宾德·杰思收购。宾德·杰思的地位很高，一直
保持独立运营。

北京佰香醇酒业成立于2014年，虽然年轻却由经验丰富的葡
萄酒资深人士创立。董事长是戎日宽，2005年进入进口葡萄酒行
业，总裁丁有振，2006年参与卡思黛乐产品在中国市场的运作，历
任多家知名进口葡萄酒企业负责人。

别致系列葡萄酒
强势杀入中国市场


