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森博建材馆一楼观光电梯东森博建材馆一楼观光电梯东
电话电话：：06320632——32536883253688

森博建材馆三楼观光电梯对面森博建材馆三楼观光电梯对面CC区区2929号号
电话电话：：06320632——38776883877688

市中区建华西路市中区建华西路1717号号
电话电话：：1356115841113561158411

市民信赖诚信品牌展示

森博建材馆五楼北区森博建材馆五楼北区
电话电话：：06320632——37968803796880

建华西路佳美装饰广场建华西路佳美装饰广场BB区区11号号
电话电话：：06320632——39055553905555

建华西路佳美装饰广场建华西路佳美装饰广场BB区区11号号
电话电话：：06320632——39055553905555

森博建材馆六楼中厅南侧森博建材馆六楼中厅南侧
电话电话：：06320632——38198663819866

建华西路建华西路5858号号
电话电话：：06320632——33972053397205

森博建材馆四楼森博建材馆四楼DD区区2020--2121号号
电话电话：：06320632——88880078888007

森博建材馆四楼森博建材馆四楼
光明路居然之家四楼光明路居然之家四楼
电话电话：：06320632——57657995765799

鲁南装饰批发城鲁南装饰批发城9494号号
电话电话：：06320632——35856773585677

光明大道居然之家四楼东首光明大道居然之家四楼东首
电话电话：：06320632——57655165765516

由《枣庄晚报》主办，生活家地板、立邦
漆、鹰牌瓷砖、青岛一木家具、华日木门、索菲
亚衣柜、圣罗帝王橱柜、容声集成吊顶、川一
硅藻泥、生活家灯饰、美大集成灶等近20个品
牌协办的枣庄市民信赖诚信品牌让你的家居
生活更安心。

从拿到新房钥匙那一刻，每个人都在为
不远的幸福居家生活开始畅想，从基装改造
到选购材料到施工验收，我们在整个装修过
程中接受到的品牌并不比那些新鲜的家装术
语少。如何从数百个品牌中遴选出自己满意
放心的目标，对于很多第一次接触装修的市
民是个头疼的难题。

《枣庄晚报》家居版从 2015年 1月初开
始，为广大家装业主推选家装过程中必需的
三大环节（卖场、家装公司、材料）的几大高性

价比品牌，以期让您的家装历程更省心放心。
本报主办的大型公益活动，“新年安家·

家居补贴”申领将在 1月举行读者见面会，而
补贴申领也将在本月告一段落。补贴申领报
名进入倒计时，还未报名的读者可拨打
3127930//18863239159进行报名。关注《枣庄
晚报》家居，您可以看“枣庄晚报家居版”继续
投票评选您满意的家居品牌。

2015“福满全城”购物消费节·枣庄晚报
读者团团员组成活动，“新年安家·家居补贴”
将向待装修业主发放 500-20000元的家装补
贴。准备装修的业主，可报名申领建材消费
补贴。此次活动现场，由活动组委会审定认
证的多家活动试点家装公司、建材品牌、家居
品牌将现场接受消费者的咨询。由于场地有
限，参与读者众多，所以提前报名的消费者可
优先至活动现场，进行咨询、填报、申领。

新年装新家晚报来补贴 最低500元、最高20000元
晚报让你的新家更安全、免费验毒、监测工地

从 2009 年开始，总裁签售先是盛行于京城，全国各地随后争相复
制，在家居业迅猛发展起来。尤其是2010年以来，很多品牌无论是单店
活动还是品牌全城联动都很流行总裁签售，甚至很多卖场开业必有这一
个环节。总裁签售似乎已成为家居建材企业常规的促销妙招，然而，总
裁签售真的会屡试不爽吗？

总裁签售是给打折促销找理由
让利优惠、折扣价、特价商品……凭借着价格优惠，各品牌的总裁签

售会曾经一度出现火爆场景。然而虽然同为“总裁签售”，实质内容却存
在着很大的不同。

2009年某知名地板企业一年内以总裁签售的形式办了四场促销活
动，每次都以“当天参加签售的客户可享受史无前例的总裁签售价”为口
号。而有业内人士称，这家地板企业每次总裁签售的促销产品都一样，
签售价格也一样，每次都称本次签售价格最低。“甚至有些签售的价格比
普通促销的还高，反正消费者也不知道哪次最低。”该业内人士称。

而在众多挂名“总裁签售”的活动中，我们也发现，有些活动并非真
正是总裁来做签售，而是大区经理、营销经理甚至地区总代理在做签售，
往往老百姓兴致勃勃地排队等老总签售，厂商要么说老总没来，要么随
便找个人假装是老总，“反正消费者不认识老总。”他表示，“只要真的提
供超低价折扣就行了”。

有业内人士坦言，近年来随着楼市新政的出台和其他因素的影响，
市场有一定的疲软，企业希望在逆境中通过不断让利及各种活动，给广
大消费者提升更多消费信心。但是如果在非节假日凭空去做些促销活

动，消费者可能会对你的让利额度产生质疑。而通过总裁签售这样一个
平台，来告诉消费者商家提供的是“总部直供的特惠”，比卖场或当地
代理商自己搞活动提供的优惠要更具可信度，“其实把总裁请出来提
笔签售，不过是给打折促销找个理由。”

消费者在意的是让利和服务
日前，某网站对消费者的消费倾向做了一项在线调查，调查结果

显示，有 62%的网友明确表示自己对标明折扣力度的促销活动感兴
趣，仅 5%的网友表示自己对单纯的签售活动感兴趣。这一结果不免
让人心生疑惑：既然消费者更喜欢实打实的促销，对谁来签售并不怎
么“感冒”，为什么商家还要前赴后继地加入总裁签售大军？

其实总裁签售最大的吸引力在于它击中了消费者的“信任点”。
推出企业领军人进行签售，首先表现出的是企业的诚意，而总裁的儒
雅、睿智、亲和，也往往对企业形象的树立有着推波助澜的作用，再加
上总裁所代表的“总部直供特惠”让消费者更加信服。试想，被总裁
签售吸引而来的消费者，最终看到的只是地区代理等，又如何不对商
家推出的折扣心生疑虑？

目前市场上也有一些企业只管推出总裁签售活动，签后就不再
管，以致产品安装都成问题。某业内人士指出，大量签售必然导致销
售量的上升，随之带来的则是产品集中安装、送货、售后服务等一系
列问题，这些问题处理不好的话不但会引起消费者抱怨，甚至对企业
自身形象也是一种致命的打击。相比之下，有些企业的总裁签售则
在低价折扣基础上，对服务做了进一步的深化，提出先行赔付、一个

月无理由退换货等政策，赢得了消费者认可。

总裁签售还能火多久？
近日，有媒体报道，哈尔滨市一家大型家居建材商场的总裁签售

会上竟然在很长时间内空无一人。业内商家披露，因为各品牌地板
的价格战打得太狠，不搞活动的时候都会把价格降至六七折甚至五
折以下，因此总裁签售这种常见的销售作秀方式并不会使市民“感
冒”。由此可见，对于这些只是单纯提供产品折扣的“总裁签售”，消
费者迟早会感到疲乏。

综合考虑成本等诸多因素存在，产品是应该涨价的，但是由于当
前的市场状况严峻，企业都不敢涨，不仅如此，还要拼命打折促销吸
引客流，提升销售额。让利消费者当然是好事，但是如果最终影响到
产品质量，最后受到伤害的就不仅是消费者了。现在总裁提笔签售
虽然容易，但是试想有一天消费者拿着这一纸亲笔签名去投诉质量
问题，老板们又该何其尴尬？如果不做更多品质保证，总裁签售“总
裁经济”只能沦为被消费者一眼看穿的促销噱头。或许老总们该想
一想，除了折扣，总裁签售还能给消费者带来什么？

现在家居业品牌效应越来越明显，很多业内人士指出，一味地打
折促销不仅自身利润难以保证，而且还会损害企业一直精心打造的
品牌价值。营销只是一种手段或是形式，最根本的就是要保证产品
质量和服务，只有“上好的产品+优质的服务+有效的营销”才能取得
真正的成功，家居业的“签售”营销究竟能火多久，那要看它能给消费
者带来多久的实惠。

家居促销亟待改进“总裁签售”还能火多久

时值四月春暖花开，正是装修复工高峰期，但春天正
是乍暖还寒的时节，昼夜温差大、南方潮湿北方干，给当
期施工造成了一定障碍和日后返工的隐患，面对春季天
气的影响，我们应该如何扬长避短、做出哪些防护措施呢?

昼夜温差大墙面“流泪”
出门前没关窗，结果，该死的，晚上回来，新刷的墙漆

惨不忍睹：天花滴水、墙壁全是水印，像是在流泪一样”

天气冷热不匀瓷砖裂纹
“买的大品牌还是很贵的地面瓷砖，刚铺上去没两

个星期呢，某一天早上不知道为什么突然就自己裂了
一条条纹”

水分难干木器出现雾面
“新定制的家具刚上完木器漆，正等着干呢，结果

放在那晾却不知道为什么起了一层雾一样的东西，这
下怎么办才好?”

春季装修防护攻略
区别气候南北春天天气差异大

不分地域气候一味处理春季装修建材，很容易会
弄巧成拙、事倍功半。一般来讲，南方春季天潮湿为
主，北方春季则以风大、扬沙、干燥为特点，天气变化较
大。

1、南以木工油漆防潮为主，一般来讲，南方春季空

气湿润，泥瓦施工没受什么大影响反而极为有利，防御
重点应该放在木工施工和油漆施工的防潮上。

2、北以工序成品保护为主北方春季天气变动幅度
大，若没对已做工序进行好成品保护，将很容易降低装
修质量。同时注意妥善存放建材以及做好墙面刷漆防
风沙工作。

3、南方要合理安排工序，春季有周期性特点，合
理安排工序可有效避免潮湿影响，建议先做好泥瓦以
及水电改造项目，清明后天气转暖再做木工、刷漆等工
序。

木工技巧 春季木工返修隐患最大
木工几乎在每个家庭或多或少都会用到，但自身

极其矜贵，无论是春季，无论是南方的潮湿还是北方的
干燥，木料都十分容易随着季节变化膨胀或收缩。

1、先放屋内三天接地气，春天木材买回来之后应
该在屋内放置两三天和地气相适应(室温最好维持
16-18℃)，并且不能放在风口或者暖气旁，码放整齐，
防止风干变形。

2、施工要预留伸缩缝春季制作家具、安装木门时
要预留好一定缝隙，铺装木地板墙边至少预留 1 厘米左
右伸缩缝，并采用膨胀率低的塑料胀塞固定龙骨与地板。

3、完工尽快将表面封油板材随天气“湿胀干缩”，因
此进场后立即刷上一层封闭漆，完成制作后尽快进行封
油工作，隔断水分挥发、避免出现变形收缩等问题。
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