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12月6日，怡景丽家国际建材家居广场•枣庄店盛大开
业!空前盛“惠”，放价全城,没有什么促销比开业更实惠，没有
什么活动比开业更疯狂！怡景丽家疯狂开业季，带给你的除
了还是震撼！本篇为您详解怡景丽家开业最“惠”购物的持家
攻略！
攻略一：购物抽房子•抽车子•抽金子

12月6日—12月7日，在怡景丽家消费满1000元的顾客
即可填写抽奖卡一张，参加抽奖，房子•车子•金子，疯狂
抽！满2000元填写两张，以此类推，买得越多，中奖机会越大

（12月6日未中奖者，抽奖券自动卷入12月7日的抽奖箱中）。

攻略二：12月6日，怡景丽家现场签售 500万现金金，，疯疯狂返
现！

1212月月66日日，，香港巨星李修贤携众大腕亲临怡景丽家国际香港巨星李修贤携众大腕亲临怡景丽家国际
建材家居广场建材家居广场••枣庄店举行现场签售会枣庄店举行现场签售会，，一字千金一字千金，，500500万现万现
金金，，疯狂送疯狂送！！

活动期间活动期间，，只要您提前购买签售卡只要您提前购买签售卡，，并在并在1212月月66日明星总日明星总
裁签售期间获得明星总裁的现场签字裁签售期间获得明星总裁的现场签字，，便可获得便可获得55%%——1515%%的的
现金返现机会现金返现机会，，买买10001000最高返现最高返现150150元元！！

攻略三攻略三：：500500万装修基金惠补全城万装修基金惠补全城 火爆预约火爆预约
怡景丽家国际建材家居广场怡景丽家国际建材家居广场••枣庄店枣庄店，，500500万建材万建材、、家具家具

装修基金装修基金，，惠补全城惠补全城！！
开业期间开业期间，，装修基金在享受所有优惠的基础上装修基金在享受所有优惠的基础上，，直抵现直抵现

金金，，单张销货单满单张销货单满10001000元可直抵现金元可直抵现金100100元元，，以此类推以此类推，，最高最高

可抵可抵10001000元元，，让您轻松置家让您轻松置家，，一步到位一步到位！（！（注注：：定货单定货单、、买断品买断品、、
特价品不参加本项活动特价品不参加本项活动））

攻略四攻略四：：10001000辆法拉利辆法拉利BIKEBIKE 、、1000010000台液晶电视台液晶电视、、
名牌冰箱名牌冰箱、、空调空调 、、香奈儿香奈儿PerfumePerfume、、GUCCIGUCCI古驰奢古驰奢
侈品侈品、、米兰时尚之旅双飞米兰时尚之旅双飞1010日游日游 无需抽奖无需抽奖 疯狂疯狂
送送

无需抽奖无需抽奖，，活动当天只要您购物满一定金额就送米兰时活动当天只要您购物满一定金额就送米兰时
尚之旅双飞尚之旅双飞 1010 日游日游、、香奈儿香奈儿 PerfumePerfume、、GUCCIGUCCI 古驰奢侈品古驰奢侈品、、
名牌空调名牌空调、、法拉利法拉利BIKEBIKE等豪华大礼等豪华大礼！！

攻略五攻略五：：1000010000款建材款建材••家具名品家具名品 商场独家买断商场独家买断
最高补贴最高补贴9999%%

工厂直供工厂直供，，万款建材万款建材、、家具名品家具名品、、商场买断再补贴商场买断再补贴，，1000010000
款建材款建材、、家具精品超低价抢购家具精品超低价抢购，，抢到抢到==赚到赚到！！

攻略六攻略六：：价值价值16801680元限量版捷克水晶酒具元限量版捷克水晶酒具，，疯抢全疯抢全
城城
凡在凡在1212月月66日日、、77日在怡景丽家购物且单张定销货单实日在怡景丽家购物且单张定销货单实缴金缴金
额满额满20002000元的前元的前300300名顾客可获得价值名顾客可获得价值16801680元限量版捷克水元限量版捷克水
晶酒具一套晶酒具一套。。您可凭定销货单以及身份证等有效证件领取奖您可凭定销货单以及身份证等有效证件领取奖
品品。。1212月月66日仅限前日仅限前200200名名，，1212月月77日仅限前日仅限前100100名名。。

攻略在手攻略在手，，持家不愁持家不愁！！1212月月66日日，，怡景丽家国际建材家居怡景丽家国际建材家居
广场广场••枣庄店盛大开业枣庄店盛大开业，，还有更多精彩还有更多精彩，，等你发现等你发现！！1212 月月 66
日日，，怡景丽家怡景丽家，，我们不见不散我们不见不散。。

怡景丽家国际建材家居广场•枣庄店12月6日盛大开业
——怡景丽家开业最“惠”购物攻略
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家居装修市场向来以鱼龙混杂、诚信缺乏而不得人心，许多外行的准
装修市民更是胆颤心惊，害怕一不小心就会上当受骗，甚至导致家庭财产
受损。为了让广大枣庄市市民能够尽可能地放心装修新家，枣庄市主流媒
体——枣庄晚报从2012年底开始，首次在枣庄市以媒体的力量向广大市民
推荐消费者信赖的家居装修品牌，2年来，得到了广大市民的认可，也让优
秀的家居品牌脱颖而出。从盲目的东奔西走，寻亲问友，到现在按图索骥。

2014年已经接近尾声，在谈及今年家装市场行情时，不少枣庄市建材
商家均发出摇头叹气的类似感慨。而今年房地产市场的不景气，也让许多
商家都把希望寄托在2015年。

如何奋战2015年？
一边是市场感叹消费者越来越难找，而另一边是许多刚性装修需求的

市民依然在不辞辛苦地四处找装修、八方买建材，不少市民仍在为如何选
家装公司、怎样买优质建材而苦恼；一边是商家摇头叹气声称活动越来越
难搞，而另一边是消费者越来越看不懂商家到底想干什么？2014年枣庄市
的家装市场，让许多老资格从业者不知如何是好。

市场是最好的试金石，口碑是行动得来的，生意从市场上来，答案同样
要在市场上找。

2013年，20个家装建材品牌用行动诠释了抢占市场的方法；2014年，

20个家装建材品牌用无声的发言，证明如何在大环境不好的情况下赢得信
任和购买；2015年，专家预测家居市场行情仍然不容乐观，在如此大环境
下，枣庄市家装建材行业的精英们，你们做好准备了吗？

翻看两年的“消费者喜爱信赖家居品牌”上榜名单，有的是昙花一现，
或者还在苦苦经营，有的是两年上榜，自愿接受媒体的监督，大众的评判，
这个勇气来源于对自己品牌的信心；来源于对自己服务的认可；来源于对
自己产品品质的自信。

酒香不怕巷子深的时代已经过去，做得好，那就让更多人去知道，而媒
体作为一个服务平台，推荐好东西、好品牌是义不容辞的责任。

2015年度的消费者信赖诚信品牌活动即将开始，我们拭目以待，期待
有新鲜的力量加入我们，也期待更多三连冠的出现，做好一年容易，做好两
年努力一下也可以，三年呢？四年呢？坚持优质服务不倒，坚持品质不降，
说说容易，在诱惑面前，可能会为了一点更多的利润牺牲长久的发展，推荐
是一种荣誉，更是一种责任，我们欢迎更多有担当的企业加入我们！

链接：
枣庄晚报推荐家居品牌”由来

2012年底，首次刊登“市民最喜爱的家居建材品牌推荐表”，然后把信

誉好、品质高、深受广大消费者欢迎的建材品牌在晚报上进行公示，推
荐给更多的市民，这一举措深受正在装修或正准备装修消费者的欢迎。
让优秀的装修公司、高品质建材能够为枣庄市民打造高品质家居。

2013年初，在许多热心读者的一再要求和积极参与下，消费者信赖
家居建材品牌”正式亮相。晚报推荐品牌”活动的初衷是便于市民省
时、省心、省力地购买到高品质建材。

2014 年，晚报推荐家居品牌继续壮大，获推品牌多达 55 个，基本
都是行业领先的品牌，产品质量可信。三年来，除了个别品牌因受到业
主投诉被清退出推荐品牌队伍外，其它品牌的产品和服务均得到了广大
枣庄市民的认可。

2015年，你还能加入推荐品牌队伍吗？你能够成为“三连冠”吗？
《家居》 编辑部希望自认为品牌形象不错，能给消费者带来高品质家居
生活的建材品牌能继续参与到该活动中来，相信你们在收获“知名品
牌”的荣誉时，还能收获丰硕的定单。毕竟，通过媒体树立一个品牌并
不容易，而通过媒体和消费者一起参与的形式宣传一个产品则容易多
了。

《家居》咨询热线：3127930、18863239159

2015枣庄日报和枣庄晚报消费者信赖诚信品牌
展示即将启动

步入冬季，蔬菜的价格可谓水涨船高。家家户户开
始买入蔬菜，尽管现代都市人的菜篮子从不缺各类精细
菜，但萝卜白菜，仍然是枣庄市民冬季不可或缺的品类。
森博家居回馈广大业主的支持与信任，自11月29--30
日，为业主送去爱心大白菜，由此，白菜君作为小使者隆
重登场!万户业主，今日你“百财”了吗?每天在森博家居
免费发放，万斤鲜菜发完为止，先到先得!

传递正能量 家居正精神，森博家居门前排起了长长
的队，新老业主秩序井然的免费领取大白菜。据悉，本次
免费派发大白菜现场每个人可免费领取2棵，共万斤的
大白菜发完为止。现场如此长的队伍，让负责派发的工

作人员不由得加快了派发速度，轮番上阵。虽然万斤的
派发量很大，搬运、整理、清扫也很消耗体力，但的森博家
居工作人员却乐此不疲，“能够为菜农、为业主做些有意
义的事，是我们森博家居的社会责任。

森博家居负责人告诉记者，得知今年枣庄市大白菜
喜获丰收，有些菜农的销路却遇上了难题，许多菜农辛辛
苦苦种植的大白菜苦于销售无门，眼看收获的季节即将
过去，还有大量的白菜积压，菜农们的心里特别着急。公
司为此雇用车辆，联系菜农，购进万余斤的大白菜，免费
送给市民，公司还会继续开展更多的公益活动，回馈枣庄
市民。

森博家居
万斤爱心大白菜免费送

商家是如何做到每次活动都是“最低价”的呢？“价
格战”背后又暗藏何种玄机呢？

近来，家居市场上各品牌之间的“促销大战”愈演
愈烈，业内促销活动已经常态化。虽然每场活动的主
题不同、形式有别，但是降价始终是商家惯用的杀手
锏。商家每次活动都在承诺“全年最低价”、“全市最低
价”、“工厂价，买贵返还”等。

于是就有人质疑，商家一年会做多次活动，每次都
承诺“最低价”能是真的吗？但是，商家每次保证“最低
价”时都是底气十足，并承诺“买贵补差”。商家是如何
做到每次活动都是“最低价”的呢？“价格战”背后又暗
藏何种玄机呢？

“最低价”产品为厂家特供品
据了解，在家居市场竞争处于白热化的形势下，商

家每次促销确实会有一定的让利幅度，但是所谓的“全
年最低价”是否属实却经常无法考证。

商家每次做活动都极少会承诺店内产品全部为
“全年最低价”，而是只选择个别款式的产品冲击销
量。这些“特殊”产品多为经销商从生产厂家专门申请
的“活动产品”，这类产品的款式或是颜色看似与店内
平日销售的某些产品类似，实则却存在细微的差别。
厂家对这些产品的销售场合要求非常严格，同一款“活
动产品”一般只会出现在同一城市的某一场促销活动
的现场。这也是商家在提出“全年保价”时底气十足的
原因所在。

缺乏比较对象，消费者自然无法对商家提出的“全
年最低价”予以否认，但是这种没有比较的“最低价”究
竟能为消费者带来多少实惠确实是个未知数。

“最低价套餐”每次组合都不同
据悉，有些商户提出的“全年最低价”其实并不是

针对具体的某款产品，而是专门针对一些“组合套餐”
提出的。

此类“套餐”一般包含产品较多，品类也较全面，再
加之商家信誓旦旦的“保价”承诺，对提升商家销量十
分有利。

但实际上，这种“套餐”是否为“全年最低价”消费
者同样无法找到比较对象，因为“聪明”的商家断然不
会每次促销活动都以相同的产品去组合一成不变的

“套餐”。正因为每次促销活动的“套餐”内容都会呈现
出一些新面孔，所以商家的“最低价”猫腻才不会露馅。

消费者不要迷信“最低价”
其实，无论市场竞争如何激烈，商家也不太可能

“亏本赚吆喝”，多数商家之所以争先恐后地提出“全年
最低价”的承诺，只不过是吸引顾客下单的权宜之计罢
了。

消费者在选购产品时，一定不要一味追求低价位
并迷信商家所谓的“全年底价”；当遇到“全年最低价”
产品时一定要认真比较下该款产品与店内其它类似产
品到底有何差别，材质、产地是否一致，漆面、棱角等处
理工艺是否相同，板材厚度是否“缩水”，售后服务是否

“打折扣”等。总之，选择家居产品一定要多比较，多了
解，切忌“冲动”消费。“全年最低价”听起来确实令人很
放心，但实则上却也难逃忽悠消费者之嫌。

揭秘家居市场的“最低价”

15#楼90—130㎡揽景高层 11月29
月开盘纪实

11 月 29 日 ，瑞 嘉 • 容 园 15# 楼
90-130㎡揽景高层如期开盘，当天成交
117套，转签率达96%。15#楼从开始认筹
至开盘，仅 2 周的时间，能够取得如此成
绩，足以证明客户对容园品质的认可，对高
品质生活的向往。

开盘近磬，一日劲销9成
29 日清晨，枣庄的初冬乍暖还寒，但

湿冷的温度并没有影响广大购房者的热
情，前期认筹的准业主陆续如约而至，选房
等候区座无虚席，一起前来选房的家属都
坐到了洽谈区等候。上午9:58，开盘活动
正式开始，准业主们按照认筹顺序号逐个
进入选房区选房，因开盘的价格在认筹期
已公示，故准业主们对自己心仪的房源早
已心中有数，进入选房区便立即落定，签约
活动进行的非常顺利。

城央、水景、学区，起价仅3780元/㎡
笔者在抽奖区遇到了刚成为容园业主

的刘女士夫妇。刘女士说：“我和老公第一
次看到容园的品质，就感到非常喜欢和向

往！上一次8月30号的开盘，就因为下手
太迟而没有选到如意的房源，这一次，自己
是志在必得的。首先，从大盘来看，容园位
于市中区的核心地带，老城和新城的配套
都能享受；其次，容园周边有着近千亩的东
湖水景公园，内部还有着5万方臻美园林，
绝对的城市公园住品。而且，这里还有着
非常优越的教育配套：重点中学枣庄三中、
鑫昌路小学、东湖实验小学近在咫尺，孩子
的未来教育更让我放心了！”

五重大礼，钜惠全城
笔者从瑞嘉房产了解到，开盘当天，瑞

嘉•容园推出五重钜惠犒赏购房者。首
先，办理“存 5000 抵 5 万”的 VIP 客户，可
享受总价减45000元/套的优惠；按揭贷款
可享受总价2%优惠，一次性付款可享受总
价3%优惠；认购后七日内签约，可多享受
1%的优惠；开盘当日15#楼购房成功，交
付时，赠送太阳能；开盘当天成交客户参与
抽奖（2万、3万、4万等值车位优惠券）。

项目地址：市中区建华西路北侧与西
沙河交汇处
容园热线：5210 777 5210 888

园开二度 瑞嘉•容园传奇再续


