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“双 11”期间，记者浏览各大电商平台发
现，无论是天猫、京东商城等综合类电商的酒
类频道，还是酒仙网、买酒网、1919网等专属酒
类电商平台，有关促销 广告都铺天盖地。在
价格方面，“不求最低，但求更低”成为一大亮
点，部分高 端白酒价格甚至“腰斩”。

在酒仙网，记者浏览了一番白酒价格，各
大酒水品牌不同程度地降价，52度汾酒集团帝
王黄升级版 1000ml 双瓶套装高度白酒礼盒原
标注专柜价 359元，现在承诺酒仙网官方旗舰
店 100%正品，少破损、发货快、品种全，11·11

狂欢价 178 元；海之蓝洋河蓝色经典 46 度
480ml 绵柔型国产白酒原专柜价 238 元，现促
销价 143元；记者细查，在线上不少品牌酒都在
做促销活动。在线下，却是另一番景象。记者
电联了花冠集团枣庄地区总经理侯耀东，他
说，花冠酒还没有在线上设立直营店，现在正
在筹备中，“双 11”没有特别的促销活动。随
即，记者又电话联系了枣庄地区汾酒专卖店的
吕总，他表示最近没有促销活动，所有酒水仍
旧按照平日价格销售，帝豪酒业虽然没有迎合

“双 11”开展促销活动，但是有一则惠民的消

息，值得一提。据悉，帝豪·天赐良缘全城巨
惠，凡选用帝豪天赐良缘酒作为婚喜宴唯一用
酒的前 100名客户，婚喜宴当天中午正席每桌
免费赠送本品一瓶，最多送18桌。

对于线上线下不同的销售方式，消费者有
何看法？市民赵先生说，我一直在实体店购买
酒水，没有体验过在网上交易，或许是我们中年
人赶不上潮流，对新兴的这一种销售方式不了
解，我感觉在实体店买东西更加放心，能看得
到、摸得到，质量有保障。虽然价格上没有优
惠，但是酒质不必担心，我宁愿多花点钱在实体
店里买酒。某售楼处的小王说，我的客户挺多，
几乎每星期需要应酬4、5次，最近恰逢“双11”，
对于钟爱的几款酒，我要多购买备用，在网上交
易，已经成为一种习惯，相对便捷，当然，要选择
信誉好、销量好、专卖店等保障酒质的店家。

专业人士分析，对于不同的消费人群有不
同购买方式，线上交易已经发展多年，相对大
众化，年轻人是线上消费的主体。现在，酒水
行业并不景气，众多品牌酒水在线上设立直营
店，迎合了消费者购买酒水便捷、实惠的心
理。同时，值得注意的是，线上交易是无形的，
不像线下交易那么真切，有不少非法分子在线
上以次充好、以假乱真，所以，消费者在线上购
买酒水时，应当注意防范，以免上当受骗。线
下交易，相对安全。消费者可以到值得信赖的
大型商超、专卖店购买酒水，价格是统一价，质
量有所保障。

其实不论是在线上还是在线下买酒，是否
能提供可靠的质量和贴心的售前售后服务才
是对消费者而言最重要的。与很多线上销售
渠道单纯比拼价格的促销方式相比，线下渠道
通过提供更好的消费体验和增值服务来聚敛
消费人气的方式明显更有吸引力。

血拼“双11”
酒水线上线下销售反差大

安卿超/文

洋河“双11”
创白酒旗舰店销量第一

11月11日0:00开始，“3分钟过亿、12分钟过10亿、38分钟
过百亿……”天猫“双11”的数据不断被刷新；酒类行业在这场购
物狂欢中也尽显疯狂，其中，洋河表现尤为惊艳，创下“双11”白
酒旗舰店销售第一的佳绩。

据悉，此次洋河为迎战“双11”可谓下足了功夫，除秒杀、满
就送、店铺优惠券外，洋河股份（苏酒集团）微信粉丝还可以在11
月7日－12日期间，通过页面游 戏进行挖宝；挖到的宝箱可以分
享给朋友圈的3个好友来打开，即有“惊喜大奖”，奖项价值从10
元到4000元不等。好玩的游戏瞬间点燃消费者进店和购买欲
望，收获了众多年轻的粉丝。

据业内人士分析，洋河股份（苏酒集团）之所以在白酒旗舰店
中胜出，一方面是企业本身对新媒体和电商重视程度较高，另一
方面在网络价格管理方面也比较严格。“双11”当天，1919网、酒
仙网等白酒网站不断砸价格比拼，反而凸显洋河旗舰店价格稳定
的优势。

“海之蓝”（375ml）作为此次活动的爆款产品，为洋河集聚了
极高的人气，截止到12日，“海之蓝”仍然牢居“民酒”单品销售量
第一的位置。而洋河1000多个酿酒班组、7万多个名优酒窖池
和年产量近20万吨的名优酒生产能力，也为洋河此次“双11”活
动提供了坚实的货源后盾。

泸州老窖携手足球论坛
普拉蒂尼获赠窖藏白酒

11月11日晚，由网易主办，中国足协指导支持的第五届中国
足球发展论坛正式落下帷幕。2014巴西世界杯，德国队凭借强
大青训加冕王冠，故本届论坛以“欧洲王者青训启示录”为主题，
特邀欧足联主席普拉蒂尼和前国青主帅克劳琛到会分享欧洲足
球青训发展先进经验。

此外，本届论坛发布了2014版《中超联赛商业价值报告》，并
独家呈现《中国职业联赛青训调查报告》，从商业、青训等多方面
解析中国足球发展。值得一提的是，中国白酒行业的领导品牌
——泸州老窖也是本次中国足球论坛的独家赞助商，不仅为中国
足球的发展做出了努力，更是向欧足联主席普拉蒂尼先生赠送了
顶级窖藏白酒。

张锋国获
中国首席白酒品酒师称号

近日，在首届中国首席白酒品酒师颁证大会上，全国首个“品
酒状元”、国井扳倒井总工程师张锋国获“中国首席白酒品酒师”
称号。

张锋国一直潜心科研与技术创新，2005年，在首届全国品酒
技能大赛上，他从全国各大名酒厂选拨的102名品酒高手中脱颖
而出，勇夺第一，被称为“中国第一品酒师”，并被中华全国总工会
授予“全国五一劳动奖章”，被国家人力资源和社会保障部授予

“全国技术能手”称号。2009年，张锋国成为享受国务院特殊津
贴专家。2013年1月，中国白酒行业首个国家级技能大师工作
室——张锋国技能大师工作室在国井集团建立。

国井集团高度重视内源性人才的挖掘和培养，在集团董事
长、山东省白酒行业惟一中国酿酒大师赵纪文的领导下，带动和
培养了中国第一品酒师、中国技能大师、中国白酒酿造科技专家、
国家级白酒评委、全国技术能手等一大批品酒、酿酒科技专家和
技术人才，形成了国内一流的科研队伍，为国井集团开展技术创
新、生产攻关、高技能人才的培育和技艺技能传承创造了有利条
件。


