
购买折扣车险有哪些需要注意购买折扣车险有哪些需要注意

很多保险网站都出现折扣车险很多保险网站都出现折扣车险，，不少车主购买后都不少车主购买后都
觉得被骗了觉得被骗了，，因为折扣车险有很多规定限制的因素在里因为折扣车险有很多规定限制的因素在里
面面，，如果车主不认真看如果车主不认真看，，最终自己吃亏最终自己吃亏。。现在现在，，就折扣车就折扣车
险有哪些地方需要注意险有哪些地方需要注意，，保险业内人士给出几点建议保险业内人士给出几点建议。。
警惕山寨警惕山寨““电销电销””

除电话车险含除电话车险含““指定指定””条款频频出现理赔纠纷外条款频频出现理赔纠纷外，，
““山寨版山寨版””电话车险更是让众多车主上当受骗电话车险更是让众多车主上当受骗。。一些保一些保
险中介代理公司险中介代理公司、、代理人会通过电话向车主推销车险代理人会通过电话向车主推销车险，，
如车主看到电话号码开头不是如车主看到电话号码开头不是““955955””或或““400400””的车险电的车险电
话话，，一概是非正式的电销车险产品一概是非正式的电销车险产品。。此外此外，，目前有部分目前有部分
保险中介利用科技手段保险中介利用科技手段，，将电话号码显示成与某些保险将电话号码显示成与某些保险

公司电话车险相似的电话号码公司电话车险相似的电话号码，，导致车主弄假成真导致车主弄假成真。。
““指定指定””条款是玄机条款是玄机

拿出电话投保的保单发现拿出电话投保的保单发现，，除交强险除交强险、、车损险车损险、、第三第三
者责任险之外者责任险之外，，保单上还有两项条款保单上还有两项条款：：指定驾驶员指定驾驶员、、指定指定
行驶区域行驶区域。。

“‘“‘指定行驶区域指定行驶区域’’指车主和保险公司约定保险车辆指车主和保险公司约定保险车辆
的行驶区域的行驶区域，，如超出不予理赔如超出不予理赔。”。”保险业内人士告诉记保险业内人士告诉记
者者，，而而““指定驾驶员指定驾驶员”，”，指车主在投保时可指定一名或两指车主在投保时可指定一名或两
名驾驶员名驾驶员，，如由非指定驾驶员驾驶车辆发生事故如由非指定驾驶员驾驶车辆发生事故，，保险保险
公司就有权在核定总赔款的基础上公司就有权在核定总赔款的基础上，，每次事故少支付每次事故少支付
1010%%的赔款的赔款。。保险公司业内人士透露保险公司业内人士透露，，目前目前，，部分车险部分车险
公司之所以能给车主较其他保险公司更高的折扣公司之所以能给车主较其他保险公司更高的折扣，，主要主要
是通过制定是通过制定““指定指定””条款实现的条款实现的。。一般保险费率会根据一般保险费率会根据
驾驶员人数驾驶员人数、、驾龄和行驶区域范围大小等不同驾龄和行驶区域范围大小等不同，，费率优费率优
惠不同惠不同，，通常每项是通常每项是55%~%~1010%%不等不等。。
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几场暴雨浇灭了原来的闷热，同时也预示着秋天
的脚步渐渐近了。虽然离空调真正“休息”还有一段
时间，但为了健康和来年的清凉，使用了一整个夏天
的车内空调这时候更应重视保养。

◆ 警惕车内致病细菌
夏季本身多雨，容易造成空调内部系统和空调

滤清器受潮，加上使用空调的频率非常高，在空调
鼓风机、风道等地方容易附着灰尘和污垢，加上雨
水和积水残留，就容易造成发霉同时滋生病菌，不
仅容易引发异味问题，还有可能危害车主和乘车人
的皮肤以及呼吸系统，有宝宝搭乘的家庭用车就更
应该注意这个问题。

因此在空调停用前做一次充分完整的清洗必不
可少，空调格、滤清器、蒸发器、通风管道一个也
不能少，保养时也有很多事项需要注意。

例如在清洗冷凝器时不能使用高压水枪，以免
损坏散热翅片，或者造成电路短路或失效，同时记
得要清理冷凝器和散热器之间的缝隙，避免堵塞;在
清理蒸发器时最好使用专用清洁剂，从进风口喷
入，让其细微泡沫深入到空调箱体，长时间吸附在
蒸发器表面，那么不用拆洗就能彻底去除污垢;当汽
车行程达 8000 公里至 10000 公里时，空调滤清器
就该更换了，清洗时可以用压缩空气自上而下清
洁，然后放在太阳底下晒几小时，谨记不能用水去冲

洗。
开车时很多人喜欢用车内循环，以为能够避开车

外的污染，但如果空调部件没有彻底清洁干净，病菌
一样会滋生，通过呼吸系统进入人体影响健康，这一
点不得不警惕。

◆ 清洗周期半年一次
正确的空调使用方法，应该是在到达目的地之

前就将制冷关掉，让空调内的冷空气全部吹出来，
避免它们残留在管道内、冷凝成水是发霉的“导火
线”。如果没有按照正确方法使用空调，一个夏天过
去，制冷效果就会渐渐变得不理想，造成车内异
味，并有可能缩短空调的寿命。

天气渐渐凉爽起来，建议车主们可以少用空调
多开窗通风，同时让空调少制冷多吹自然风，尽量
让蒸发箱内的水吹干。

如果已经出现了异味，就要检查发霉问题。一
般的滤网发霉可以通过简单用水清洗来解决，但如
果用的是活性炭材料最好还是拿去4S店或维修店请
专业师傅帮忙。

空调的清洗周期通常是半年一次，对有半年时
间都需要用到空调的中山车主来说，在长时间使用
空调的前后进行一次保养就可以。有专家建议，即
使是在冬天也最好能开一两次空调，激活各部件让
它们保持在良好的工作状态。

空调入秋需保养 至少半年得清洗一次

不同保险公司保费相差近千元

“同样一辆车，在不同的保险机构购买车险，价钱竟然相差20%！”近
日，车主叶国雄的爱车保险就要到期，这几天来，他电话火爆，众多保险公
司向他展开“狂轰滥炸”，细心的他面对各家保险公司电话推销，都让对方
将详细价目表以短信的方式发到手机里。通过比对，叶国雄发现，即便各
个保险推销员都宣称自己的保险价格是全市最低，而且还能给出最低达
到7折的优惠，但价格还是相差非常大。

“这一高一低，相差竟然有1000元。”叶国雄说，面对如此复杂的折扣
乱象，他感觉更是云里雾里，甚至无法从保险公司打听到，如果爱车保险
不需要任何折扣，原价是多少？

记者在调查中发现，大多数车主都遇到过类似的遭遇。
车主刘女士在2012年花8万余元购买了一辆新车，今年2月份车险

到期。在车险还没到期前，4S店服务人员在回访电话中就曾询问她是否
在4S店续保。当时4S店称“给出的全险折扣是7.5折”，她认为已经比较
低了，于是就同意在4S店续保。但几天后，刘女士就接到了另一家保险
公司业务员打来的电话，竟然给出了7折的优惠折扣。后来，随着车险到
期时间临近，又有多名保险业务员向她推销车险，价格折扣不一。

折扣多少与出险次数相关

面对各个保险公司给出五花八门的车险折扣，车主心里其实应该也
有个算盘。其实，车辆续保是否享有优惠除了与上一年出险次数相关，还

与四大因素相关。
据一家保险公司的业务经理吴凯介绍，在购买的险种里，交强险尚可

以按规定每年减少10%（连续三年未出险的，交强险保费优惠将达30%，
但最低不得低于 665 元），但商业险并非在第一次投保金额的基础上打
折，而是保险公司根据自己内定的基准费用上给予相应折扣，且这个基准
费用每年标准都不一样，所以享受的折扣也不尽相同，很有可能在上一年
没有出险的情况下，下一年的续保费用会更高。打比方说，如果上一年的
基准费为2071元，在未出险的情况下，第二年续保享受7折优惠，但如果
第三年续保时保险公司的基准费用有所上调，即使同样可以享受7折优
惠，但是续保费用却比上一年的高。也就是说，同样未出险的前提下，续
保费用并不是逐年下降，而主要依赖于保险公司内部制定的基准费。

当然，出险越少所享受的优惠当然是越多，但是如果为了在下一年续
保时享受更多优惠而在发生了交通事故后坚持私了，以保证“无污点”，其
实并非明智之举，毕竟，如果每年只是一两次小的车险理赔，优惠也不会
受影响。

同时，还和车型等级有关。单从费用上来说，如果车辆在上一年没有
理赔记录，或者理赔次数少、金额低的，那么续保时可享受7折优惠。所
以，若是普通车，可考虑走电销费用更划算，但如果是高端豪华车型，还是
建议走4S店，毕竟售后维修更专业，要不然在理赔时保险公司则只能按
普通汽修厂修理费用来赔偿。

此外，具体续保保额主要针对两种情况，因为爱车在维修时所用的配
件都是全新的，如果你想要得到足额赔偿，这时你需要按照新车购置价续
保，否则维修所需的零部件都将以折旧价为理赔标准。但是，如果你的爱
车并非简单维修就能解决问题，比如碰上全损或是盗窃，即使你购买了足

额续保，但是保险公司依旧会根据你车的实际价额来理赔，往往此时你在
续保时按汽车折旧价格来购买更划算。

车险渠道庞杂新车投保也有折扣

按照以前的规定，新车第一年购买保险时并不打折，但记者调查发
现，新车第一年不仅可以打折，而且，优惠折扣甚至可以达到8.5折。

今年6月，车主廖先生在南昌以11万元买下一辆小车，没有在4S店
买车险，而是通过熟人在保险公司打到了折扣，折扣下来，竟然少了1000
余元。

从事车险销售工作的黄先生告诉记者，由于车险渠道过于庞杂，监管
难度极大，报价混乱的情况并不能完全避免。另外，很多4S店与大的保
险中介机构都是有操作规范的，基本上都能做到价格统一。但是，不少小
中介和代理人总是浑水摸鱼，报价更是忽高忽低，看人下菜。

此外，还有一名业内人士告诉记者，当前车险报价比较透明、统一的
要算电话车险。由于采取了集中管理，统一销售，电话直销车险可以让车
主以“明明白白”的公道价格买车险。由于没有了中介代理费用，保监会
规定电话车险的价格可以比传统车险便宜10%~15%。

那么，为什么不同渠道购买的车险，折扣相差这么大？南昌一家力
推电话车险的保险公司工作人员说，车险折扣的多少，其实起主要作用
的是中间环节的营销成本。在没有直接电话营销前，保险中介公司挣到
手的，都是保险公司返还给他们的佣金和手续费。

记者发现，目前，车险销售主要分为保险公司销售、保险中介销售、车
行代理销售以及电话销售等4种形式。
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车主叶国雄的爱车保险就要到期，这几天他陆续接到多家保险公司电话推销保险，最高打9折，最低给出了7折，保费金额五花八门。实际

上，叶国雄都不知道保费全额数字究竟是多少！采访中，记者发现，和叶国雄有类似感觉的车主很多，他们在面对各保险公司吆喝“车险打折”，

感到车险折扣就像雾里看花。

那么，车险折扣到底是怎么喊出来的？不同折扣背后又藏着什么样的“潜规则”？

停汽车停汽车

夜晚夜晚，，伊万娜回到家里伊万娜回到家里，，她对丈夫说她对丈夫说：：亲爱的亲爱的，，
我把汽车停在街上了我把汽车停在街上了。。

为什么你不把它停在车库呢为什么你不把它停在车库呢？？
亲爱的亲爱的，，街上太黑街上太黑，，要把所有的零件都找回来要把所有的零件都找回来，，

根本不可能根本不可能。。

老外张开双臂乘出租车老外张开双臂乘出租车

一出租司机拉了一位外宾一出租司机拉了一位外宾，，这位外宾想去飞机这位外宾想去飞机
场场，，但不会说汉语但不会说汉语，，跟司机说了半天也无法让司机跟司机说了半天也无法让司机
明白他要去的地方明白他要去的地方，，他只好张开双臂他只好张开双臂，，比划飞机的比划飞机的
样子样子。。司机恍然大悟司机恍然大悟，，说说：“：“明白了明白了，，明白了明白了”。”。司机司机
一溜烟把外宾拉到了目的地一溜烟把外宾拉到了目的地，，外宾下车一看外宾下车一看，，傻了傻了
眼眼，“，“全聚德烤鸭店全聚德烤鸭店”。”。

大妈驾车大妈驾车

一位一位7070岁的大妈开着一部车载着岁的大妈开着一部车载着33个也是大个也是大
妈级的老人缓缓的开在省道上交通警察把她拦下妈级的老人缓缓的开在省道上交通警察把她拦下
来说来说：“：“大妈大妈，，你开这么慢你开这么慢,,会影响交通的会影响交通的””开车的开车的
大妈讲大妈讲：“：“那个招牌不是写那个招牌不是写 2020 吗吗??””交通警察说交通警察说：：

““那是那是2020号公路啦号公路啦!!””开车的大妈说开车的大妈说：“：“喔喔！！喔喔！！那那
是几号公路而不是限速喔是几号公路而不是限速喔!!””交通警察说交通警察说：“：“对啦对啦，，
那你後面另外那你後面另外33个大妈怎麽脸色这麽难看个大妈怎麽脸色这麽难看！”！”开车开车
的大妈回答的大妈回答：“：“我们刚刚从我们刚刚从245245号公路开过来的号公路开过来的！”！”

如此司机如此司机

在美国的一条高速公路上在美国的一条高速公路上，，一位先生开着漂亮一位先生开着漂亮
的小车载着自己的老婆及老妈往家里赶的小车载着自己的老婆及老妈往家里赶。。在一个在一个
收费站被警察拦住了收费站被警察拦住了，，警察上来就给司机先生敬了警察上来就给司机先生敬了
个礼个礼，，对司机说对司机说：“：“先生先生，，您好您好，，恭喜您成为通过此条恭喜您成为通过此条

高速公路的第一百万个司机高速公路的第一百万个司机，，这是这是 50005000 美元奖美元奖
金金，，给您的给您的。”。”司机接过钱司机接过钱，，高兴极了高兴极了。。早早候在边早早候在边
上的记者上来采访他上的记者上来采访他，，问问：“：“先生先生，，您真幸运您真幸运，，请问您请问您
打算用这打算用这 50005000 美金做点什么美金做点什么？”？”司机先生想都没司机先生想都没
想想，，就说就说：“：“我想先去考个驾驶执照我想先去考个驾驶执照。”。”这话让警察给这话让警察给
听到了听到了，，对司机就说对司机就说：“：“先生先生，，你驾照都还没有你驾照都还没有，，就敢就敢
开车上路开车上路，，把奖金给我退回来把奖金给我退回来。”。”坐在司机边上的老坐在司机边上的老
婆一听坏了婆一听坏了，，赶紧说赶紧说：“：“警察先生警察先生，，别听他的别听他的，，他这个他这个
人啊人啊，，一喝点酒就乱说话一喝点酒就乱说话。”。”警察听完大吃一惊警察听完大吃一惊，，说说：：

““司机先生司机先生，，你给我下车你给我下车，，你还敢酒后驾车你还敢酒后驾车。”。”这时这时，，
坐在后面刚睡醒的老妈说话了坐在后面刚睡醒的老妈说话了：“：“出事了吧出事了吧，，跟你说跟你说
了了，，偷来的车不能开啊偷来的车不能开啊！”！”

飙车的拖拉机飙车的拖拉机

一个老板酒后一个老板酒后，，心情非常高兴心情非常高兴，，吹着口哨吹着口哨，，开着开着
心爱的奔驰心爱的奔驰600600在公路上行使在公路上行使，，这时这时，，他发现路边他发现路边
停着一辆农用拖拉机停着一辆农用拖拉机，，并且有一个人在摆手并且有一个人在摆手。。于于
是是，，他停下车他停下车，，原来原来，，这个拖拉机坏在路上这个拖拉机坏在路上，，想找人想找人
帮助拖走帮助拖走。。老板今天心情非常高兴老板今天心情非常高兴，，便答应了便答应了。。两两
个人同时约定好个人同时约定好，，如果拖拉机打右转向灯如果拖拉机打右转向灯，，请继续请继续
开开。。如果拖拉机打左转向如果拖拉机打左转向，，请停车请停车。。然后然后，，老板开老板开
着奔驰着奔驰600600与拖拉机一起上路了与拖拉机一起上路了。。((当然开的很慢当然开的很慢
了了))突然突然，，一辆宝马轿车从后面以极快的速度超过一辆宝马轿车从后面以极快的速度超过
他们他们，，老板一看老板一看，，非常生气非常生气，，怒骂到怒骂到：“：“还没有人敢超还没有人敢超
我奔驰我奔驰600600的呢的呢！”！”于是于是，，他马上挂高档他马上挂高档，，急踩油门急踩油门，，
奔着宝马就追了上去奔着宝马就追了上去。。((因为喝了酒因为喝了酒，，他已忘了后他已忘了后
面还拖了一辆拖拉机面还拖了一辆拖拉机))老板很快的追上了宝马老板很快的追上了宝马，，正正
当他们以当他们以280280迈的速度飚车的时候迈的速度飚车的时候，，被路边的一个被路边的一个
交通警察发现了交通警察发现了，，想拦已经来不及了想拦已经来不及了，，连忙拿出对连忙拿出对
讲机讲机，，跟下一路段警察联系跟下一路段警察联系：“：“喂喂，，喂喂，，喂喂，，发现两辆发现两辆
车在飚车车在飚车，，速度非常快速度非常快，，一个是宝马一个是宝马，，一个是奔驰一个是奔驰
600600，，请你拦阻他们请你拦阻他们，，不对不对，，是三辆车在飚车是三辆车在飚车，，后面后面
还紧紧的跟着一辆拖拉机还紧紧的跟着一辆拖拉机，，并且拖拉机还打着左转并且拖拉机还打着左转
向灯向灯，，想超车……想超车……
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